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અનાજ દળવાની ઘંટી 

                                           Flour Mill Business 

 

પરિચય (Introduction) 

 આટા ચક્કી (Atta Chakki) એ એક નાનો ઉદ્યોગ (Small Scale Industry) છે 

જ ેઘઉં, બાજરી, જુવાર અને અન્ય અનાજને પીસીન ેતાજો (Fresh), ઉચ્ચ 

ગુણવત્તાનો આટો (High Quality Flour) બનાવે છે. 

 ગજુરાતમા,ં ખાસ કરીને ગામડાઓ અને શહેરી વવસ્તારોમા,ં રોટલી, ભાખરી, પુરી 

અને અન્ય બેકડ વાનગીઓ (Baked Goods) માટે તાજા આટાની માંગ સતત રહે 

છે. 

 આ વ્યવસાય ઓછા િોકાણ (Low Investment) સાથે શરૂ કરી શકાય છે અને 

સ્થાવનક બજારની માંગને કારણે ત ેનફાકાિક (Profitable) છે. 

 આ વ્યવસાયનો મુખ્ય ધ્યેય ગ્રાહકોને તાજો, શુદ્ધ અને સ્વાસ્્યપ્રદ આટો 

(Healthy Flour) પૂરો પાડવાનો છે, જમેા ંઓગરેનક (Organic) અને મલ્ટી-ગે્રન 

આટા (Multi-grain Flour) પર ધ્યાન કેવન્િત કરવામાં આવશે. 

 

વ્યવસાયનું સ્થળ (Business Location) 

 આ વ્યવસાય અમદાવાદ, ગજુરાતમાં શરૂ કરવામાં આવશે. અમદાવાદમા ં

વસ્તીની ગીચતા (Population Density), બજાિની ઍક્સેસ (Market 

Access) અને ગજુરાત સરકારની સ્ટાટટઅપ યોજનાઓ (Startup Schemes) 

આ વ્યવસાય માટે અનુકૂળ વાતાવરણ પરંૂ પાડે છે.  

 ખાસ કરીન,ે નવરંગપુરા અથવા મવણનગર જવેા વવસ્તારોમાં, જ્ા ંઘિલેું 

(Domestic) અને વ્યાપાિી ગ્રાહકોની (Commercial Customers) સંખ્યા વધુ 

છે, દુકાન સ્થાપવામાં આવશે. 
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બજાિ રવશ્લષેણ (Market Analysis) 

લરિત ગ્રાહકો (Target Customers): 

 ઘિલેું ગ્રાહકો (Domestic Customers): મધ્યમ અને ઉચ્ચ-મધ્યમ વગગના 

પવરવારો, જ ેતાજા અન ેઓગેવનક આટાને પ્રાધાન્ય આપે છે. 

 વ્યાપાિી ગ્રાહકો (Commercial Customers): નાની બેકિીઓ (Bakeries), 

િસે્ટોિન્ટ્સ (Restaurants), અને ફડૂ સ્ટોલ્સ (Food Stalls), જમેને જથ્થાબંધ 

આટાની જરૂર હોય છે. 

 ઓનલાઇન ગ્રાહકો (Online Customers): ભવવષ્યમા,ં ઓનલાઇન રડરલવિી 

(Online Delivery) દ્વારા ગ્રાહકોને આકર્ગવામાં આવશે. 

માંગ (Demand): 

 ગજુરાતમા ંઘઉંનો આટો (Wheat Flour) (૭૦%), બાજિી (Millet) (૨૦%), અન ે

જુવાિ (Sorghum) (૧૦%) સૌથી વધુ વપરાય છે. 

 ઓગેવનક અન ેગ્લુટેન-ફ્રી આટાની (Gluten-free Flour) માંગ શહેરી 

વવસ્તારોમાં વધી રહી છે. 

સ્પર્ાટ (Competition): 

 સ્થારનક ચક્કીઓ (Local Chakkis): ઓછી વકંમતે આટો આપે છે, પરંતુ 

ગુણવત્તા (Quality) અને પેકેરજંગ (Packaging) માં ઘણીવાર ખામી હોય છે. 

 પેકેજ્ડ બ્રાન્ટ્સ (Packaged Brands): આવશવાગદ, બોગસ જવેી બ્રાન્્સ 

બજારમાં મજબૂત છે, પરંતુ તેમના આટાની તાજગી (Freshness) અને શુદ્ધતા 

(Purity) પર ગ્રાહકોમાં શંકા હોય છે. 

 વ્યૂહિચના (Strategy): તાજો આટો, સ્પર્ાટત્મક ભાવ (Competitive 

Pricing), ઓગેવનક વવકલ્પો, અને ઉત્તમ ગ્રાહક સેવા (Customer Service) 

દ્વારા બજારમાં સ્થાન બનાવવંુ. 
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પ્રમોટિની ઇરચ્છત લાયકાત (Promoter's Desired Qualification) 

 

અનાજ દળવાની ઘંટી (ફ્લોર વમલ) ના સફળ સંચાલન માટે પ્રમોટરમાં નીચેની પાયાની 

લાયકાતો અને કૌશલ્યો હોવા આવશ્યક છે. આ વ્યવસાયમાં વડગ્રી કરતાં વ્યવહાર જ્ઞાન 

(Practical Knowledge) અને સ્થાવનક બજારની સમજણ વધુ મહત્વની છે. 

૧. શૈિરણક અને વ્યાવહારિક પાયો 

 શૈિરણક પૃષ્ઠભરૂમ: ઓછામાં ઓછંુ એસ.એસ.સી. (S.S.C.) અથવા 

એચ.એસ.સી. (H.S.C.) પાસ હોવંુ જોઈએ. આ ગણતરીઓ, ઇન્વેન્ટરી મેનજેમેન્ટ 

(Inventory Management) અને GST/FSSAI જવેા દસ્તાવજેોના સંચાલન માટે 

જરૂરી છે. 

 તાંરિક જાણકાિી: ફ્લોર વમલ મશીનરી (Flour Mill Machinery) ના સચંાલન, 

નાની-મોટી જાળવણી (Maintenance), અને મશીનના ભાગો (દા.ત., ઘંટીનો 

પથ્થર-Grinding Stones) બદલવાની મૂળભૂત ટેકરનકલ સમજણ હોવી જોઈએ. 

૨. કાચા માલ અને ગણુવત્તાનું જ્ઞાન 

 અનાજની પિખ: ઘઉં, બાજરી, જુવાર વગેર ેજવેા કાચા અનાજની ગુણવત્તા 

(Quality of Grains), ભજેનું પ્રમાણ (Moisture Content) અને તેની સફાઈ 

(Cleaning) પ્રવિયાનું જ્ઞાન હોવું જોઈએ. ખેડૂતો કે વેપારીઓ પાસેથી ખરીદી કરતી 

વખતે શે્રષ્ઠ ભાવ અને ગુણવત્તા મેળવવામાં આ જ્ઞાન મદદ કર ેછે. 

 ગુણવત્તા રનયંિણ: લોટની તાજગી (Freshness), દળવાની ફાઈનનેસ (જાડો કે 

ઝીણો લોટ) અને પોર્ક મૂલ્યો જાળવવાની પ્રવિયા પર ભાર મૂકવાની ક્ષમતા હોવી 

શૈિરણક અને વ્યાવહારિક પાયો 

કાચા માલ અને ગુણવત્તાનું જ્ઞાન 

વ્યવસ્થાપન અને ગ્રાહક સેવા કૌશલ્ય 
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જોઈએ. 

૩. વ્યવસ્થાપન અને ગ્રાહક સેવા કૌશલ્ય 

 નાણાકીય વ્યવસ્થાપન: િોકડ પ્રવાહ (Cash Flow), દૈવનક વેચાણ અને ખચગનો 

વહસાબ રાખવાની ક્ષમતા. પ્રથમ વર્ે નુકસાનના અંદાજને ધ્યાનમાં રાખીને, રોકાણ 

અને ખચગનું કડક વનયતં્રણ કરવંુ જરૂરી છે. 

 ગ્રાહક કેન્ટરીકિણ: આ વ્યવસાય ગ્રાહકો સાથે સીધા સંબંધ પર આધાવરત છે. તેથી, 

પ્રમોટરમા ંઉત્તમ ગ્રાહક સેવા (Customer Service) કૌશલ્યો, સકારાત્મક વલણ 

અને સ્થાવનક ગ્રાહકોનો વવશ્વાસ જીતવાની ક્ષમતા હોવી જોઈએ. 

 સ્થારનક બજાિની સમજ: અમદાવાદના લવક્ષત વવસ્તારો (જમે કે નવરંગપુરા કે 

મવણનગર) ની માંગ, સ્પધાગ અને ભાવની રચના (Pricing Structure) ની ઊંડી 

સમજણ હોવી જોઈએ. 

 

શરૂઆતની આવશ્યકતાઓ (Initial Requirements) 

 

સ્થળ (Location): 

 ૨૦૦-૩૦૦ ચોરસ ફૂટની દુકાન, જમેાં મશીન, સ્ટોિજે (Storage), અને ગ્રાહક સેવા 

સ્થળ 

સાર્નો 

કાચો માલ  

પિવાનગી 

માનવ સંસાર્ન  
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માટે જગ્યા હોય. 

 મારસક ભાડંુ (Monthly Rent): ૧૦,૦૦૦-૧૫,૦૦૦ રૂ. (અમદાવાદના વવસ્તાર 

પ્રમાણે). 

સાર્નો (Equipment): 

 વ્યાપાિી આટા ચક્કી મશીન (Commercial Flour Mill Machine) (૧૦-૧૫ 

HP, દૈવનક ૧૦૦-૧૫૦ વકલો આટો ઉત્પાદન ક્ષમતા). 

 રડરજટલ વજનકાંટો (Digital Weighing Scale) (૧૦૦ વકલો સધુીની ક્ષમતા). 

 પેકેજંગ મશીન (Packaging Machine) (મેન્યુઅલ અથવા સેમી-ઓટોમેવટક). 

 સ્ટોિજે ડબ્બા અને િકે્સ (Storage Bins and Racks). 

કાચો માલ (Raw Material): 

 ઘઉં (૨૦ રૂ./વકલો), બાજરી (૨૫ રૂ./વકલો), જુવાર (૨૨ રૂ./વકલો). 

 ઓગરેનક અનાજ (Organic Grains) ની ખરીદી માટે સ્થાવનક ખેડૂતો સાથે 

કરાર. 

પિવાનગી (Permissions): 

 FSSAI લાયસન્ટસ: ખાદ્ય સુિિા (Food Safety) માટે (૧૦,૦૦૦-૧૫,૦૦૦ રૂ.). 

 GST િરજસ્ટરેશન: ટેક્સ અનુપાલન (Tax Compliance) માટે (૫,૦૦૦ રૂ.). 

 મ્યુરનરસપલ પિવાનગી (Municipal Permission): સ્થાવનક વનયમો માટે 

(૫,૦૦૦ રૂ.). 

માનવ સંસાર્ન (Human Resources): 

 ૧ કમટચાિી (મશીન ઓપિટેિ (Machine Operator) અને ગ્રાહક સેવા માટે, 

માવસક પગાર: ૧૦,૦૦૦ રૂ.). 

 માવલક દ્વારા વ્યવસ્થાપન (Management) અને રહસાબ (Accounting) નું 

કામ. 
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નાણાકીય આયોજન (Financial Planning) 

૧. પ્રાિંરભક િોકાણ (Initial Investment) 

રવગત િકમ (રૂ.) 

આટા ચક્કી મશીન (Atta Chakki Machine) (૧૦ HP) ૧,૫૦,૦૦૦ 

દુકાનનું ભાડંુ (Shop Rent) (૬ મરહનાનું એડવાન્ટસ) ૬૦,૦૦૦ 

વજનકાંટો અને પેકેરજંગ સાર્નો (Weighing & Packaging Tools) ૨૦,૦૦૦ 

સ્ટોિજે િકે્સ અને ડબ્બા (Storage Racks & Bins) ૧૫,૦૦૦ 

કાચો માલ (Raw Material) (પ્રથમ મરહનો) ૫૦,૦૦૦ 

પિવાનગી અને િરજસ્ટરેશન (Permissions & Registration) ૨૦,૦૦૦ 

વીજળી કનેક્શન અને સેટઅપ (Electricity Connection & Setup) ૨૫,૦૦૦ 

માકેરટંગ (Marketing) (બેનિ, પેમ્ફલેટ) ૧૦,૦૦૦ 

કુલ (Total) ૩,૫૦,૦૦૦ 

 

ભંડોળના સ્ત્રોત (Sources of Funds) 

 

 વ્યરિગત બચત (Personal Savings): રૂ. ૧,૫૦,૦૦૦ (વ્યવસાયના માવલકનું 

યોગદાન). 

 બેંક લોન (Bank Loan): રૂ. ૨,૦૦,૦૦૦. 

 વ્યાજ દિ (Interest Rate): ૧૦% વાવર્ગક. 

 લોનનો સમયગાળો (Loan Tenure): ૫ વર્ગ. 

 મારસક EMI (Monthly EMI): આશર ે૪,૫૦૦ રૂ. 

વ્યરિગત 

બચત  
બેંક લોન  

સિકાિી 

સહાય  
ભંડોળના 

સ્ત્રોત  
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 બેંક: SBI/MSME લોન અથવા HDFC બેંકની સ્મોલ રબઝનસે લોન સ્કીમ 

(Small Business Loan Scheme). 

 સિકાિી સહાય (Government Support): 

o ગજુરાત સરકારની સ્ટાટગઅપ યોજના: ૨૫,૦૦૦ રૂ. સુધીની સબવસડી અથવા 

ગ્રાન્ટ. 

o પ્રર્ાનમંિી મુરા યોજના (Pradhan Mantri Mudra Yojana): ઓછા 

વ્યાજ ેલોન માટે અરજી. 

 સંસાર્ન (Resource): ગજુરાત સરકારની સ્ટાટગઅપ વેબસાઇટ અને મુિા યોજના. 

 

મારસક આવક અને ખચટ (પ્રથમ વષટ) (Monthly Income and Expenses-Year 1) 

રવગત મારસક (રૂ.) વારષટક (રૂ.) 

આવક (Revenue)   

આટો વેચાણ (Flour Sales) (૧૦૦ રકલો/રદવસ, 

૨૬ રદવસ) 

  

- ઘઉંનો આટો (૭૦ રકલો, ૩૦ રૂ./રકલો) ૫૪,૬૦૦ ૬,૫૫,૨૦૦ 

- બાજિીનો આટો (૨૦ રકલો, ૩૫ રૂ./રકલો) ૧૮,૨૦૦ ૨,૧૮,૪૦૦ 

- જુવાિનો આટો (૧૦ રકલો, ૩૨ રૂ./રકલો) ૮,૩૨૦ ૯૯,૮૪૦ 

કુલ આવક (Total Revenue) ૮૧,૧૨૦ ૯,૭૩,૪૪૦ 

ખચટ (Expenses)   

કાચો માલ (Raw Material)   

- ઘઉં (૭૦ રકલો/રદવસ, ૨૦ રૂ./રકલો) ૩૬,૪૦૦ ૪,૩૬,૮૦૦ 

- બાજિી (૨૦ રકલો/રદવસ, ૨૫ રૂ./રકલો) ૧૩,૦૦૦ ૧,૫૬,૦૦૦ 

- જુવાિ (૧૦ રકલો/રદવસ, ૨૨ રૂ./રકલો) ૫,૭૨૦ ૬૮,૬૪૦ 

દુકાનનું ભાડંુ (Shop Rent) ૧૦,૦૦૦ ૧,૨૦,૦૦૦ 

વીજળી (Electricity) (આશિ ે૨૦૦ યુરનટ, ૮ 

રૂ./યુરનટ) 

૧,૬૦૦ ૧૯,૨૦૦ 

પગાિ (Salary) (૧ કમટચાિી) ૧૦,૦૦૦ ૧,૨૦,૦૦૦ 

લોન EMI (Loan EMI) ૪,૫૦૦ ૫૪,૦૦૦ 

પેકેરજંગ (Packaging) (૧ રૂ./રકલો) ૨,૬૦૦ ૩૧,૨૦૦ 

જાળવણી અને અન્ટય ખચટ (Maintenance & ૨,૦૦૦ ૨૪,૦૦૦ 
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Others) 

કુલ ખચટ (Total Expenses) ૮૫,૮૨૦ ૧૦,૨૯,૮૪૦ 

ચોખ્ખો નફો/નુકસાન (Net Profit/Loss) -૪,૭૦૦ -૫૬,૪૦૦ 

 નોરં્: પ્રથમ વર્ ેનુકસાન (Loss) થવાની સભંાવના છે, કારણ કે બજારમાં સ્થાન 

બનાવવંુ અને ગ્રાહકોનો વવશ્વાસ મેળવવો સમય માંગી લે છે. બીજા વર્ગથી આવક 

વધવાની અપેક્ષા છે. 

 

બીજા વષટનું નફો-નુકસાન (અંદારજત) (Year 2 Profit/Loss - Estimated) 

રવગત મારસક (રૂ.) વારષટક (રૂ.) 

આવક (Revenue)   

આટો વેચાણ (૧૨૦ રકલો/રદવસ, ૨૬ રદવસ) ૯૭,૩૪૪ ૧૧,૬૮,૧૨૮ 

ખચટ (Expenses)   

કાચો માલ (૧૨૦ રકલો/રદવસ) ૬૧,૩૬૦ ૭,૩૬,૩૨૦ 

ભાડંુ ૧૦,૦૦૦ ૧,૨૦,૦૦૦ 

વીજળી ૧,૮૦૦ ૨૧,૬૦૦ 

પગાિ ૧૦,૦૦૦ ૧,૨૦,૦૦૦ 

લોન EMI ૪,૫૦૦ ૫૪,૦૦૦ 

પેકેરજંગ ૩,૧૨૦ ૩૭,૪૪૦ 

જાળવણી ૨,૦૦૦ ૨૪,૦૦૦ 

કુલ ખચટ ૯૨,૭૮૦ ૧૧,૧૩,૩૬૦ 

ચોખ્ખો નફો (Net Profit) ૪,૫૬૪ ૫૪,૭૬૮ 

 

િોકાણ પિ વળતિ (ROI - Return on Investment) 

 ROI = (ચોખ્ખો નફો (Net Profit) / કુલ િોકાણ (Total Investment)) × ૧૦૦ 

 બીજા વષે: (૫૪,૭૬૮ / ૩,૫૦,૦૦૦) × ૧૦૦ = ૧૫.૬૫% 

 િીજા વષ ે(અંદાવજત, ૧૫૦ વકલો/વદવસ વેચાણ): ROI આશર ે૨૫-૩૦% સુધી વધી 

શકે છે. 
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સંસાર્નો (Resources) 

 આટા ચક્કી મશીન (Atta Chakki Machine): 

o સપ્લાયસટ: Natraj Aatamaker, Flora Appliances (અમદાવાદમાં 

ઉપલબ્ધ). 

o રકંમત: ૧,૦૦,૦૦૦-૨,૦૦,૦૦૦ રૂ. (૧૦-૧૫ HP). 

 કાચો માલ (Raw Material): 

o સ્થારનક અનાજ બજાિ (Local Grain Market) (અમદાવાદનું કાલુપુર 

માકેટ). 

o ઓગરેનક અનાજ (Organic Grains) માટે: Organic Farmers Co. 

 સિકાિી યોજનાઓ (Government Schemes): 

o ગજુરાત સ્ટાટગઅપ યોજના: startup.gujarat.gov.in 

o મુિા લોન: mudra.org.in 

o MSME સપોટગ : msme.gov.in 

 FSSAI લાયસન્ટસ (FSSAI License): 

o ઓનલાઇન અરજી: fssai.gov.in 

o સ્થાવનક એજન્ સ અમદાવાદમા ંઉપલબ્ધ (૫,૦૦૦-૧૦,૦૦૦ રૂ. ફી). 

 માકેરટંગ (Marketing): 

o સ્થાવનક પમે્ફલટે અને બેનર માટે: Vistaprint India. 

o ઓનલાઇન માકેવટંગ માટે WhatsApp Business અને Instagram. 

 

વ્યવસાયના ફાયદા (Business Benefits) 

 ઓછંુ િોકાણ (Low Investment): ૩.૫ લાખ રૂ.માં વ્યવસાય શરૂ થઈ શકે છે. 
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 સતત માંગ (Constant Demand): ગજુરાતમાં આટાની માગં ક્યારયે ઘટતી 

નથી. 

 સિકાિી સહાય (Government Support): ગજુરાત સરકાર અને મુિા યોજના 

દ્વારા લોન અને સબવસડી. 

 રવસ્તિણની તક (Expansion Opportunity): ઓગેવનક આટો, ઓનલાઇન 

વેચાણ, અને B2B કરાર. 

 

જોખમો અને ઉકેલ (Risks and Solutions) 

 સ્પર્ાટ (Competition): ઉચ્ચ ગુણવત્તા, તાજગી, અને ઓગેવનક આટા દ્વારા 

સ્પધાગમાં આગળ રહેવું. 

 કાચા માલના ભાવ (Raw Material Prices): ખેડૂતો સાથ ેલાંબા ગાળાના કિાિ 

(Long-term Contracts) કરવા. 

 મશીનની જાળવણી (Machine Maintenance): AMC (Annual 

Maintenance Contract) સાથે મશીન ખરીદવું. 

 

ભારવ યોજના (Future Plan) 

 પ્રથમ વષટ (First Year): બજારમાં સ્થાન બનાવવંુ અને સ્થાવનક ગ્રાહકોને 

આકર્ગવું. 

 બીજંુ વષટ (Second Year): ઓગેવનક અન ેમલ્ટી-ગે્રન આટાનું ઉત્પાદન શરૂ 

કરવંુ. 

 િીજંુ વષટ (Third Year): ઓનલાઇન વેચાણ (WhatsApp/Instagram) અને હોમ 

રડરલવિી (Home Delivery) શરૂ કરવી. 

 લાંબા ગાળાનું લક્ષ્ય (Long Term Goal): બેકરીઓ અને રસે્ટોરન્ સ સાથે 

જથ્થાબંધ કરાર. 
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તકનીકી અપગ્રેડેશન (Technological Upgradation) 

 

નાના વ્યવસાયને પણ સ્માટગ  બનાવવા માટે ટેકનોલોજીનો ઉપયોગ અવનવાયગ છે: 

 CRM સોફ્ટવિે (Customer Relationship Management): ગ્રાહકોનો ડેટા 

સાચવવા માટે Vyapar અથવા MyBillBook એપનો ઉપયોગ કરવો. આ એપ 

ગ્રાહકને ઓટોમવેટક વરમાઇન્ડર મોકલી શકે છે: "શું તમારો લોટ પૂરો થવા આવ્યો 

છે? આજ ેજ ઓડગર કરો." 

 કોલ્ડ ગ્રાઇન્ટડીગં ટેકનોલોજ (Cold Grinding Technology): પરંપરાગત 

ઘંટીમાં લોટ ગરમ થઈ જાય છે અને પોર્ક તત્વો બળી જાય છે. આધુવનક કોલ્ડ 

પ્રોસેરસંગ પલ્વિાઈઝિ (Pulverizer) નો ઉપયોગ કરવો જ ેલોટને ઠંડો રાખે છે 

અને પોર્ક મૂલ્યો જાળવી રાખે છે. 

 QR કોડ પેમેન્ટટ અને ઓડટિ: દુકાન પર અને વડવલવરી બેગ પર QR કોડ રાખવો 

જથેી ગ્રાહક સરળતાથી પેમેન્ટ કરી શકે અને સ્કેન કરીને વો્સએપ પર સીધો 

ઓડગર આપી શકે. 

 

 

CRM સોફ્ટવેિ  

કોલ્ડ ગ્રાઇન્ટડીગં 

ટેકનોલોજ  

QR કોડ પેમેન્ટટ અન ે

ઓડટિ 
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SWOT રવશે્લષણ (SWOT Analysis) 

શરિઓ (Strengths) નબળાઈઓ (Weaknesses) 

૧. તાજા અન ેભેળસેળ મુક્ત 

(Adulteration-free) ઉત્પાદનની ખાતરી. 

૨. પેકેજ્ડ બ્રાન્્સ કરતા સસ્તી વકંમત. 

૩. ગ્રાહક સાથે સીધો સંબંધ અને વવશ્વાસ. 

૧. શરૂઆતના તબકે્ક ઓછંુ માવજગન (Low 

Margin). 

૨. મયાગવદત ઉત્પાદન ક્ષમતા. 

૩. અનાજના ભાવમાં થતી વધઘટની સીધી 

અસર. 

તકો (Opportunities) જોખમો (Threats) 

૧. ગ્લુટેન-ફ્રી (Gluten-free) અને કીટો-

ફે્રન્ડલી લોટનું વધતું બજાર. 

૨. ક્લાઉડ વકચન અને વટવફન સવવગસ સાથે 

B2B જોડાણ. 

૩. આસપાસના વવસ્તારોમાં હોમ વડવલવરી 

નેટવકગ . 

૧. મોટી FMCG બ્રાન્્સ (આવશવાગદ, 

વપલ્સબરી) ની આિમક માકેવટંગ. 

૨. વીજળીના દરમાં વધારો. 

૩. મશીનરી બ્રેકડાઉન અને કારીગરોની 

અછત. 

 

જોખમ વ્યવસ્થાપન (Risk Management) 

 

વ્યવસાયમાં આવતા સંભવવત જોખમો અને તેના વનવારણના ઉપાયો: 

 અનાજમાં જવાત (Pest Infestation): લાબંા સમય સુધી અનાજ સંગ્રહ કરવાથી 

અનાજમાં જવાત  

મશીન બ્રેકડાઉન 

ભાવમાં અચાનક વર્ાિો 
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ધનેડા કે જીવાત પડી શકે છે. 

o વનવારણ: અનાજ સંગ્રહ માટે હવાચસુ્ત ડબ્બા (Airtight Bins) અને 

કુદરતી જંતનુાશકો (જમે કે લીમડાના પાન) અથવા પેસ્ટ કંટર ોલનો ઉપયોગ 

કરવો. 'જસ્ટ-ઇન-ટાઇમ' ઇન્વેન્ટરી રાખવી. 

 મશીન બ્રેકડાઉન: ઘંટીનો પથ્થર ઘસાઈ જવો અથવા મોટર બળી જવી. 

o વનવારણ: મશીનની રનયરમત જાળવણી (Regular Maintenance) કરવી 

અને સ્પેરપા્સગનો સ્ટોક રાખવો. 

 ભાવમાં અચાનક વર્ાિો: દુષ્કાળ કે સીઝન પરૂી થતા અનાજ મોઘંું થાય. 

o વનવારણ: લણણીની સીઝન (Harvest Season) દરવમયાન જ્ાર ેભાવ 

ઓછા હોય ત્યાર ેજથ્થાબંધ ખરીદી કરી સ્ટોક કરવો. 

 

વેસ્ટ મનેજેમેન્ટટ (Waste Management) 

 

લોટ દળવાની પ્રવિયામાં નીકળતો 'કચરો' વાસ્તવમાં વેચી શકાય તવેું આડપેદાશ છે: 

 થૂલું/બ્રાન (Bran/Choker): અનાજ સાફ કરતી વખતે અને ચાળતી વખતે 

નીકળતું થૂલું પશુઓ માટે ઉત્તમ ખોરાક છે. તનેે ફેંકવાને બદલે કોથળામાં ભરીને 

પશુપાલકો (Cattle Owners) અથવા ગૌશાળાને વેચીન ેવધારાની આવક મેળવી 

શકાય છે. 

 ર્ૂળ રનયંિણ (Dust Control): લોટની ઉડતી રજકણો સ્વાસ્થ્ય માટે હાવનકારક 

છે. મશીન સાથે ડસ્ટ કલેક્ટિ (Dust Collector) અથવા સાયક્લોન સેપરટેર 

લગાવવંુ, જથેી દુકાન સ્વચ્છ રહે અને ફેફસાનંા રોગો ન થાય. 

થૂલુ/ંબ્રાન  રૂ્ળ રનયંિણ  
કાંકિી 

અને 

કચિો 
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 કાંકિી અને કચિો: અનાજ સફાઈ મશીન (Destoner) માંથી નીકળતી 

કાંકરીનો વનકાલ મ્યુવનવસપલ કચરા વનકાલ વ્યવસ્થા દ્વારા કરવો. 

 

ગુણવત્તા રનયંિણ અને ખાતિી (Quality Control & Assurance) 

 

શે્રષ્ઠ લોટ પૂરો પાડવા માટે નીચે મજુબના ધોરણો નક્કી કરવા: 

  (Moisture Check): કાચું અનાજ ખરીદતી વખતે તેમાં ભજેનું પ્રમાણ ૧૦-૧૨% 

થી વધુ ન હોવંુ જોઈએ, નવહતર લોટ જલ્દી બગડી જશે. 

 સફાઈ (Cleaning): દળતા પહેલા અનાજન ેગે્રરડંગ અને રડસ્ટોરનગં મશીન 

(Grading & Destoning Machine) માંથી પસાર કરવંુ જથેી કાંકરી કે માટી 

લોટમાં ન આવે. 

 ફાઈનનેસ ટેસ્ટ (Fineness Test): ગ્રાહકને જોઈએ તે મજુબ (જાડો કે ઝીણો) 

લોટ દળાયો છે કે નહી ંતે માટે ચાળણી (Sieve Analysis) દ્વારા વનયવમત તપાસ 

કરવી. 

 તાપમાન રનયંિણ: દળતી વખતે લોટનું તાપમાન ખબૂ વધી ન જાય તેનું ધ્યાન 

રાખવુ,ં કારણ કે વધુ ગરમીથી રોટલી કડક બને છે. 

 વજનમાં ચોકસાઈ: વડવજટલ કાંટાનું સમયાતંર ેકેરલબ્રેશન (Calibration) કરાવવું 

જથેી ગ્રાહકને પૂરપેરંૂ વજન મળે. 

 

 

 

ભજે તપાસ  સફાઈ 
ફાઈનનેસ 

ટેસ્ટ  
તાપમાન 

રનયંિણ 
વજનમાં 

ચોકસાઈ 
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રનષ્કષટ (Conclusion) 

આટા ચક્કી વ્યવસાય ગજુરાતમા ંઓછા રોકાણ સાથે નફાકાિક (Profitable) અને 

ટકાઉ રવકલ્પ (Sustainable Option) છે. પ્રથમ વર્ે નુકસાનની સંભાવના હોવા છતા,ં 

બીજા વર્ગથી ૧૫.૬૫% ROI અને ત્રીજા વર્ ે૨૫-૩૦% ROI ની અપકે્ષા છે. ગજુરાતનુ ં

સ્ટાટટઅપ ઇકોરસસ્ટમ (Startup Ecosystem), સરકારી યોજનાઓ, અને સ્થાવનક માંગ 

આ વ્યવસાયને સફળ બનાવવામાં મદદ કરશે. 

 



અસ્વીકૃતિ/Disclaimer

આ પ્રોજેક્ટ પ્રોફાઇલ માર્ગદર્શન અને પ્રાથમિક સંશોધન માટે જ છે. ખર્ચ
અને નફાકારકતા સહિતના નાણાકીય આંકડાઓ ધારણાઓ પર
આધારિત સૂચક અંદાજો છે અને તેમાં ફેરફાર થઈ શકે છે. તેઓ
વ્યવસાયિક સફળતાની કોઈ ગેરંટી આપતા નથી. ઉદ્યોગસાહસિકોએ
પોતાનો સંપૂર્ણ બજાર સર્વેક્ષણ, નાણાકીય યોગ્ય અભ્યાસ, અને
કાયદાકીય પાલન ચકાસણી (ખર્ચની ચકાસણી અને જરૂરી તમામ
પરવાનગીઓ અને મંજૂ રીઓ મેળવવા સહિત) કરવી ફરજિયાત છે.
કોઈપણ ચોક્કસ મશીનરી, સપ્લાયર, અથવા તાલીમ સંસ્થાનું નામ માત્ર
માહિતીના સંદર્ભ માટે આપવામાં આવ્યું છે અને તે કોઈ ભલામણ
નથી.આ માહિતી વ્યાવસાયિક નાણાકીય કે તકનીકી સલાહ નો વિકલ્પ
નથી, અને આ રૂપરેખાઓના આધારે લેવાયેલા નિર્ણયોથી થતા કોઈપણ
નુકસાન માટે પ્રદાતા કોઈ જવાબદારી લેતા નથી.

This project profile is for guidance and preliminary research
only. The financial figures, including costs and profitability,
are indicative estimates based on assumptions and are
subject to change. They are not a guarantee of commercial
success. Entrepreneurs must conduct their own thorough
market surveys, financial due diligence, and legal
compliance checks (including verifying costs and obtaining
all necessary licenses and approvals). The name of any
specific machinery, supplier, or training institution is
provided purely for informational reference and does not
constitute a recommendation. This information is not a
substitute for professional financial or technical advice, and
the provider holds no liability for any losses incurred from
decisions based on these profiles.


