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ફલૂની દુકાન 

                                                Flower Shop 

 
પ્રસ્તાવના (Introduction)  

ગજુરાતમાાં ફલૂની દુકાન (Flower Shop) શરૂ કરવી એ એક અત્યાંત આશાસ્પદ અને 

લાભદાયી સાહસ બની શકે છે. આનુાં મુખ્ય કારણ રાજ્યનો સમૃદ્ધ સાાંસ્કૃતતક વારસો 

(cultural significance), મજબતૂ આતથિક તવકાસ (robust economic growth) અન ે

ફ્લોરીકલ્ચર (floriculture) માટેનો સમર્પિત ટેકો છે. 

 ગુજરાતમાાં ફૂલોની ખેતી (flower cultivation) હેઠળનો ર્વસ્તાર છેલ્લા બે 

દાયકામાાં ત્રણ ગણો વધ્યો છે. 

 રાજ્યના મુખ્ય તહેવારો જમે કે નવરાતિ (Navratri), તદવાળી (Diwali) અને 

ગજુરાતી નવુાં વર્િ (Gujarati New Year) દરર્મયાન છૂટાાં અને કટ ફ્લાવસિ (cut 

flowers) ની માાંગમાાં મોટો અને સતત વધારો થાય છે. 

 ગલગોટા (Marigold), સ્થાર્નક ગુલાબ (Roses) અને ચમલેી (Jasmine) જવેા 

ફૂલો દૈર્નક પજૂા (daily worship), લગ્ન સમારાંભો (wedding rituals) અને 

કોપોરટે ઇવેન્ટ સ (corporate events) ની સજાવટમાાં (decoration) ઊાં ડે સુધી 

વણાયેલા છે. 

 અમદાવાદ (Ahmedabad), સુરત (Surat) અથવા વડોદરા (Vadodara) જવેા 

મુખ્ય શહેરોમાાં દુકાન ખોલવાથી ઉચ્ચ ગ્રાહક ખચિ (high consumer spending) 

અને સ્થાર્પત કૃર્િ સપ્લાય ચઇેન (agricultural supply chain) નો લાભ મળી 

શકે છે. 

 
સેવાઓ (Services) અને તેના ઉપયોગો (Applications) 

 

ફ્લોરલ 

એરને્જમેન્્સ  

બુકે તડતલવરી  
લગ્નની 

ફ્લોરલ 

સેવાઓ  

ઇવેન્ટ 

સજાવટ  

દુ:ખ અને 

અાંતતમ 

સાંસ્કારના 

ફલૂો  
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આ ફૂલની દુકાન ગુજરાતની ર્વર્વધ જરૂર્રયાતોને અનુરૂપ ર્વશેિ સેવાઓ પ્રદાન 

કરશે. 

 ફ્લોરલ એરને્જમેન્્સ (Floral Arrangements) અને વેણી/ગજરા 

(Veni/Gajras): 

o ઉપયોગ (Application): માંર્દરો (temples), દૈર્નક પજૂા, અને નવરાર્ત્ર 

દરર્મયાન સાંગીત/ગરબા ઇવેન્ટ સ માટે પરાંપરાગત 'વેણી' (flower 

braids) અને કસ્ટમાઇઝ્ડ (customized) છૂટાાં ફૂલોની ગોઠવણ (loose 

floral arrangements) કરવી. 

o લાભો (Benefits): મજબતૂ સાાંસ્કૃતતક અન ેધાતમિક માાંગ પૂરી પાડે છે, જ ે

દૈર્નક ર્વર્ધઓ અને તહેવારોની સજાવટ માટે આવશ્યક છે. 

 બુકે તડતલવરી (Bouquet Delivery): 

o ઉપયોગ (Application): ગ્રાહકોના ઘર, ઑર્ફસ અથવા કાયિક્રમ સ્થળે 

પ્રીર્મયમ તાજા ફૂલોના બુકે અને ર્વદેશી ફૂલોની ગોઠવણ (exotic flower 

arrangements) માટે ઝડપી ર્ડર્લવરી સેવા પૂરી પાડવી. 

o લાભો (Benefits): ભેટ (gifting) આપવા માાંગતા ગ્રાહકો માટે અનુકૂળ 

(convenient), ખાસ કરીને શહેરી, ટેક-સેવી (tech-savvy) વસ્તી માટે. 

 લગ્નની ફ્લોરલ સેવાઓ (Wedding Floral Services): 

o ઉપયોગ (Application): ભવ્ય સ્ટેજ (stage) સેટઅપ્સ, માંડપ 

(Mandap) સજાવટ, બ્રાઇડલ બુકે (bridal bouquets), અને કસ્ટમાઇઝ્ડ 

કાર સજાવટ સર્હતની સાંપૂણિ લગ્ન ફ્લોરલ સવેાઓ પૂરી પાડવી. 

o લાભો (Benefits): લગ્ન સ્થળને આકર્િક અને વૈભવી (stunning and 

luxurious) બનાવે છે, જ ેગજુરાતી લગ્નોની ભવ્યતા સાથે મેળ ખાય છે. 

 ઇવેન્ટ સજાવટ (Event Decoration): 

o ઉપયોગ (Application): વાઇબ્રન્ટ ગજુરાત (Vibrant Gujarat) જવેા 

ર્બઝનેસ (business) ઇવેન્ટ સ, કોપોરટે ફાંક્શન્ટસ (corporate 
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functions), હોટલ અને ઑર્ફસ ર્રસપે્શન (reception) ર્વસ્તારો માટે 

ફ્લોરલ સજાવટ ઓફર કરવી. 

o લાભો (Benefits): વ્યાવસાર્યક (professional) અને આવકારદાયક 

વાતાવરણ ઊભુાં કર ેછે, જ ેગજુરાતના ર્વકસતા કોપોરટે ક્ષેત્ર (corporate 

sector) ને આકિે છે. 

 દુ:ખ અને અાંતતમ સાંસ્કારના ફલૂો (Sympathy and Funeral Flowers): 

o ઉપયોગ (Application): અાંર્તમ સાંસ્કાર (funerals) અને સ્મૃર્ત સેવાઓ 

(memorial services) માટે હાર (wreaths), સ્પ્રે (sprays) અને સાંવેદના 

બુકે (sympathy bouquets) ની વ્યવસ્થા કરવી. 

o લાભો (Benefits): ગ્રાહકોને તેમની સાંવેદના (condolences) વ્યક્ત કરવા 

માટે ર્વચારશીલ માગિ (thoughtful way) પૂરો પાડે છે. 

ઉપયોગો (Applications) અને લાભો (Benefits): 

 વ્યતિગત અને ભેટની જરૂતરયાતો (Personal and Gifting Needs): 

ફ્લોરલ એરને્ટજમેન્ટ સ (Floral Arrangements) અને બુકે (bouquets) વ્યર્ક્તગત 

ઉપયોગ અને ખાસ પ્રસાંગોએ ર્પ્રયજનો માટે ભેટ (gifts) તરીકે યોગ્ય છે. 

 ઇવેન્ટ સજાવટ (Event Decoration): ઇવને્્ટ સના માહોલ (ambiance) અને 

સ ાંદયિલક્ષી આકિિણ (aesthetic appeal) ને વધારવામાાં ફૂલો ર્નણાિયક ભૂર્મકા 

ભજવે છે, તેને યાદગાર અને દૃર્િની રીતે અદભતૂ બનાવે છે. 

 કોપોરટે સેવાઓ (Corporate Services): કોપોરટે ઇવેન્ટ સ (corporate 

events), ઑર્ફસો (offices) અને વ્યવસાર્યક કાયો (business functions) માટે 

ફ્લોરલ સજાવટ (floral decorations) પૂરી પાડવાથી વ્યાવસાર્યક અને 

આવકારદાયક વાતાવરણ બનાવવામાાં મદદ મળે છે. 

 સાંવેદના અને સમથિન (Sympathy and Support): સાંવેદનાના ફૂલો 

(sympathy flowers) શોકગ્રસ્ત પર્રવારોને આરામ અને ટેકો આપ ેછે, સાંવેદના 

વ્યક્ત કરવાની ર્વચારશીલ રીત પૂરી પાડે છે. 

 મોસમી ઉત્સવો (Seasonal Celebrations): મોસમી અને તહેવારના ફૂલો 



મહિલા ઉદ્યોગસાિહસકતા પ્લેટફોમમ - ગુજરાત પ્રકરણ 
 

4 
 

ગ્રાહકોને યોગ્ય ફ્લોરલ પ્રદશિનો (floral displays) સાથે મહત્વપૂણિ સાાંસ્કૃર્તક 

અને ધાર્મિક કાયિક્રમોની ઉજવણી કરવામાાં મદદ કર ેછે. 

 

પ્રમોટર (Promoter) માટેની અપેતિત લાયકાત (Desired Qualification) 

 

ગુજરાતી બજારની અનન્ટય જરૂર્રયાતોને પૂરી કરવા માટે સફળ ફૂલની દુકાનનુાં સાંચાલન 

કરવા માટે, પ્રમોટર (promoter) પાસે નીચેના ગુણો હોવા જોઈએ: 

 શૈિતણક પાયો (Academic Foundation): તબઝનેસ એડતમતનસ્ટરેશન 

(Business Administration), માકેતટાંગ (Marketing), બાગાયત 

(Horticulture) અથવા સાંબાંર્ધત ક્ષતે્રમાાં સ્નાતકની ર્ડગ્રી (degree), સાથ ે

ફ્લોતરસ્ટર ી (Floristry) અને ફ્લોરલ ર્ડઝાઇન (Floral Design) માાં પ્રમાણપત્રો 

(certifications) અથવા અભ્યાસક્રમો (courses) લાભદાયી છે. 

 મુખ્ય યોગ્યતાઓ (Core Competencies): 

o માકેતટાંગ (Marketing) અને વેચાણ (Sales) માાં તનપુણતા: ખાસ કરીને 

સ્થાર્નક તહેવારો અને ઉજવણીઓને લક્ષ્ય બનાવતા ઓનલાઈન 

માકેતટાંગ (online marketing) અને સોતશયલ મીતડયા (social media) 

વ્યવસ્થાપન દ્વારા દુકાનને પ્રોત્સાહન આપવા માટે આવશ્યક છે. 

o ઉત્તમ ગ્રાહક સેવા (Customer Service) કૌશલ્યો: ગ્રાહકોના સાંતોિ 

અને વફાદારી (loyalty) માટે ર્નણાિયક. 

o ફ્લોરલ તડઝાઇન (Floral Design) માાં કુશળતા: ર્વર્વધ પ્રસાંગો માટે 

ફ્લોરલ તડઝાઇન કુશળતા 

માકેતટાંગ/વેચાણ તનપુણતા 

સ્થાતનક બજારની સમજ 

વ્યવસાય સાંચાલન 
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કસ્ટમાઇઝ્ડ, ઉચ્ચ-ગણુવત્તાવાળી ગોઠવણો (arrangements) 

બનાવવા માટે જરૂરી. 

 સ્થાતનક બજારની કુશળતા (Local Market Expertise): 

o કાયિક્ષમ સોર્સિંગ (sourcing) માટે સ્થાર્નક જથ્થાબાંધ ફલૂ બજારો 

(wholesale flower markets) ની સાંપૂણિ સમજ. 

o નવરાર્ત્ર, ર્દવાળી, અને લગ્નશૈલીઓ (wedding styles) સર્હત ફૂલોના 

ઉપયોગથી સાંબાંર્ધત સ્થાર્નક તહેવારો, કાયિક્રમો અન ેસાાંસ્કૃતતક પ્રથાઓ 

(cultural practices) થી પર્રર્ચતતા. 

 વ્યવસાય સાંચાલન (Business Management): દૈર્નક કામગીરી 

(operations), ઇન્ટવેન્ટટરી (inventory) વ્યવસ્થાપન અને નફાકારકતા 

(profitability) સુર્નર્િત કરવા માટે આયોજન, બજરે્ટાંગ (budgeting) અને 

નાણાકીય વ્યવસ્થાપન (financial management) સર્હતના મજબૂત વ્યવસાય 

સાંચાલન ક શલ્યો મહત્ત્વપૂણિ છે. 

 

વ્યવસાતયક દૃતિકોણ (Business Outlook) અને તકો (Opportunities)  

વ્યવસાતયક દૃતિકોણ (Business Outlook) 

 

ગજુરાતમાાં ફ્લોરલ ઉદ્યોગ (floral industry) માટે મજબૂત હકારાત્મક દૃતિકોણ છે. 

 વધતી માાંગ (Growing Demand): લગ્નો, તહેવારો, ધાર્મિક ર્વર્ધઓ (religious 

ceremonies), કોપોરટે કાયિક્રમો અને વ્યર્ક્તગત પ્રસાંગો માટે તાજા ફૂલોની સતત 

માાંગ રહે છે. 

 સાાંસ્કૃતતક મહત્ત્વ (Cultural Significance): નવરાર્ત્ર અને ર્દવાળી જવેા મુખ્ય 

વધતી માાંગ  
સાાંસ્કૃતતક 

મહત્ત્વ  
આતથિક 

તવકાસ  
સરકારી 

સહાય  
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તહેવારોમાાં ફૂલોનુાં સાાંસ્કૃર્તક અને ધાર્મિક મહત્ત્વ હોય છે, જ ેવેચાણને 

પ્રોત્સાહન આપે છે. 

 આતથિક તવકાસ (Economic Growth): વધતી ર્ડસ્પોઝેબલ આવક 

(disposable incomes) અને શહેરીકરણ (urbanization) ને કારણે ફૂલો અન ે

સુશોભન છોડ (decorative plants) સર્હતની વૈભવી વસ્તઓુ (luxury items) 

પરનો ખચિ વધે છે. 

 સરકારી સહાય (Government Support): ગુજરાત સરકાર ફૂલોની ખેતીને 

પ્રોત્સાહન આપવા માટે સબર્સડી (subsidies) અને તાલીમ કાયિક્રમો (training 

programs) દ્વારા ફ્લોરીકલ્ચરને સર્ક્રયપણે ટેકો આપે છે. 

તકો (Opportunities) 

૧. ઇવેન્ટ અને લગ્ન બજાર (Event and Wedding Market): 

 તક (Opportunity): લગ્નો અને મોટા કાયિક્રમો માટે કસ્ટમાઇઝ્ડ 

(customized) ફ્લોરલ એરને્ટજમેન્ટ સ (floral arrangements), સજાવટ 

(decorations), અને બુકે (bouquets) પ્રદાન કરવા. 

 ઉપયોગ (Application): ટેલર-મેઇડ (tailored) ફ્લોરલ સેવાઓ ઓફર કરવા 

માટે લગ્ન આયોજકો (wedding planners) અને ઇવેન્ટટ આયોજકો (event 

organizers) સાથે સહયોગ કરવો. 

૨. કોપોરટે અને હોતસ્પટાતલટી િેિ (Corporate and Hospitality Sector): 

 તક (Opportunity): ઑર્ફસો (offices), હોટલો (hotels), અને રસે્ટોરન્ટ સ 

(restaurants) ને તાજા ફૂલો અને સુશોભન છોડ (decorative plants) પૂરા 

પાડવા. 

 ઉપયોગ (Application): ર્નયર્મત ફ્લોરલ ર્ડર્લવરી (regular floral 

deliveries) અને સજાવટની સેવાઓ માટે કોપોરટે ક્લાયન્ટ સ (corporate 

clients) અને હોર્સ્પટાર્લટી વ્યવસાયો સાથે કરારો (contracts) સ્થાર્પત કરવા. 

૩. ઑનલાઇન વેચાણ અને તડતલવરી (Online Sales and Delivery): 

 તક (Opportunity): ઑનલાઇન (online) ફૂલોના વેચાણ અને ર્ડર્લવરી 
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સેવાઓ માટે ઇ-કોમસિ પ્લેટફોમિ (e-commerce platform) શરૂ કરવુાં. 

 ઉપયોગ (Application): ટેક-સેવી (tech-savvy) ગ્રાહકોને અને વ્યસ્ત 

જીવનશૈલી ધરાવતા લોકોને પૂરી પાડવા માટે અનુકૂળ ઑનલાઇન ઓડિર્રાંગ 

(convenient online ordering) અને ડોરસ્ટેપ ર્ડર્લવરી (doorstep delivery) 

ઓફર કરવી. 

 

બજારની સાંભાવના (Market Potential) અને માકેતટાંગના મદુ્દાઓ (Marketing 

Issues) 

ગુજરાતમાાં ફૂલોની ખેતી (flower cultivation) અને ફ્લોરીકલ્ચર (floriculture) માટે 

અપાર બજાર સાંભાવના છે. રાજ્યની ર્વર્વધ કૃર્િ-ભ ગોર્લક આબોહવા (agro-geo 

climate) પર્રર્સ્થર્તઓ ગુલાબ, ગલગોટા, ટ્યુબરોઝ, અને અન્ટય ફૂલો ઉગાડવા માટે 

યોગ્ય છે. 

 

ગજુરાતમાાં ફલૂની દુકાન માટે માકેતટાંગના મુદ્દાઓ (Marketing Issues) 

 મયાિતદત તડતજટલ હાજરી (Limited Digital Presence): ગજુરાતમાાં ઘણી 

ફૂલની દુકાનોમાાં હજુ પણ મજબૂત ર્ડર્જટલ હાજરી (strong digital presence) 

નો અભાવ છે, જ ેઑનલાઇન પહોાંચ (online reach) વધારવાની તક પૂરી પાડે છે. 

 માળખાકીય પડકારો (Infrastructure Challenges): તાજા કટ ફ્લાવસિ 

(fresh cut flowers) માટે કોલ્ડ-ચેઇન ર્સસ્ટમ (cold-chain system) ની 

જરૂર્રયાત મખુ્ય છે, જનેા અમલ (implementation) માાં પડકારો હોઈ શકે છે. 

 સ્પધાિ (Competition): ફૂલ બજારો અને દુકાનોની વધતી સાંખ્યાને કારણે સ્પધાિ 

ઊાં ચી છે, જનેાથી અલગ તરી આવવુાં અને ગ્રાહકોને આકર્િિત કરવુાં પડકારરૂપ 

બની શકે છે. 

અનુકૂળ 

આબોહવા અને 

ખેતી 

તડતજટલ 

હાજરીનો 

અભાવ 

કોલ્ડ-ચેઇન 

અને સપ્લાય 

ચેઇન 

ગ્રાહક જાગૃતત 

અને સ્પધાિ 
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 સપ્લાય ચેઇન (Supply Chain) મુદ્દાઓ: ખાસ કરીન ેઑફ-ર્સઝન (off-

season) અથવા પ્રર્તકૂળ હવામાન (adverse weather) પર્રર્સ્થર્તઓ દરર્મયાન 

તાજા ફૂલોનો ર્સ્થર પુરવઠો (steady supply) સુર્નર્િત કરવો મુશ્કેલ બની શકે 

છે. 

 જાગૃતત અને તશિણ (Awareness and Education): ર્વર્વધ પ્રકારના ફૂલોના 

લાભો અને ઉપયોગો ર્વશે ગ્રાહકોમાાં વધુ જાગૃર્ત અને ર્શક્ષણ (greater 

awareness and education) ની જરૂર છે. 

 

વ્યવસાતયક ઇનપુ્સ (Business Inputs) અને સામગ્રીની જરૂતરયાતો (Material 

Requirements) 

ગુજરાતમાાં ફૂલની દુકાન સફળતાપૂવિક સ્થાર્પત કરવા અને ચલાવવા માટે જરૂરી 

ઇનપુ્ સ અને સામગ્રી. 

વ્યવસાતયક ઇનપુ્સ (Business Inputs) 

 વ્યવસાય નોાંધણી (Business Registration): જરૂરી લાઇસન્ટસ (licenses) 

અને પરર્મટો (permits) મેળવવા, જમે કે દુકાન અને સ્થાપના નોાંધણી (Shop 

and Establishment Registration), જીએસટી (GST) નોાંધણી, અને પાન કાડિ  

(PAN card). 

 સ્થાન (Location): ઊાં ચા પગપાળા ટર ાર્ફક (high foot traffic) સાથેનુાં મુખ્ય 

સ્થાન (prime location) સુરર્ક્ષત કરવુાં, જમે કે શોર્પાંગ સેન્ટટસિ (shopping 

centers), બજારો (markets) અથવા રહેણાાંક ર્વસ્તારો (residential areas) ની 

નજીક. 

 સપ્લાયસિ (Suppliers): તાજા ફૂલોનો ર્સ્થર પુરવઠો સુર્નર્િત કરવા માટે 

સ્થાર્નક ફૂલ ઉત્પાદકો (local flower growers) અને જથ્થાબાંધ વેપારીઓ 

(wholesalers) સાથે સાંબાંધો સ્થાર્પત કરવા. 

 ઇન્વેન્ટરી મનેજેમેન્ટ તસસ્ટમ (Inventory Management System): 

ઇન્ટવેન્ટટરી પર નજર રાખવા, સ્ટોક સ્તરોનુાં સાંચાલન કરવા અને વધુ પડતા સ્ટોક 



મહિલા ઉદ્યોગસાિહસકતા પ્લેટફોમમ - ગુજરાત પ્રકરણ 
 

9 
 

(overstocking) અથવા અછત (shortages) ટાળવા માટે ર્સસ્ટમ લાગુ 

કરવી. 

 માકેતટાંગ પ્લાન (Marketing Plan): સોર્શયલ મીર્ડયા, સ્થાર્નક જાહેરાત 

(local advertising), અને ઇવેન્ટટ આયોજકો સાથે સહયોગ દ્વારા દુકાનને 

પ્રોત્સાહન આપવા માટે વ્યાપક માકેર્ટાંગ પ્લાન ર્વકસાવવો. 

સામગ્રીની જરૂતરયાતો (Material Requirements) 

 ફલૂો (Flowers): ગુલાબ, લીલી (lilies), ઓર્કિડ (orchids), કાનેશન 

(carnations), અને ગલગોટા જવેા ર્વર્વધ તાજા ફલૂો. 

 ફ્લોરલ ફોમ (Floral Foam): ગોઠવણ (arrangements) અને બકેુમાાં 

(bouquets) ફૂલોને હાઇડર ેટ (hydrate) કરવા માટે વપરાય છે. 

 વાઝ (Vases) અને કન્ટેનસિ (Containers): ફ્લોરલ એરને્ટજમેન્ટ સ માટે ર્વર્વધ 

કદ (sizes) અને શૈલીઓના વાઝ, કન્ટટેનસિ અને બાસ્કેટ (baskets). 

 રતેપાંગ સામગ્રી (Wrapping Materials): બુકે (bouquets) અને ફ્લોરલ 

ભેટોના પેકેર્જાંગ (packaging) માટે ર્ટશ્યુ પપેર (tissue paper), રરે્પાંગ પેપર 

(wrapping paper), ર્રબન (ribbons) અને ર્ગફ્ટ બગે્સ (gift bags). 

 સાધનો અને ઉપકરણો (Tools and Equipment): ફૂલોની ગોઠવણ અને 

જાળવણી માટે ફ્લોરલ કાતર (scissors), વાયર કટર (wire cutters), પ્રુર્નાંગ 

શીયસિ (pruning shears) અને અન્ટય સાધનો. 

 તપ્રઝવેતટવ્સ (Preservatives) અને ફડૂ (Food): કાપેલા ફૂલોનુાં જીવન 

લાંબાવવા માટે ફ્લાવર ફૂડ (flower food) અને ર્પ્રઝવેર્ટવ્સ. 

 તડસ્પ્લે યુતન્સ (Display Units): તમારા ફ્લોરલ એરને્ટજમેન્ટ સન ેઆકિિક રીતે 

પ્રદર્શિત કરવા માટે છાજલીઓ (shelves), રતેિજરટેસિ (refrigerators) અને 

ર્ડસ્પ્લે સ્ટેન્ટ્સ (display stands). 

 પૉઇન્ટ ઑફ સેલ (POS) તસસ્ટમ: વ્યવહારો (transactions) નુાં સાંચાલન કરવા, 

વેચાણ (sales) ને ટર ેક (track) કરવા અને ગ્રાહક ર્બર્લાંગ (customer billing) ને 
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હેન્ટડલ કરવા માટે એક POS ર્સસ્ટમ. 

 

કામગીરી (Operations) અને અમલ પ્રતિયા (Execution Process)  

 

ગુજરાતમાાં ફૂલની દુકાન શરૂ કરવી અને ચલાવવામાાં મુખ્ય ઓપરશેનલ (operational) 

પગલાાં અને પ્રર્ક્રયાઓ શામેલ છે. 

૧. વ્યવસાય આયોજન (Business Planning): 

o બજાર સાંશોધન (Market Research): સ્થાર્નક ફૂલોની માાંગ (demand) 

સમજવા, તમારા લક્ષ્ય ગ્રાહકોને (target audience) ઓળખવા અન ે

સ્પધાિનુાં ર્વશ્લિેણ (analysis) કરવા માટે સાંપણૂિ સાંશોધન કરવુાં. 

o વ્યવસાય યોજના (Business Plan): તમારા લક્ષ્યો (goals), લક્ષ્ય બજાર 

(target market), ર્કાંમત ર્નધાિરણ વ્યૂહરચના (pricing strategy), 

નાણાકીય અાંદાજો (financial projections), અને માકેર્ટાંગ પ્લાન 

(marketing plan) ની રૂપરખેા આપતી વ્યાપક વ્યવસાય યોજના 

ર્વકસાવવી. 

૨. કાનનૂી પાલન (Legal Compliance): 

o વ્યવસાય નોાંધણી (Business Registration): સાંબાંર્ધત સત્તાવાળાઓ 

(authorities) સાથે તમારી ફૂલની દુકાનની નોાંધણી કરવી અન ેજરૂરી 

વ્યવસાય 

આયોજન  

કાનૂની 

પાલન  

સ્થાન અને 

સેટઅપ  

ઇન્વેન્ટરી 

વ્યવસ્થાપન  

સેવાઓ 

ઓફર કરવી 
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લાઇસન્ટસ (licenses) અને પરર્મટો (permits) મેળવવા. 

o જીએસટી નોાંધણી (GST Registration): કર (tax) હેતુઓ માટે 

જીએસટી (GST) માટે નોાંધણી કરવી. 

o આરોગ્ય અને સલામતી પાલન (Health and Safety Compliance): 

ખાતરી કરવી કે તમારી દુકાન સ્થાર્નક આરોગ્ય અને સલામતીના ર્નયમો 

(regulations) નુાં પાલન કર ેછે. 

૩. સ્થાન અને સેટઅપ (Location and Setup): 

o સ્થાનની પસાંદગી (Choosing a Location): ઊાં ચા પગપાળા ટર ાર્ફક 

(high foot traffic) સાથેનુાં મુખ્ય સ્થાન પસાંદ કરવુાં, જમે કે શોર્પાંગ સેન્ટટસિ, 

બજારો અથવા રહેણાાંક ર્વસ્તારોની નજીક. 

o દુકાન સેટઅપ (Shop Setup): આમાંર્ત્રત અને આકિિક માહોલ 

બનાવવા માટે તમારી દુકાનને ર્ડઝાઇન કરવી. ફૂલો અને ફ્લોરલ 

એરને્ટજમેન્ટ સ માટે ર્ડસ્પ્લે (display), છાજલીઓ (shelves) અને 

રરે્િજરશેન યુર્ન્સ (refrigeration units) ની ગોઠવણ કરવી. 

૪. ઇન્વેન્ટરી વ્યવસ્થાપન (Inventory Management): 

o સપ્લાયર સાંબાંધો (Supplier Relationships): તાજા ફૂલોનો ર્સ્થર 

પુરવઠો સુર્નર્િત કરવા માટે સ્થાર્નક ફૂલ ઉત્પાદકો અને જથ્થાબાંધ 

વેપારીઓ સાથે સાંબાંધો સ્થાર્પત કરવા અને જાળવી રાખવા. 

o સ્ટોક વ્યવસ્થાપન (Stock Management): લોકર્પ્રય ફૂલોનો વધુ સ્ટોક 

અથવા અછત ટાળવા માટે તમારી ઇન્ટવેન્ટટરી પર નજર રાખવી. આ 

પ્રર્ક્રયાને સવુ્યવર્સ્થત કરવા માટે ઇન્ટવેન્ટટરી મેનજેમેન્ટટ ર્સસ્ટમનો ઉપયોગ 

કરવો. 

૫. સેવાઓ ઓફર કરવી (Service Offerings): 

o ફ્લોરલ એરને્જમેન્્સ (Floral Arrangements): લગ્નો, જન્ટમર્દવસો, 

વિિગાાંઠો અને કોપોરટે ઇવેન્ટ સ જવેા ર્વર્વધ પ્રસાંગો માટે કસ્ટમાઇઝ્ડ 
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ફ્લોરલ એરને્ટજમેન્ટ સ બનાવવુાં. 

o બુકે તડતલવરી (Bouquet Delivery): ઘરો, ઑર્ફસો અને ઇવેન્ટટ સ્થળો 

પર ફૂલના બુકે માટે ર્ડર્લવરી સેવાઓ ઓફર કરવી. 

o ઇવેન્ટ સજાવટ (Event Decoration): લગ્નો, પાટીઓ અને કોપોરટે 

કાયિક્રમો માટે ફ્લોરલ સજાવટ પૂરી પાડવી. 

 

માનવબળ (Manpower) ની જરૂતરયાત 

તવગતો  

(Particulars) 

વર્િમાાં 

મતહનાઓની 

સાંખ્યા  

(No. of 

months) 

માતસક વતેન/પગાર 

(રૂ. લાખમાાં)  

(Wages/Salaries 

per month-Rs. In 

Lakhs) 

વાતર્િક ખચિ 

(રૂ. લાખમાાં) 

(Annual 

Expense-Rs. 

In Lakhs) 

માતલક અને મનેજેર 

(સ્વ-રોજગાર) (Owner 

and manager (self-

employed)) 

૧૨ - - 

ફ્લોતરસ્ટ (Florist) ૧૨ ૦.૧ ૧.૨ 

સેલ્સ એસોતસયેટ અને 

તડતલવરી કમિચારી 

(Sales associate and 

Delivery Personnel) 

૧૨ ૦.૧૨ ૧.૪૪ 

મદદનીશ (Helper) ૧૨ ૦.૦૬ ૦.૭૨ 

કુલ (Total)   ૩.૩૬ 

 

અમલ સમયપિક (Implementation Schedule) 

પ્રવૃતત્ત (Activity) જરૂરી સમય (મતહનામાાં)  

(Time Required (in 

months)) 

દુકાન માટે સ્થળની પસાંદગી  

(Site Selection for shop) 

૦.૫ 
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નાણાાંની વ્યવસ્થા (Arrangement of Finance) ૧ 

સાધનોની ખરીદી (Equipment Purchase) ૧ 

સ્ટાફની ભરતી (Staff Hiring) ૦.૫ 

માકેતટાંગ (Marketing) ૧ 

કુલ જરૂરી સમય (Total time required) ૪ 

 
પ્રોજકે્ટ ખચિ (Cost of Project)  

તવગતો  

(Particulars) 

વાતર્િક ખચિ  

(રૂ. લાખમાાં) (Annual 

Expenses-Rs. in lakhs) 

જમીન (Land) - 

તબતલ્ડાંગ (ભાડે) (Building (Rented)) ૦.૧૦ 

પ્લાન્ટ અને મશીનરી (Plant & Machinery) ૦.૩૦ 

સાધનો અને ફતનિચર ખચિ  

(Equipment and Furniture Exp.) 

૦.૨૦ 

પરચરુણ તસ્થર સાંપતત્ત (Misc. Fixed Asset) ૦.૦૨ 

પ્રીઓપરતેટવ અને પ્રારાંતભક ખચિ  

(Preoperative & Preliminary Exp.) 

૦.૦૨ 

કાયિકારી મૂડી (Working Capital) ૨.૯૧ 

કુલ પ્રોજકે્ટ ખચિ (Total Project Cost) ૩.૫૫ 

 
નાણાાંના સ્ત્રોત (Means of Finance)  

તવગતો  

(Particulars) 

વાતર્િક ખચિ (રૂ. લાખમાાં)  

(Annual Expenses-Rs. in 

lakhs) 

પ્રમોટરનુાં યોગદાન (Promoter's contribution) ૧.૪૨ 

બેંક ફાઇનાન્સ (Bank Finance) ૨.૧૩ 

કુલ (Total) ૩.૫૫ 
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મશીનરી (Machinery) અને સાધનો (Equipment) ની યાદી 

અ. મશીનરી (MACHINERY) 

તવગતો  

(Particulars) 

યુતનટ 

(Unit) 

યુતનટ દીઠ 

તકાંમત  

(રૂ.લાખમાાં)  

(Price per 

Unit-Rs. in 

lakhs) 

કુલ રકમ  

(રૂ. લાખમાાં)  

(Total 

Amount-Rs. 

in lakhs) 

જરૂરી તમામ હાડિવેર અને ઇન્સ્ટોલ 

કરલે તવન્ડોઝ સાથનેા કમ્પપ્યુટસિ 

(Computers with all necessary 

hardware and installed 

Windows) 

૧ ૦.૩૦ ૦.૩૦ 

ગ્રાન્ડ કુલ રકમ (Grand Total 

Amount) 

  ૦.૩૦ 

 

બ. ફતનિચર (FURNITURE) અને સાધનો (EQUIPMENT) 

તવગતો  

(Particulars) 

યુતનટ 

(Unit) 

યુતનટ દીઠ 

તકાંમત  

(રૂ. લાખમાાં)  

(Price per 

Unit -Rs. in 

lakhs) 

કુલ રકમ  

(રૂ. લાખમાાં)  

(Total 

Amount-Rs. 

in lakhs) 

વાઝ અને કન્ટેનસિ (Vases and 

Containers) 

૧૦૦ ૦.૦૦ ૦.૧૦ 

ફ્લોરલ કાતર, વાયર કટર, પુ્રતનાંગ 

શીયસિ વગરે ે(Floral scissors, wire 

cutters, pruning shears etc.) 

૧ ૦.૦૫ ૦.૦૫ 

તડસ્પ્લે યુતન્સ (Display Units) ૫ ૦.૦૧ ૦.૦૫ 

કુલ રકમ (Total Rs.)   ૦.૨૦ 
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સામગ્રી (Materials) અને સાધનો (Equipment) ના સપ્લાયસિ (Suppliers) 

ગુજરાતમાાં ફૂલો અને ફ્લોરલ સપ્લાયસિ માટેના મુખ્ય સ્થાનો. 

 ફલૂોના મુખ્ય સપ્લાયસિ (Major Flower Suppliers): 

o અમદાવાદ જથ્થાબાંધ ફલૂ બજાર (Ahmedabad Wholesale Flower 

Market) - જમાલપુર ફલૂ બજાર (Jamalpur Phool Bazar): 

 તવગતો (Details): ગજુરાતનુાં સ થી મોટુાં  જથ્થાબાંધ બજાર, જ ે

ગલગોટા, ગુલાબ, અને છૂટાાં ફૂલોનો મોટો જથ્થો પૂરો પાડે છે. 

 સ્થાન (Location): જમાલપુર, અમદાવાદ. 

o સુરત/વડોદરા જથ્થાબાંધ બજારો (Surat/Vadodara Wholesale 

Markets): 

 તવગતો (Details): સ્થાર્નક ખેડૂતો અને મહારાિરમાાંથી આવતા 

ફૂલોના મુખ્ય સોર્સિંગ (sourcing) પોઈન્ટ સ. 

 ફ્લોરલ સપ્લાય અને ઇતિપમેન્ટ (Floral Supplies and Equipment) 

સપ્લાયસિ: 

o સ્થાતનક પેકેતજાંગ (Packaging) અને િાફ્ટ સપ્લાય સ્ટોસિ (Craft 

Supply Stores): 

 તવગતો (Details): વાઝ, ર્રબન, ફ્લોરલ ફોમ અને અન્ટય સુશોભન 

સામગ્રી પૂરી પાડે છે. 

o શહેરી કોલ્ડ-ચેઇન (Cold-Chain) ઇતિપમેન્ટ ડીલસિ (Equipment 

Dealers): 

 તવગતો (Details): વ્યવસાર્યક રરે્િજરશેન (refrigeration) અને 

ર્ડસ્પ્લે યુર્ન્સ (display units) ના સપ્લાયસિ (Suppliers) 

અમદાવાદ/સુરતમાાં. 
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વેચાણ વસૂલાત (Sales Realization) અને નફાકારકતા (Profitability) 

સેવા  

(Service) 

ટકાવારી  

(Percentage) 

INR (લાખમાાં) 

વેચાણ  

(Sales in 

INR-Lakhs) 

ફ્લોરલ એરને્જમેન્્સ (Floral Arrangements) ૨૫.૦% ૨.૨૫ 

ઇવેન્ટ સજાવટ (Event Decoration) ૨૫.૦% ૩.૬ 

ઘર અને ઑતફસ સજાવટ (Home and Office 

Decoration) 

૧૫.૦% ૦.૫૪ 

તગફ્ટ બુકે (Gift Bouquets) ૧૦.૦% ૦.૬૭૫ 

સાંવેદના ફલૂો (Sympathy Flowers) ૫.૦% ૦.૪૫ 

સત્સ્િપ્શન સેવાઓ (Subscription Services) ૫.૦% ૦.૯ 

વ્યતિગત ભેટો (Personalized Gifts) ૧૫.૦% ૦.૩૬ 

કુલ (Total) ૧૦૦.૦૦% ૮.૭૭૫ 

 

નફાકારકતાનો અાંદાજ (Profitability Projection) 

િમ તવગતો  

(Particulars) 

વાતર્િક ખચિ (રૂ. 

લાખમાાં)  

(Annual Expenses- 

Rs. in lakhs) 

અ. વેચાણ વસૂલાત (Sales realization) ૮.૭૮ 

બ. ઉત્પાદન ખચિ (Cost of production)  

i) કાચો માલ (Raw materials) ૦.૫૦ 

ii) યુર્ટર્લટીઝ (Utilities) ૦.૧૪ 

iii) માનવબળ ખચિ (પગાર/વેતન) (Manpower Cost 

(Salaries/wages)) 

૩.૩૬ 

iv) વહીવટી ખચિ (Administrative expenses) ૦.૦૪ 

v) પેકેર્જાંગ ખચિ (Packaging Cost) ૦.૧૦ 

vi) સામગ્રીનુાં નુકસાન ખચિ (Material Lost Cost) ૦.૧૦ 

vii) વેચાણ અને ર્વતરણ ખચિ (Selling & distribution 

expenses) 

૦.૦૬ 
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viii) સમારકામ અને જાળવણી (Repairs & maintenance) ૦.૧૦ 

ix) ભાડુાં  (Rent) ૦.૧૦ 

x) વ્યાજ (Interest) ૦.૨૪ 

xi) પરચુરણ ખચિ (Misc. expenses) ૦.૦૦ 

 કુલ (બ) (Total (B)) ૪.૭૪ 

 કુલ નફો/નકુસાન (અ – બ) 

(Gross profit/loss (A —B)) 

૪.૦૪ 

 બાદ: ઘસારો (Less: Depreciation) ૦.૦૬ 

ક. પીબીઆઇટી (PBIT) ૩.૯૮ 

ડ આવકવેરો (Income-tax) - 

ઇ ચોખ્ખો નફો/નુકસાન (Net profit/loss) ૩.૯૮ 

ફ. પુન:ચુકવણી (વાર્િિક) (Repayment (Annual)) ૦.૧૯ 

ગ જાળવી રાખેલ સરપ્લસ (ઇ-ફ)  

(Retained surplus (E-F )) 

૩.૭૯ 

 

બ્રેક-ઇવન એનાતલતસસ (Break-Even Analysis)  

તવગતો  

(Particulars) 

ખચિ (રૂ. લાખમાાં) 

(Cost-Rs. in lakhs) 

તસ્થર ખચિ (Fixed cost)  

જમીન અને તબતલ્ડાંગનુાં ભાડુાં  (Land & Building Rent) ૦.૧૦ 

ઘસારો (Depreciation) ૦.૦૬ 

વ્યાજ (Interest) ૦.૨૪ 

માનવબળ (Manpower) ૧.૦૧ 

કુલ તસ્થર ખચિ (Total Fixed cost) ૧.૪૦ 

ચલ ખચિ (Variable cost)  

કાચો માલ (Raw materials) ૦.૫૦ 

યુતટતલટીઝ (Utilities) ૦.૧૪ 

માનવબળ (Manpower) ૨.૩૫ 

વહીવટી ખચિ (Administrative expenses) ૦.૦૪ 

વેચાણ અને તવતરણ ખચિ (Selling & distribution 

expenses) 

૦.૦૬ 
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કુલ ચલ ખચિ (Total Variable cost) ૩.૦૯ 

યોગદાન માતજિન (Contribution margin) ૨૦% 

મૂલ્યમાાં બ્રેક-ઇવન પોઇન્ટ  

(Break-Even Point in Value) 

૭.૦૨ 

 

કાનૂની માંજૂરીઓ (Statutory Approvals) 

નીચનેી કાનૂની માંજૂરીઓ જરૂરી રહેશે: 

 જીએસટી નોાંધણી (GST Registration) 

 સ્થાર્નક મ્યુર્નર્સપલ ઓથોર્રટી (local municipal authority) તરફથી ટરેડ 

લાઇસન્સ (Trade License). 

 એમએસએમઇ નોાંધણી (MSME Registration) 

 ચોક્કસ સ્થળો (venues) અથવા કાયિક્રમો (events) માટે ઇવેન્ટ લાઇસતન્સાંગ 

(Event Licensing). 

 

તાલીમ કેન્રો (Training Centers) અને અભ્યાસિમો (Courses) 

 નવસારી કૃતર્ યુતનવતસિટી (Navsari Agricultural University - NAU): 

o અભ્યાસિમ (Course): કોમર્શિયલ ફ્લોરીકલ્ચર (Commercial 

Floriculture) અને પોસ્ટ-હાવેસ્ટ ટેકનોલોજી (Post-Harvest 

Technology) માાં સર્ટિર્ફકેટ/શોટિ-ટમિ તાલીમ કાયિક્રમો. 

o સ્થાન (Location): નવસારી, ગુજરાત. 

 નેશનલ તસ્કલ ડેવલપમેન્ટ નટેવકિ  (National Skill Development 

Network - NSDN): 

o અભ્યાસિમ (Course): ફ્લોર્રસ્ટર ી/ફ્લોરલ ર્ડઝાઇનમાાં ક શલ્ય ર્વકાસ 

(Skill Development) અને વ્યાવસાર્યક તાલીમ (Vocational Training). 
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o સ્થાન (Location): ગજુરાતના મખુ્ય શહેરોમાાં ર્વર્વધ માન્ટયતા પ્રાપ્ત 

તાલીમ કેન્ટરો. 

 સ્વયમ પોટિલ (Swayam Portal) (https://swayam.gov.in): 

o અભ્યાસિમ (Course): ઇવેન્ટટ મેનજેમેન્ટટ (event management), ડેકોર 

પ્લાર્નાંગ (decor planning), અને વેર્ડાંગ કોઓર્ડિનેશન (wedding 

coordination) માાં ઑનલાઇન અભ્યાસક્રમો. 

આ અભ્યાસક્રમો અને તાલીમ કેન્ટરો તમને ફૂલની દુકાનનુાં અસરકારક રીતે સાંચાલન કરવા 

માટે જરૂરી જ્ઞાન અને ક શલ્યો પ્રદાન કરી શકે છે. 

 

નવીન માકેતટાંગ વ્યહૂરચના (Innovative Marketing Strategy) 

 

ઓછી ર્કાંમત,ે ર્ડર્જટલ અને અનભુવ-કેર્ન્ટરત વ્યૂહરચનાઓ દ્વારા સ્થાર્નક ગ્રાહકો અને 

કોપોરટે ક્લાયન્ટ સને આકિિવા: 

 સત્સ્િપ્શન-આધાતરત 'પજૂા બોક્સ' (Subscription-Based 'Puja Box'): 

o વ્યૂહરચના: દૈર્નક પજૂા (daily worship) માટે તાજા ફૂલોની (fresh 

flowers) માર્સક (monthly) સર્્સ્ક્રપ્શન સવેા (subscription service) 

શરૂ કરવી. 

સત્સ્િપ્શન-આધાતરત 'પજૂા બોક્સ' 

ઇન્સ્ટાગ્રામ રીલ્સ અને ટ્યુટોતરયલ્સ  

કોપોરટે તગતફ્ટાંગ પાટિનરતશપ  

QR કોડ-આધાતરત 'ફલૂનો અથિ'  

https://swayam.gov.in/
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o લાભ: ગ્રાહકોને ઘરઆાંગણે સગવડ અને દુકાન માટે સતત આવકનો 

પ્રવાહ (recurring revenue stream). 

 ઇન્સ્ટાગ્રામ રીલ્સ અને ટ્યુટોતરયલ્સ (Instagram Reels and Tutorials): 

o વ્યૂહરચના: ટૂાંકા ર્વર્ડઓઝ દ્વારા "તમારા પોતાના બુકે બનાવો (DIY 

Bouquet)" અથવા "તહેવારો માટે ઘરની સજાવટ" ના ટ્યટુોર્રયલ્સ 

શેર કરવા. 

o લાભ: બ્રાન્ટડની જાગૃર્ત (brand awareness) અને યુવા ગ્રાહકો સાથે 

જોડાણ (engagement) વધારવુાં. 

 કોપોરટે તગતફ્ટાંગ પાટિનરતશપ (Corporate Gifting Partnerships): 

o વ્યૂહરચના: સ્થાર્નક ઓર્ફસો, હોટેલો અને ઇવેન્ટટ મનેજેરો સાથે 

ભાગીદારી કરવી અને બલ્ક ઓડિર (bulk orders) માટે ર્વશેિ ર્ડસ્કાઉન્ટટ 

(discounts) આપવા. 

o લાભ: મોટા વોલ્યુમમાાં વેચાણ (high-volume sales) અને B2B (B2B) 

નેટવર્કિંગ. 

 QR કોડ-આધાતરત 'ફલૂનો અથિ' (QR Code-Based 'Flower Meaning'): 

o વ્યૂહરચના: દરકે બુકે સાથે એક નાનો કાડિ  જમેાાં QR કોડ હોય, જ ેસ્કેન 

કરવાથી ગ્રાહકને ફૂલોના અથિ અને સાંભાળની ર્ટપ્સ (care tips) ર્વશે 

માર્હતી મળે. 

o લાભ: ગ્રાહક અનુભવ (customer experience) માાં વધારો અને ર્ડર્જટલ 

જોડાણ. 
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ટેકનોલોજીકલ અપગ્રડેેશન (Technological Upgradation) 

 

ઓપરશેન્ટસ (operations) અને ગ્રાહક સેવાને સુધારવા માટે સોફ્ટવેર અને 

ઓટોમેશનનો ઉપયોગ: 

 ઇન્વેન્ટરી મનેજેમેન્ટ સોફ્ટવેર (Inventory Management Software): 

o ભલામણ: ઝોહો ઇન્વને્ટરી (Zoho Inventory) અથવા વ્યાપાર 

(Vyapar). 

o ઉપયોગ: ફૂલોના સ્ટોક (stock), બગાડ (wastage), અને સપ્લાયસિ 

(suppliers) નુાં સાંચાલન કરવા માટે. આ 'જસ્ટ-ઇન-ટાઇમ' (Just-In-

Time) ઓડિર્રાંગમાાં મદદ કરશે. 

 પોઈન્ટ ઓફ સેલ (POS) તસસ્ટમ: 

o ભલામણ: ક્લાઉડ-આધાર્રત POS (Cloud-based POS) જ ેર્બર્લાંગ, 

ગ્રાહક ડેટાબઝે અને લોયલ્ટી પોઈન્ટ સ (loyalty points) નુાં સાંચાલન કર.ે 

o લાભ: ઝડપી ચેકઆઉટ (checkout) અને વેચાણનુાં ર્વશ્લેિણ (sales 

analysis). 

 ઓનલાઈન ઓડિતરાંગ અને તડતલવરી એપ (Online Ordering & Delivery 

App): 

ઇન્વેન્ટરી 

મેનજેમેન્ટ 

સોફ્ટવેર  

પોઈન્ટ ઓફ 

સેલ (POS) 
તસસ્ટમ 

ઓનલાઈન 

ઓડિતરાંગ અને 

તડતલવરી એપ  

AI-આધાતરત 

ફ્લોરલ 

તડઝાઇન 

સજશેન  
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o ભલામણ: ડુન્ઝો (Dunzo), તસ્વગી (Swiggy) જીની (Genie), 

અથવા વો્સએપ તબઝનેસ API (WhatsApp Business API) નો 

ઉપયોગ. 

o લાભ: સ્થાર્નક ર્ડર્લવરી (local delivery) ને ઝડપી અને ટર ેક કરી શકાય 

તેવી બનાવવી. 

 AI-આધાતરત ફ્લોરલ તડઝાઇન સજશેન (AI-Based Floral Design 

Suggestion): 

o ભલામણ: ગ્રાહકની પસાંદગીઓ અને પ્રસાંગના આધાર ેકસ્ટમાઇઝ્ડ બુકે 

ર્ડઝાઇન સચૂવવા માટે AI ટૂલ્સનો ઉપયોગ (ભર્વષ્યમાાં). 

 

SWOT તવશે્લર્ણ (SWOT Analysis) 

શતિઓ (Strengths - S) નબળાઈઓ (Weaknesses - W) 

• ગજુરાતમાાં તહેવારો અને લગ્નોની 

મજબૂત સાંસ્કૃર્તને કારણે ઉચ્ચ માાંગ 

(High Demand).  

• સ્થાર્નક ફૂલ ઉત્પાદકો અને જથ્થાબાંધ 

બજારો સાથેની ર્નકટતા.  

• ર્વર્વધ ગ્રાહક વગો (વ્યર્ક્તગત, કોપોરટે, 

ઇવેન્ટ સ) ને સેવા આપવાની ક્ષમતા.  

• કસ્ટમાઇઝેશન (Customization) 

અને વ્યર્ક્તગત સેવાનો ર્વકલ્પ. 

• ફૂલોની નાશવાંત પ્રકૃતત (Perishable 

nature) અને ટૂાંકો શલે્ફ લાઇફ (short 

shelf life).  

• ઋતુ આધાતરત (seasonal) ર્કાંમતો 

અને ઉપલ્ધતામાાં વધઘટ.  

• કુશળ ફ્લોર્રસ્ટ (skilled florist) 

શોધવા અને જાળવી રાખવા 

પડકારરૂપ.  

• મયાિર્દત તડતજટલ હાજરી (limited 

digital presence). 

તકો (Opportunities - O) જોખમો (Threats - T) 

• ઓનલાઈન ર્ગર્ફ્ટાંગ (Online Gifting) 

અને ઈ-કોમસિ (e-commerce) માાં 

ર્વસ્તરણ.  

• કોપોરટે અને હોર્સ્પટાર્લટી ક્ષેત્રો સાથે 

લાાંબા ગાળાના કરારો.  

• ઓનલાઈન જાયન્ટ સ (Online 

giants) અને સ્થાર્પત િેન્ટચાઇઝીઓ 

(franchises) તરફથી સ્પધાિ.  

• આતથિક માંદી (Economic 

downturns) દરર્મયાન વૈભવી ખચિમાાં 
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• લગ્ન અને ઇવેન્ટ ડેકોરશેન (event 

decoration) માાં ર્વર્શિ સેવાઓ.  

• ઇકો-િેન્ટડલી અને સસ્ટેનબેલ પેકેર્જાંગ 

(sustainable packaging) નો ટર ેન્ટડ. 

ઘટાડો.  

• હવામાનની અતનતિતતા 

(Weather uncertainty) ને કારણે 

સપ્લાય ચઇેનમાાં ર્વક્ષપે.  

• કૃર્ત્રમ ફૂલો (artificial flowers) ની 

વધતી લોકર્પ્રયતા. 

 

જોખમ વ્યવસ્થાપન (Risk Management) 

સાંભતવત ઓપરશેનલ 

જોખમ (Potential 

Operational Risk) 

તનવારણ વ્યૂહરચના (Mitigation Strategy) 

ફલૂોનો બગાડ (Spoilage 

of Flowers) 

• કોલ્ડ સ્ટોરજે (Cold Storage): યોગ્ય તાપમાન અને 

ભજે જાળવવા માટે રરે્િજરશેન યરુ્ન્સનો ઉપયોગ. 

ઇન્વેન્ટરી રોટેશન (Inventory Rotation): 'ફસ્ટિ-ઇન, 

ફસ્ટિ-આઉટ' (FIFO) પદ્ધર્ત અપનાવવી. 

સપ્લાય ચેઇન તવિેપ 

(Supply Chain 

Disruption) 

• વૈતવધ્યસભર સપ્લાયસિ (Diversified Suppliers): 

એક જ સપ્લાયર પર ર્નભિર રહેવાને બદલે બહુર્વધ 

ઉત્પાદકો અને જથ્થાબાંધ વેપારીઓ સાથે સાંબાંધો રાખવા. 

સ્પધાિ અને તકાંમત યદુ્ધ 

(Competition & Price 

War) 

• મૂલ્યવતધિત સેવાઓ (Value-Added Services): માત્ર 

ર્કાંમત પર નહી ાં, પણ ગણુવત્તા, ર્ડઝાઇન અને ગ્રાહક સેવા 

પર ધ્યાન કેર્ન્ટરત કરવુાં. લોયલ્ટી પ્રોગ્રામ્સ ઓફર કરવા. 

તડતલવરીમાાં તવલાંબ 

(Delivery Delays) 

• તવશ્વસનીય લોતજતસ્ટક્સ (Reliable Logistics): 

સ્થાર્નક ર્ડર્લવરી ભાગીદારો સાથે મજબૂત જોડાણ અને 

ર્રયલ-ટાઇમ ટર ે ર્કાંગ (real-time tracking) નો ઉપયોગ. 
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કચરા વ્યવસ્થાપન (Waste Management) 

ફૂલોના કચરાને ઘટાડવા અને પયાિવરણને અનકૂુળ બનાવવા માટેની પદ્ધર્તઓ: 

 

 ફ્લોરલ વેસ્ટ કમ્પપોતસ્ટાંગ (Floral Waste Composting): 

o પગલાાં: કરમાયેલા ફૂલો (wilted flowers) અને પાાંદડાઓને અલગ કરવા 

અને સ્થાર્નક ખાતર બનાવવાના એકમો (composting units) અથવા 

બગીચાઓમાાં મોકલવા. 

o લાભ: લેન્ટડર્ફલ (landfill) કચરો ઘટાડવો અને કુદરતી ખાતરનુાં ઉત્પાદન. 

 ઇકો-િેન્ડલી પેકેતજાંગ (Eco-Friendly Packaging): 

o પગલાાં: પ્લાર્સ્ટક રરે્પાંગ (plastic wrapping) ને બદલ ેબાયોતડગે્રડેબલ 

પેપર (biodegradable paper), શણ (jute), અથવા કાપડનો ઉપયોગ 

કરવો. 

 સૂકા ફલૂોનો ઉપયોગ (Dry Flower Usage): 

o પગલાાં: ન વેચાયલેા ફૂલોને સૂકવીને (drying) પોટપોરી (potpourri), 

ગ્રીર્ટાંગ કા્સિ અથવા સજાવટની વસ્તુઓ બનાવવા માટે વાપરવા. 

o લાભ: કચરામાાંથી મૂલ્ય સજિન (value creation from waste). 

ફ્લોરલ વેસ્ટ કમ્પપોતસ્ટાંગ  

ઇકો-િેન્ડલી પેકેતજાંગ  

સૂકા ફલૂોનો ઉપયોગ  
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ગુણવત્તા તનયાંિણ અને ખાતરી (Quality Control & Assurance) 

તાજા અને ઉચ્ચ-ગુણવત્તાવાળા ફૂલો સુર્નર્િત કરવા માટેના ધોરણો: 

 

 આવક તનરીિણ (Inward Inspection): 

o ધોરણ: સપ્લાયસિ પાસેથી આવતા ફૂલોની તાજગી, રાંગ, અને દાાંડીની 

મજબૂતી (stem strength) માટે કડક તપાસ કરવી. કોઈપણ 

નુકસાનવાળા ફૂલોને તરત જ નકારવા. 

 સ્ટોરજે શરતો (Storage Conditions): 

o પગલાાં: ફૂલોને યોગ્ય તાપમાને (સામાન્ટય રીતે ૨-૪°C) રાખવા, પાણી 

બદલવુાં અને ર્પ્રઝવેર્ટવ્સ (preservatives) નો ઉપયોગ કરવો. 

 તડઝાઇન સ્ટાન્ડર્ડસિ (Design Standards): 

o પગલાાં: દરકે બુકે અને એરને્ટજમેન્ટટ માટે ર્નર્િત ર્ડઝાઇન પ્રોટોકોલ 

(design protocol) અને ફૂલોની સાંખ્યા (flower count) નક્કી કરવી જથેી 

સુસાંગતતા (consistency) જળવાય. 

 ગ્રાહક પ્રતતસાદ (Customer Feedback): 

o પગલાાં: ર્ડર્લવરી પછી ગ્રાહકો પાસેથી ગુણવત્તા અને સેવા ર્વશે પ્રર્તસાદ 

લેવો અને કોઈપણ ફર્રયાદનુાં તાત્કાર્લક ર્નરાકરણ કરવુાં. 

ગ્રાહક 

પ્રતતસાદ  

તડઝાઇન 

સ્ટાન્ડર્ડસિ  

સ્ટોરજે 

શરતો  

આવક 

તનરીિણ  



અસ્વીકૃતિ/Disclaimer

આ પ્રોજેક્ટ પ્રોફાઇલ માર્ગદર્શન અને પ્રાથમિક સંશોધન માટે જ છે. ખર્ચ
અને નફાકારકતા સહિતના નાણાકીય આંકડાઓ ધારણાઓ પર
આધારિત સૂચક અંદાજો છે અને તેમાં ફેરફાર થઈ શકે છે. તેઓ
વ્યવસાયિક સફળતાની કોઈ ગેરંટી આપતા નથી. ઉદ્યોગસાહસિકોએ
પોતાનો સંપૂર્ણ બજાર સર્વેક્ષણ, નાણાકીય યોગ્ય અભ્યાસ, અને
કાયદાકીય પાલન ચકાસણી (ખર્ચની ચકાસણી અને જરૂરી તમામ
પરવાનગીઓ અને મંજૂ રીઓ મેળવવા સહિત) કરવી ફરજિયાત છે.
કોઈપણ ચોક્કસ મશીનરી, સપ્લાયર, અથવા તાલીમ સંસ્થાનું નામ માત્ર
માહિતીના સંદર્ભ માટે આપવામાં આવ્યું છે અને તે કોઈ ભલામણ
નથી.આ માહિતી વ્યાવસાયિક નાણાકીય કે તકનીકી સલાહ નો વિકલ્પ
નથી, અને આ રૂપરેખાઓના આધારે લેવાયેલા નિર્ણયોથી થતા કોઈપણ
નુકસાન માટે પ્રદાતા કોઈ જવાબદારી લેતા નથી.

This project profile is for guidance and preliminary research
only. The financial figures, including costs and profitability,
are indicative estimates based on assumptions and are
subject to change. They are not a guarantee of commercial
success. Entrepreneurs must conduct their own thorough
market surveys, financial due diligence, and legal
compliance checks (including verifying costs and obtaining
all necessary licenses and approvals). The name of any
specific machinery, supplier, or training institution is
provided purely for informational reference and does not
constitute a recommendation. This information is not a
substitute for professional financial or technical advice, and
the provider holds no liability for any losses incurred from
decisions based on these profiles.


