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રસોડાના વાસણોની દુકાન 

Kitchen Utensil Shop 

 

 

પ્રસ્તાવના (Introduction) 

 વ્યવસાયની સંભાવના: ગજુરાતના શહેરી અને અર્ધ-શહેરી પ્રદેશોમાાં રસોડાના 

વાસણોની દુકાન એક અત્યંત સધ્ધર રરટેલ વ્યવસાય 

(highly viable retail business) છે. 

 માંગના પરરબળો: વર્તુાં શહેરીકરણ, ન્યુક્લિયર પક્રવારોમાાં વર્ારો અને 

ઓનિાઈન રસોઈ સામગ્રીનો પ્રભાવ. 

 ઉત્પાદન શ્રેણી: કુકવેર, બેકવેર, ફૂડ સ્ટોરજે, તૈયારીના સાર્નો અને ગજુરાતના 

ઘરો માટે પરંપરાગત વસ્તુઓ (traditional items). 

 સ્થાન: અમદાવાદ, સુરત, રાજકોટ અથવા વડોદરા જવેા વધુ ફટૂફોલ (high-

footfall area) ર્રાવતા બજાર ક્વસ્તારમાાં સ્થાપના. 

 

ઉત્પાદન શ્રેણી અને તેની એરલલકેશન (Product Range and Its Applications) 

શ્રેણી  

(Category) 

સમારવષ્ટ ઉત્પાદનો 

(Products Included) 

લક્ષ્ય ગ્રાહકો 

(Target Users) 

કુકવેર  

(Cookware) 

પ્રેશર કુકર, ફ્રાઈાં ગ પાન, કડાઈ, 

સોસપેન, તવા 

ઘરો, રસે્ટોરન્ સ, 

કેન્ટીન 

સવવ વેર  

(Serve ware) 

સ્ટેનિેસ સ્ટીિ થાળી, બાઉિ, પ્િેટ, 

જગ, સક્વિંગ ટર ે  

ઘરો, હોટેિો, મેસ 

હોિ 

સ્ટોરજે અને કન્ટેનર  

(Storage & 

Containers) 

એરટાઇટ જાર, અથાણાાંના બરણી, 

િાંચ બોક્સ, મસાિા બોક્સ 

ઘરગથ્થુ, ક્ટક્ફન 

સેન્ટર 

વાસણો અને સાધનો  

(Utensils & Tools) 

છરીઓ, ખમણી, કડછી, પીિર, 

ક્હહસ્ક, ચોપર 

દૈક્નક ઘર વપરાશ, 

બેકરીઓ, કાફે 



મહિલા ઉદ્યોગસાિહસકતા પ્લેટફોમમ - ગુજરાત પ્રકરણ 
 

2 
 

પરંપરાગત વસ્તઓુ 

(Traditional Items) 

તાાંબા અને ક્પત્તળના વાસણો, 

ચીમટા, વેિણ, ઇડિી મેકર 

ભેટ, ર્ાક્મધક 

ઉપયોગ 

આધુરનક એસેસરીઝ 

(Modern Accessories) 

ક્સક્િકોન સ્પટુેિા, ચોક્પાંગ બોડધ , 

ક્ડક્જટિ થમોમીટર 

યુવા રસોઈયા, 

રસોડાના શોખીન 

બેકવેર (વૈકરપપક) 

(Bakeware (optional)) 

કેક ટીન, મોલ્ડ, ક્મક્ક્સાંગ બાઉિ, 

પાઇક્પાંગ બેગ 

બેકસધ, કાફે 

સ્ટાટધઅપ્સ, 

શોખીન બેકસધ 

 

લક્ષ્ય ગ્રાહકો અને બજાર સગેમેન્્સ (Target Clients and Market Segments) 

સેગમેન્ટ પ્રોફાઇલ 

(Segment Profile) 

વણવન  

(Description) 

ઉત્પાદન રસ 

(Product Interest) 

મધ્યમ વગવના પરરવારો 

(Middle-

Class Households) 

શહેરો અને નગરોના 

ક્નયક્મત પક્રવારો અને 

ગૃક્હણીઓ 

સસ્તુાં કુકવેર, વાસણો, સ્ટોરજે 

વસ્તુઓ 

નવદંપતી અને ભેટ 

શોધનારા (Newlyweds & 

Gift Seekers) 

િગ્ન, ગૃહ પ્રવેશ વગેર ે

માટે રસોડાની ભટે સટે 

ખરીદનારા 

સ્ટેનિેસ સ્ટીિ સટે, થાળી 

કોમ્બો, ક્પત્તળની વસ્તઓુ 

રસે્ટોરન્ટ અને ઢાબા 

મારલકો (Restaurant & 

Dhaba Owners) 

પ્રવાસી ક્વસ્તારો અને 

હાઇવે પરના સ્થાક્નક 

ફૂડ આઉટિે્ સ 

બલ્ક કડછી, પ્રેશર કુકર, 

થાળી, સક્વિંગ ટૂલ્સ 

નાના કેટરસવ અને મસે 

પ્રદાતાઓ (Small 

Caterers & Mess 

Providers) 

ઇવેન્ટ-આર્ાક્રત અને 

સાંસ્થાકીય રસોડુાં  સેવા 

સાંચાિકો 

સેટમાાં કુકવેર, સવધવેર, 

વાસણો 

બેકસવ અને કાફે સ્ટાટવઅલસ 

(Bakers & Café 

Startups) 

ઓનિાઈન અને હોમ-

આર્ાક્રત ફૂડ હયવસાયો 

ચિાવતા શહેરી યુવાનો 

બેકવેર, આરુ્ક્નક સાર્નો, 

માપન કીટ 

ધારમવક અને સાંસ્કૃરતક ઘરો પરાંપરાગત કુકવેરની ક્પત્તળ, તાાંબાના વાસણો, 
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(Religious & Cultural 

Homes) 

જરૂક્રયાતવાળા 

ગ્રામીણ પક્રવારો 

પજૂા સાંબાંક્ર્ત વસ્તુઓ 

 

બજારની માંગ અને વલણો (Market Demand & Trends) 

 વધતી માંગ: ન્યુક્લિયર પક્રવારો અને હોમ કૂક્સમાાં ટકાઉ, સ દંયવલક્ષી 

રસોડાનાં વાસણો (durable, aesthetic kitchenware) ની માાંગ. 

 વ્યવસાયોનો ઉદય: ગુજરાતના નગરોમાાં ફૂડ હયવસાયો અન ેનાના કેટરરંગ 

સ્ટાટવઅલસ (small catering startups) નો ઉદય. 

 સાંસ્કૃરતક વલણ: િગ્નો, ગૃહપ્રવેશ અને તહેવારોમાાં સ્ટીલ સેટની ભેટ 

(gifting steel sets) માટે સાાંસ્કૃક્તક પસાંદગી. 

 આરોગ્ય જાગૃરત: આરોગ્ય અને આયુવેક્દક િાભોને કારણ ેપરંપરાગત ધાતનુા 

કુકવેર (traditional metal cookware) માાં રસ. 

 મુખ્ય બજારો: અમદાવાદ, ગાાંર્ીનગર, રાજકોટ, ભાવનગર, જૂનાગઢ, ભજુ, 

વડોદરા, વિસાડ અને નવસારી. 

 

 

આધુરનક 

અને ટકાઉ 

વાસણોની 

માંગ 

કોમરશવયલ 

ફડૂ 

સેક્ટરમાં 

વૃરિ સાંસ્કૃરતક 

ભેટની 

પરંપરા 

સ્વાસ્્ય 

અને 

પરંપરાનો 

સમન્વય 
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પ્રોજકે્ટ ખર્વ (Cost of Project) 

ઘટક  

(Component) 

ખર્વ  

(₹ લાખમાં) 

વણવન  

(Description) 

દુકાનનું ભાડંુ અને આંતરરક સેટઅપ  

(Shop Rental & Interior Setup) 

૪.૦૦ ફક્નધચર, િાઇક્ટાંગ, રકે્સ, 

કાઉન્ટર 

પ્રારંરભક ઇન્વેન્ટરી પ્રારિ 

(Initial Inventory Procurement) 

૬.૦૦ સ્ટીિ, એલ્યુક્મક્નયમ, તાાંબ,ુ 

પ્િાક્સ્ટક અને પરાંપરાગત 

વસ્તુઓ 

પીઓએસ રબરલગં રસસ્ટમ 

(POS Billing System) 

૦.૫૦ બારકોડ-સક્ષમ ક્બક્િાંગ અને 

ઇન્વેન્ટરી સોફ્ટવેર 

બ્રારન્ડંગ અને માકેરટંગ  

(Branding & Marketing) 

૦.૫૦ સાઇનજે, પક્િકાઓ, ક્ડક્જટિ 

માકેક્ટાંગ 

માનવબળ (૧ હેપપર)  

(Manpower (1 Helper)) 

૧.૨૦ પ્રથમ વર્ધનો પગાર 

વરકિંગ કેરપટલ બફર  

(Working Capital Buffer) 

૧.૮૦ જાળવણી, ઈમરજન્સી ફાંડ, 

હયવસાય સાતત્ય 

કુલ પ્રોજકે્ટ ખર્વ 

(Total Project Cost) 

૧૪.૦૦  

 

સાધનોની જરૂરરયાતો અને સ્ત્રોતો (Equipment Requirements and Sources) 

સાધન/રફક્સ્ર્ર 

(Equipment/Fixture) 

ઉપયોગ  

(Use) 

સૂરર્ત સ્ત્રોત / સ્થાન  

(Suggested Source/ 

Location) 

રકે્સ અને રડસ્લલે યુરન્સ 

(Racks and Display Unit

s) 

ઉત્પાદન પ્રદશધન 

અને હયવસ્થા 

સ્થારનક સુથાર / મોડ્યુલર 

શેપફ રવકે્રતાઓ 

(અમદાવાદ/રાજકોટ)  

રબરલગં રસસ્ટમ (POS) 

(Billing System-POS) 

બારકોડ સ્કેક્નાંગ, 

ક્બક્િાંગ, અને 

રરટેલ રબરલંગ સોપયશુન 

પ્રદાતાઓ, IndiaMART  
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ઇન્વેન્ટરી મેનજેમેન્ટ 

લાઇરટંગ અને રફક્સ્ર્ર 

(Lighting and Fixtures) 

વાસણોને હાઇિાઇટ 

કરવા માટે યોગ્ય 

દુકાન િાઇક્ટાંગ 

ઇલેરક્ટિ કલ હોલસેલ માકેટ 

(સુરત/વડોદરા)  

 

પેકેરજંગ સામગ્રી 

(Packaging Materials) 

કેરી બેગ, ક્ગફ્ટ રપે, 

અને ક્ડક્િવરી બોક્સ 

કાગળ ઉત્પાદન જ્થાબંધ 

વેપારીઓ (સ્થારનક)  

 

સુરક્ષા અને સીસીટીવી 

સેટઅપ (Security & CCTV 

Setup) 

સિામતી અને ચોરી 

ક્નયાંિણ માટે 

સવેિન્સ 

સીસીટીવી સોપયુશન 

પ્રદાતાઓ (સ્થારનક)  

 

વ્યવસાય સેટઅપ આવશ્યકતાઓ (Business Setup Requirements) 

આવશ્યકતા  

(Requirement) 

સ્પષ્ટીકરણ 

(Specification) 

અંદારજત ખર્વ  

(₹ લાખમાં) 

(Estimated Cost ₹ Lakhs) 

દુકાનનું ભાડંુ અને ઇરન્ટરરયસવ  

(Shop Rental & Interiors) 

૨૫૦–૪૦૦ ચો.ફૂટ. 

દુકાન, મૂળભૂત 

રકે્સ, િાઇક્ટાંગ 

૪.૦૦ 

પ્રારંરભક ઇન્વેન્ટરી પ્રારિ 

(Initial Inventory Procure

ment) 

સ્ટેનિેસ સ્ટીિ, 

એલ્યુક્મક્નયમ, 

તાાંબ,ુ પ્િાક્સ્ટક 

વસ્તુઓ 

૬.૦૦ 

પીઓએસ રબરલગં રસસ્ટમ 

(POS Billing System) 

ક્બક્િાંગ સોફ્ટવેર 

+ બારકોડ સ્કેનર 

૦.૫૦ 

બ્રારન્ડંગ, સાઇનજે અને 

માકેરટંગ 

(Branding, Signage &  

Marketing) 

બોડધ , ક્વક્િક્ટાંગ 

કાર્ડસધ, ક્ડક્જટિ 

ક્િક્સ્ટાંગ 

૦.૫૦ 
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માનવબળ (૧ હેપપર) 

(Manpower (1 helper)) 

માક્સક ₹૧૦,૦૦૦ 

× ૧૨ 

૧.૨૦ 

વરકિંગ કેરપટલ બફર 

(Working Capital Buffer) 

પરચુરણ ખચધ 

અને કે્રક્ડટ 

હેન્ડક્િાંગ 

૧.૮૦ 

કુલ પ્રોજકે્ટ ખર્વ 

(Total Project Cost) 

 ₹૧૪.૦૦ લાખ (Lakhs) 

 

આવક મોડેલ, રકંમત રનધાવરણ અને આવકનો પ્રવાહ 

(Revenue Model, Pricing, and Streams of Income) 

આવકનો પ્રવાહ મોડલે / રવગત 

(Revenue Stream Model/ 

Detail) 

યોગદાન (%) 

Contribution (%) 

નફાનું મારજવન (%) 

Profit Margin (%) 

ઇન-સ્ટોર વેર્ાણ (દૈરનક ઉપયોગની 

વસ્તુઓ) (In-

store Sales (Daily Use Items)) 

૪૦% ૧૫–૨૫% 

રગફ્ટ સે્સ અને વેરડંગ કોમ્બોઝ 

(Gift Sets & Wedding Combos) 

૨૫% ૩૦–૪૦% 

હોટેપસ/કેટરસવને બપક વેર્ાણ 

(Bulk Sales to Hotels/Caterers) 

૨૦% ૧૮–૨૫% 

બેકવેર નીશ પ્રોડક્્સ 

(Bakeware Niche Products) 

૧૦% ૨૫–૩૦% 

વૈકરપપક રડરલવરી સેવાઓ 

(Optional Delivery Services) 

૫% ચિ (Variable) 

 

 ઊંર્ું મારજવન: ક્પત્તળ, તાાંબુ અને ક્ગફ્ટ સટે પર ૩૦–૪૦% (30–40%). 

 પીક સીઝન: ઓક્ટોબર–ક્ડસેમ્બર (તહેવારો), માચધ–જૂન (િગ્ન, હોસ્ટેિ 
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શરૂઆત), ઓગસ્ટ–સપ્ટેમ્બર (પજૂા તૈયારી). 

 

નાણાકીય અંદાજો (૩-વર્વ) (Financial Projections (3-Year)) 

વર્વ  આવક  

(₹ લાખમાં)  

ઓપરરેટંગ ખર્વ  

(₹ લાખમાં)  

ર્ોખ્ખો નફો  

(₹ લાખમાં)  

નફાનું મારજવન  

(%)  

૧ ૧૮.૦૦ ૧૪.૦૦ ૪.૦૦ ૨૨.૨% 

૨ ૨૬.૦૦ ૧૮.૦૦ ૮.૦૦ ૩૦.૮% 

૩ ૩૪.૦૦ ૨૨.૦૦ ૧૨.૦૦ ૩૫.૩% 

 

લાઇસરન્સગં અને અનુપાલન (Licensing and Compliance) 

 ઉદ્યમ એમએસએમઇ નોધંણી (Udyam MSME Registration). 

 શોપ એક્ટ લાઇસન્સ (Shop Act License) (નગર પાક્િકામાાંથી). 

 જીએસટી નોધંણી (GST Registration) (જો ટનધઓવર ₹૪૦ િાખ/વર્ધથી વરુ્ 

હોય તો ફરક્જયાત). 

 ટિેડ લાઇસન્સ (Trade License) (વાક્ર્ધક ર્ોરણે નવીનીકરણ). 

 ફાયર એક્સરટંરગ્વશર (Fire extinguisher) (સ્થાક્નક અનુપાિન મજુબ). 

 

માકેરટંગ વ્યહૂરર્ના (Marketing Strategy) 

 ગૂગલ રબઝનેસ રલરસ્ટંગ (Google Business listing) (સ્થાક્નક શોર્ 

ક્વક્િક્બક્િટી માટે). 

 નજીકના રહેણાાંક ક્વસ્તારોમાાં પરિકાઓ અને ઓફર બોડવ 

(Pamphlets and offer boards). 

 ક્દવાળી, િગ્ન અને મોસમી કોમ્બોિ અને લકી ડિ ો (lucky draws). 

 ગ્રાહક લોયપટી કાડવ (Customer loyalty card) (વૈકક્લ્પક). 
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અમલની સમયરખેા (Implementation Timeline) 

તબક્કો  

(Phase) 

સમયરખેા 

(અઠવારડયા) 

(Timeline-

Weeks) 

વણવન  

(Description) 

સ્થળનું અંરતમકરણ  

(Location finalization) 

૧–૨ અઠવાક્ડયુાં ગજુરાતના િક્ક્ષત નગરોમાાં 

હયાપારી જગ્યા ઓળખવી 

દુકાન સેટઅપ અને આંતરરક 

ફરનવર્ર 

(Shop setup & interior  

furnishing) 

૩–૪ અઠવાક્ડયુાં રકે્સ, પેઇન્ટ, િાઇક્ટાંગ, 

છાજિીઓ ખરીદવી 

ઇન્વેન્ટરી ખરીદી અને રડસ્લલ ે

(Inventory purchase &  

display) 

૪–૫ અઠવાક્ડયુાં જથ્થાબાંર્ સ્ટોક ખરીદવો 

સ્ટાફની ભરતી અને તાલીમ 

(Staff hiring & training) 

૫–૬ અઠવાક્ડયુાં હેલ્પરની ભરતી; ક્બક્િાંગ અને 

ગ્રાહક હેન્ડક્િાંગ પર 

ઓક્રએન્ટેશન 

સોફ્ટ લોન્ર્  

(Soft launch) 

૭ અઠવાક્ડયુાં પ્રારાં ક્ભક પ્રમોશનિ ઓફર સાથે 

કામગીરી શરૂ કરવી 

સંપૂણવ-સ્તરનું માકેરટંગ  

(Full-scale marketing) 

૮ અઠવાક્ડયુાં અને 

આગળ 

તહેવાર કોમ્બોિ, સોક્શયિ 

મીક્ડયા, સ્થાક્નક આઉટરીચ 

 

માનવબળની જરૂરરયાત (Manpower Requirement) 

ભૂરમકા  

(Role) 

સ્ટાફની 

સંખ્યા  

મારસક પગાર 

(₹)  

વારર્વક ખર્વ  

(₹ લાખમાં)  

જવાબદારીઓ 

દુકાન મારલક 

(Shop Owner) 

૧ નફા-ક્િાંક્ડ 

(Profit-linked) 

- ખરીદી, વેચાણ, 

ક્વકે્રતા સાંકિન 
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સેપસ હેપપર 

(Sales Helper) 

૧ ₹૧૦,૦૦૦ ૧.૨૦ ક્બક્િાંગ, સફાઈ, 

ક્રસ્ટોક્કાંગ 

રડરલવરી પાટવનર 

(Delivery Partner) 

૧ (પાટધ-

ટાઇમ) 

(part-

time) 

₹૪,૦૦૦ (પ્રક્ત 

ક્ડક્િવરી) 

(per delivery) 

૦.૬૦ 

(અાંદાક્જત) 

(estimated) 

સ્થાક્નક 

ડોરસ્ટેપ 

ક્ડક્િવરી 

(વૈકક્લ્પક) 

કુલ (Total) ૨–૩  ૧.૮૦ લાખ 

(આશર)ે  

 

 

તાલીમ અને ક શપય રવકાસ (Training & Skill Development) 

 ગ્રામીણ સ્વ-રોજગાર તાલીમ સંસ્થા (RSETI): યુવાનો અને ઉદ્યોગસાહક્સકો 

માટે ક્રટેિ હયવસાય તાિીમ (સમગ્ર ગજુરાત ક્જલ્િાઓમાાં). 

 PMKVY (Pradhan Mantri Kaushal Vikas Yojana): ક્રટેિ સેલ્સ 

એસોક્સયટે, ઇન્વેન્ટરી હેન્ડક્િાંગ સક્ટધ ક્ફકેશન. 

 Swayam.gov.in / eSkill India: નાના ક્રટેિ હયવસાય સાંચાિન પર મફત ઈ-

િક્નિંગ. 

 DIC ગજુરાત (District Industries Centre): MSME ક્રટેિ વેપાર પ્રમોશન 

પર વકધશોપ. 

 

સહાયક સંસ્થાઓ અને સ્ત્રોતો (Support Institutions & Sources) 

 ઉદ્યમ નોધંણી (Udyam Registration): સરકારી ઓળખ, બેંક િોન માટેની 

પાિતા. 

 DIC (District Industries Centre): રાજ્યની સબક્સડી અને ટર ેડ િાઇસન્સ પર 

માગધદશધન. 

 ખાદી અને ગ્રામોદ્યોગ આયોગ 
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(Khadi & Village Industries Commission): શેલ્ફ ક્ડસ્પ્િે ગ્રાન્ટ અને 

ગ્રામીણ મેળામાાં ભાગીદારી. 

 ઓનલાઈન B2B પોટવપસ (Online B2B Portals): (IndiaMART, 

TradeIndia) બલ્ક ખરીદી અને રીસેિર ડીલ્સ. 

 

જોખમ અને ઘટાડો (Risk and Mitigation) 

જોખમ પરરબળ  

(Risk Factor) 

સંભરવત અસર 

(Possible Impact) 

ઘટાડાની વ્યૂહરર્ના 

(Mitigation Strategy) 

મોસમી માંગમાં વધઘટ 

(Seasonal demand  

fluctuation) 

ઓફ-સીિન દરક્મયાન 

વોક-ઇન્સમાાં ઘટાડો 

ક્દવાળી, િગ્ન, ઉનાળા અને 

શાળાની સીિનના કોમ્બો 

ઓફર કરવા 

સ્થારનક સ્પધાવ  

(Local competition) 

અસાંગક્ઠત દુકાનોમાાંથી 

ક્કાંમતમાાં ઘટાડો 

કોમ્બો, ગુણવત્તાયકુ્ત 

ઉત્પાદનો, સેવા દ્વારા િોયલ્ટી 

બનાવવી 

ઇન્વેન્ટરી ગેરવ્યવસ્થાપન 

(Inventory  

mismanagement) 

ઓવરસ્ટોક અથવા 

વારાંવારની અછત 

સાપ્તાક્હક ટર ે ક્કાંગ અને માક્સક 

રોટેશન 

નુકસાન અથવા ર્ોરી 

(Damage or theft) 

ઉચ્ચ-મૂલ્યની વસ્તઓુનુાં 

નુકસાન 

સીસીટીવી, ક્ડક્જટિ ક્બક્િાંગ, 

સુરક્ક્ષત સ્ટોરજે, વીમો 

 

રવસ્તરણની શક્યતાઓ (Expansion Possibilities) 

 મોટા કાયધક્રમો અથવા કેટરસધ માટે કુકવેર ભાડાની સેવા (cookware rental) 

ઉમેરવી. 

 ઈ-કોમસવ (e-commerce) (સ્થાક્નક એક્પ્િકેશન અથવા WhatsApp કેટિોગ) 

રજૂ કરવુાં. 

 બાંડિ પેક સાથે મોસમી હોમ રડરલવરી (home delivery) ઓફર કરવી. 
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 ગુજરાતના વરુ્ ફૂટફોિવાળા ક્વસ્તારોમાાં ફે્રન્ર્ાઇઝ એકમો 

(franchise units) સ્થાક્પત કરવા. 

 

શરિઓ, નબળાઈઓ, તકો અને ધમકીઓ (SWOT) 

શ્રેણી  

(Category) 

વણવન  

(Description) 

શરિઓ (Strengths) ઓછુાં  રોકાણ, દૈક્નક ઉપયોગની ઉત્પાદન શે્રણી, વાસણોની 

સાાંસ્કૃક્તક સુસાંગતતા 

નબળાઈઓ 

(Weaknesses) 

શરૂઆતમાાં મયાધક્દત ક્ડક્જટિ હાજરી, ઇન્વેન્ટરીની 

જરૂક્રયાતોનો સાંભક્વત ઓછો અાંદાજ 

તકો (Opportunities) વર્તી ભટે સાંસ્કૃક્ત, ઇવેન્ સ અને કેટક્રાંગ સટેઅપ્સને બલ્ક 

સપ્િાય 

ધમકીઓ (Threats) અસાંગક્ઠત ક્વકે્રતાઓ તરફથી ઉચ્ચ સ્પર્ાધ, વર્તી કાચા 

માિની ક્કાંમતો 

 

રડરજટલ માકેરટંગ અને ઇ-કોમસવ એકીકરણ (Digital Marketing and E-

commerce Integration) 

 સોરશયલ મીરડયા માકેરટંગ: Instagram, Facebook પર ક્નયક્મત અપડે્સ 

અને ઓફસધ. 

 ગૂગલ એડ્સ અને SEO (Google Ads & SEO): સ્થાક્નક SEO હયૂહરચનાઓ 

અને િક્ક્ષત ગૂગિ જાહેરાતોમાાં રોકાણ. 

 ઓનલાઈન માકેટલલસે રલરસ્ટંગ: હયાપક ગ્રાહક પહોાંચ માટે 

Amazon, Flipkart, અને Meesho પર હાજરી. 

 WhatsApp Business કેટલોગ: િડપી ઓડધર પ્િેસમેન્ટ, ગ્રાહક પ્રશ્નો અને 

હયક્ક્તગત સેવાઓ. 
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સલલાયર નટેવકવ  અને ઇન્વેન્ટરી મનેજેમેન્ટ 

(Supplier Network and Inventory Management) 

સલલાયસવ/સ્રોત  

(Suppliers/Source) 

પૂરી પાડવામાં આવલે 

સામગ્રી 

(Materials Provided) 

સ્થાન  

(Location) 

મુરાદાબાદ મેટલ ક્રાફ્્સ 

ક્લસ્ટર 

(Moradabad Metal Crafts 

Cluster) 

ક્પત્તળ, તાાંબાના વાસણો મુરાદાબાદ 

(Moradabad) 

સ્થારનક રવકે્રતાઓ અને 

જ્થાબંધ વેપારીઓ  

(Local Vendors &  

Wholesalers) 

સ્ટીિ, પ્િાક્સ્ટક, 

એલ્યુક્મક્નયમના વાસણો 

સ્થાક્નક/મુાંબઈ/ક્દલ્હી 

(Local/Mumbai/Delhi) 

IndiaMART, TradeIndia બલ્ક, ક્વક્શષ્ટ વસ્તુઓ ઓનિાઈન (Online) 

રદપહી જ્થાબંધ બજારો 

(સદર બજાર) 

Delhi Wholesale Market 

(Sadar Bazar) 

સામાન્ય રસોડુાં  

એસેસરીિ 

ક્દલ્હી (Delhi) 

 

 ઇન્વેન્ટરી મનેજેમેન્ટ પે્રરક્ટસ: સ્ટોક ઓક્પ્ટમાઇિેશન માટે માક્સક ઇન્વેન્ટરી 

સમીક્ષાઓ. 

 

ગ્રાહક સંબંધ વ્યવસ્થાપન (CRM) 

 લોયપટી કાયવક્રમો: પુનરાવક્તધત ખરીદીઓ પર ક્ડસ્કાઉન્ટ અને પોઇન્ સ. 

 પ્રરતસાદ અને સવકે્ષણો: સેવાઓમાાં સુર્ારો કરવા માટે ખરીદી પછીનો 

પ્રક્તસાદ. 

 રવશેર્ પ્રસગં માકેરટંગ: જન્મક્દવસ, વર્ધગાાંઠો માટે કસ્ટમાઇઝ્ડ ઓફસધ. 
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ટકાઉપણંુ અને નરૈતક સોરસિંગ (Sustainability and Ethical Sourcing) 

 ઇકો-ફે્રન્ડલી પેકેરજંગ: બાયોક્ડગે્રડેબિ અથવા ફરીથી વાપરી શકાય તેવા 

પેકેક્જાંગનો ઉપયોગ. 

 નૈરતક સોરસિંગ: ક્વકે્રતાઓ ફેર ટિ ેડ પે્રરક્ટસ (fair trade practices) નુાં પાિન કર ે

તેની ખાતરી કરવી. 

 

ભરવષ્યની વૃરિ અને રવસ્તરણ વ્યહૂરર્ના 

(Future Growth and Expansion Strategy) 

 વધારાના આઉટલે્સ: ગજુરાતના ઉચ્ચ સાંભક્વત નગરોમાાં ફે્રન્ર્ાઇઝ સ્ટોસવ 

(franchise stores) ની સ્થાપના. 

 વૈરવધ્યકરણ: ઇિેક્ક્ટરકિ ઉપકરણો, કુકવેર જાળવણી સાર્નો જવેી સાંબાંક્ર્ત 

ઉત્પાદન શે્રણીઓ રજૂ કરવી. 

 

મોરનટરરંગ અને પ્રદશવન મપૂયાંકન 

(Monitoring and Performance Evaluation) 

મેરટિ ક  

(Metric) 

મોરનટરરંગ પિરત  

(Monitoring Method) 

આવતવન  

(Frequency) 

વેર્ાણ પ્રદશવન 

(Sales Performance) 

પીઓએસ ક્સસ્ટમ ક્વશ્લેર્ણ 

(POS system analysis) 

સાપ્તાક્હક/માક્સક 

(Weekly/Monthly) 

ગ્રાહક સંતોર્ સૂર્કાંક 

(Customer Satisfaction  

Index) 

સવેક્ષણો અને સીર્ો ગ્રાહક 

પ્રક્તસાદ 

(Surveys and direct  

customer feedback) 

ક્િમાક્સક 

(Quarterly) 

ઇન્વેન્ટરી ટનવઓવર રરેશયો 

(Inventory Turnover  

Ratio) 

ઇન્વેન્ટરી મેનજેમેન્ટ સોફ્ટવેર 

(Inventory management  

software) 

માક્સક (Monthly) 
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રનષ્કર્વ (Conclusion) 

ગજુરાતમાાં રસોડાના વાસણોની દુકાન ખોિવાથી ઓછા જોખમ (low risk) અન ે

મધ્યમ રોકાણ (moderate investment) સાથ ેરસ્થર, રવશ્વસનીય આવક 

(steady, reliable income) મળે છે. 

 રસોડાની વસ્તુઓની સાંસ્કૃરતક સુસંગતતા (cultural relevance), પુનરાવરતવત 

ઉપયોગ (repeat use) અને ભેટ આપવાની આદતો (gifting habits) ઘરોમાાં 

ક્નયક્મત ગ્રાહકોની અવરજવર (regular walk-ins) સુક્નક્િત કર ેછે. 

 રડરજટલ વ્યહૂરર્નાઓ (digital strategies), મજબૂત સલલાયર સંબંધો 

(strong supplier relationships), નૈરતક પિરતઓ (ethical practices) અને 

વ્યૂહાત્મક CRM પહેલો (strategic CRM initiatives) ને સમાક્વષ્ટ કરીન,ે આ 

હયવસાય સ્પર્ાધત્મક બજારના વાતાવરણમાાં સફળતાપૂવધક રવસ્તરણ (scale) અને 

ટકાઉપણાન ે(sustain success) જાળવી શકે છે. 

 સ્માટધ  ઉત્પાદન પસંદગી (product selection) અન ેમોસમી પ્રમોશન 

(seasonal promotions) સાથ,ે હયવસાયને ૨–૩ વર્ધમાાં સમગ્ર નગરોમાાં ટકાવી 

શકાય છે અને તેનો હયાપ વર્ારી શકાય છે. 



અસ્વીકૃતિ/Disclaimer

આ પ્રોજેક્ટ પ્રોફાઇલ માર્ગદર્શન અને પ્રાથમિક સંશોધન માટે જ છે. ખર્ચ
અને નફાકારકતા સહિતના નાણાકીય આંકડાઓ ધારણાઓ પર
આધારિત સૂચક અંદાજો છે અને તેમાં ફેરફાર થઈ શકે છે. તેઓ
વ્યવસાયિક સફળતાની કોઈ ગેરંટી આપતા નથી. ઉદ્યોગસાહસિકોએ
પોતાનો સંપૂર્ણ બજાર સર્વેક્ષણ, નાણાકીય યોગ્ય અભ્યાસ, અને
કાયદાકીય પાલન ચકાસણી (ખર્ચની ચકાસણી અને જરૂરી તમામ
પરવાનગીઓ અને મંજૂ રીઓ મેળવવા સહિત) કરવી ફરજિયાત છે.
કોઈપણ ચોક્કસ મશીનરી, સપ્લાયર, અથવા તાલીમ સંસ્થાનું નામ માત્ર
માહિતીના સંદર્ભ માટે આપવામાં આવ્યું છે અને તે કોઈ ભલામણ
નથી.આ માહિતી વ્યાવસાયિક નાણાકીય કે તકનીકી સલાહ નો વિકલ્પ
નથી, અને આ રૂપરેખાઓના આધારે લેવાયેલા નિર્ણયોથી થતા કોઈપણ
નુકસાન માટે પ્રદાતા કોઈ જવાબદારી લેતા નથી.

This project profile is for guidance and preliminary research
only. The financial figures, including costs and profitability,
are indicative estimates based on assumptions and are
subject to change. They are not a guarantee of commercial
success. Entrepreneurs must conduct their own thorough
market surveys, financial due diligence, and legal
compliance checks (including verifying costs and obtaining
all necessary licenses and approvals). The name of any
specific machinery, supplier, or training institution is
provided purely for informational reference and does not
constitute a recommendation. This information is not a
substitute for professional financial or technical advice, and
the provider holds no liability for any losses incurred from
decisions based on these profiles.


