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ગ્રામીણ પ્રવાસન 

                                               Rural Tourism 

 

 પ્રસ્તાવના (INTRODUCTION) 

 પ્રવાસમાાં વર્તમાન વલણો (current trends) અધિકૃત (authentic), અસામાન્ય 

(offbeat) અનુભવો માટે વધર્ી પસાંદગી સચૂવે છે. 

 ગજુરાતનુું ગ્રામીણ પ્રવાસન આ પસાંદગી સાથ ેસુસાંગર્ છે, જ ેસાાંસ્કૃતર્ક જોડાણ 

અને અનોખા કુદરર્ી લેન્ડસ્કેપ્સ (natural landscapes), જમે કે કચ્છનુું રણ અને 

દતરયાકાાંઠાના તવસ્ર્ારોનુાં તવતિષ્ટ સાંયોજન પ્રદાન કર ેછે. 

 રાજ્યની પ્રવાસન નીતર્ઓ, ગજુરાત પ્રવાસન ધનગમ ધિધમટેડ (TCGL) દ્વારા 

સાંચાતલર્, ટકાઉ (sustainable) અને ગ્રામીણ પ્રવાસન પ્રયાસોને સમથતન આપવા 

ર્રફ પ્રગતર્િીલ રીર્ે ઝુકી રહી છે. 

 ગ્રામીણ પ્રવાસનનો સાર મુલાકાર્ીઓન ેસ્થાધનક સુંસ્કૃધતમાું સામેિ કરવા માાં 

રહેલો છે. પ્રવાસીઓ પરાંપરાગર્ િોક નૃત્યો (folk dances) જમે કે ગરબા માાં 

ભાગ લઈ િકે છે, સાંગીર્ પ્રદિતનનો આનાંદ માણી િકે છે અને સ્થાતનક 

ર્હેવારોમાાં ભાગ લઈ િકે છે. 

 

સેવા અને તેનો ઉપયોગ (SERVICE & ITS APPLICATION) 

 ગ્રામીણ પ્રવાસન સેવાઓમાાં પ્રવાસીઓને અનન્ય અનભુવો પ્રદાન કરવાનો 

સમાવેિ થાય છે: 

o પરુંપરાગત ગામડાઓમાું હોમસ્ટે (Homestays): જમે કે કચ્છ, પોળો 

ફોરસે્ટ (Polo Forest) અથવા સૌરાષ્ટ્ર  નજીકના ગામો. 

o માગતદતિતર્ પ્રકૃતર્ની સહેલગાહ (guided nature walks). 

o સાાંસ્કૃતર્ક પ્રદિતન (દાુંધડયા રાસ જવેુાં). 

o પરાંપરાગર્ રાાંધણકળા (culinary) અને ખાદ્ય વસ્ર્ુઓ (ગજુરાતી થાળી). 
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o કારીગર વકતિોપ્સ (artisan workshops) નો અનુભવ. 

 આ સેવાઓ ગ્રામીણ ગજુરાત ના સમૃદ્ધ સાાંસ્કૃતર્ક વારસા, અનોખી કુદરર્ી 

સુાંદરર્ા અને ઉષ્માભયાત આતર્થ્ય (warm hospitality) નુાં પ્રદિતન કરવા માટે 

બનાવવામાાં આવી છે. 

 

 

પ્રમોટર માટે ઇધચ્છત િાયકાત (DESIRED QUALIFICATION FOR PROMOTER) 

 પ્રમોટર માટે આદિત લાયકાર્ોમાાં પ્રવાસન વ્યવસ્થાપન (tourism 

management) અથવા સાંબાંતધર્ ક્ષતે્રમાાં મજબરૂ્ પૃષ્ઠભૂતમ (background) નો 

સમાવેિ થાય છે. 

 મુખ્ય િાયકાતો: 

o સ્થાધનક સુંસ્કૃધત અન ેધરવાજોની ઊું ડી સમજ. 

o સામુદાધયક જોડાણ (community engagement) અને ટકાઉ 

પ્રવાસન પ્રથાઓ (sustainable tourism practices) માાં અનભુવ. 

o અસરકારક નેર્ૃત્વ કુિળર્ા (leadership skills). 

o જવાબદાર પ્રવાસન (responsible tourism) માટેનો જુસ્સો. 

o સ્થાતનક સમદુાયો, ખાસ કરીન ેકારીગરો અને ખેડૂતો સાથે સકારાત્મક 

સાંબાંધો બાાંધવાની ક્ષમર્ા. 

 

ઉદ્યોગનુું ધનરીક્ષણ અને વિણો (INDUSTRY LOOKOUT AND TRENDS) 

 પ્રદેિની ધબનઉપયોગી સુંભાવના (untapped potential), ટકાઉ પ્રવાસન પર 

સાુંસ્કૃધતક આધતથ્ય 
(Cultural Hospitality) 

ગુણવત્તા ખાતરી 
(Quality Assurance) 

સ્થાધનક સશધિકરણ 
(Local 

Empowerment) 
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વધર્ા ધ્યાન સાથ,ે વ્યવસાયને અનુકૂળ વૃતદ્ધ માટે સ્થાન આપ ેછે. 

 ગજુરાર્ના ગામડાઓમાાં ગ્રામીણ પ્રવાસનને પ્રોત્સાહન આપવા માટે આકર્તક 

સ્થળો ર્રીકે ઉભરી આવવાની અપાર સાંભાવના છે, ખાસ કરીન ેહસ્તકિા 

(handicrafts) (ભજુ), હેધરટેજ સ્થળો (Patola weaving) અને ઇકો-ટુધરઝમ 

(Eco-Tourism) (ગીર) માટે જાણીર્ા તવસ્ર્ારો. 

 ગજુરાર્ના પતવત્ર સ્થળો, જમે કે દ્વારકાિીશ મુંધદર, સોમનાથ મુંધદર અને 

અુંબાજી, સદીઓથી યાત્રાળુઓને આકતર્તર્ કરી રહ્યા છે. 

 'રણ ઉત્સવ' અને રાજ્યના કૃધિ-પ્રવાસન (Agri-Tourism) ર્રફના પ્રયાસો 

આધ્યાતત્મક અને પ્રયોગાત્મક આકર્તણમાાં વધારો કર ેછે. 

 યોગ્ય આયોજન, સામદુાધયક સહભાધગતા અને સાાંસ્કૃતર્ક ર્થા ઇકોલોજીકલ 

વારસાના સાંરક્ષણ સાથે, ગજુરાર્ પ્રથમ-વગગના (premier) સ્થળ ર્રીકે પોર્ાને 

સ્થાન આપવાની સાંભાવના ધરાવે છે. 

 

મુખ્ય વ્યવસાધયક તત્વો (KEY BUSINESS ELEMENTS) 

 સ્થાધનક સમુદાયો સાથે વ્યહૂાત્મક ભાગીદારી (Strategic Partnerships): 

સહયોગી પ્રયાસો સુતનતિર્ કર ેછે કે સ્થાતનક સમુદાય પ્રવાસન અનભુવનો 

અતભન્ન અાંગ છે. 

 અનન્ય અને અધિકૃત અનુભવો (Unique and Authentic Experiences): 

સફળ ગ્રામીણ પ્રવાસન સાહસના કેન્રમાાં એવા અનુભવોનુાં તનમાતણ કરવુાં છે જ ે

અનન્ય અને અતધકૃર્ બાંને હોય (ફામગ સ્ટે (farm stays), હસ્તકિા વકગ શોપ્સ). 

 ટકાઉ અને જવાબદાર પ્રવાસન પ્રથાઓ પ્રત્યેની પ્રધતબદ્ધતા (Commitment 

to Sustainable Practices): પ્રવાસન પ્રવતૃિઓની પયાતવરણીય અસરને 

ઘટાડવી અને મુલાકાર્ીઓ વચ્ચે જવાબદાર પ્રથાઓને પ્રોત્સાહન આપવુાં. 

 ગ્રાહક સુંતોિ (Customer Satisfaction): સાંર્ુષ્ટ ગ્રાહકો પનુરાવતર્તર્ 

મુલાકાર્ીઓ (repeat visitors) બનવાની અને સમથતક (advocates) બનવાની 

િક્યર્ા વધાર ેછે. 
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 સામુદાધયક સુંડોવણી (Community Involvement): સ્થાતનક સમુદાયને 

સતિયપણે જોડવાથી માતલકી અન ેગૌરવની ભાવના કેળવાય છે અને પ્રવાસનનો 

લાભ સ્થાતનક વસ્ર્ી સાથે વહેંચાય છે. 

 

 

બજારની સુંભાવના અને માકેધટુંગ સમસ્યાઓ (MARKET POTENTIAL AND 

MARKETING ISSUES) 

 બજારની સુંભાવના (Market Potential): ગજુરાર્ના સ્થાધનક મેળાઓ અને 

ઉત્સવો (જમે કે તરણતેર મેળો, વૌઠા મેળો, રણ ઉત્સવ) ની તવપલુર્ા 

સાાંસ્કૃતર્ક પ્રવાસન માટે તવિાળ સાંભાવના દિાતવે છે. 

 વારસો (Heritage): ધવશ્વ િરોહર સ્થળો (World Heritage Sites) 

(ચાુંપાનેર-પાવાગઢ) અને સ્થાતનક તરવાજોના અમૂર્ત વારસા સાથે, ગજુરાર્ 

સાાંસ્કૃતર્ક ઉત્સાહીઓ માટે મજબૂર્ આકર્તણ રજૂ કર ેછે. 

 માકેધટુંગ પડકારો (Marketing Challenges): 

o મધ્ય અને ઉિર ભાગોમાાં ઉનાળાના મતહનાઓ દરતમયાન અત્યુંત ગરમી 

ને કારણે વર્તભરના પ્રવાસનમાાં પડકારો. 

o ગજુરાર્ને મુખ્યત્વે ઔદ્યોતગક રાજ્ય ર્રીકે જોવાની ધારણાને સાંબોતધર્ 

કરવી અને ર્ેની ગ્રામીણ ર્થા પ્રાકૃતર્ક સુાંદરર્ાને પ્રોત્સાહન આપવુાં. 

o દૂરના ગામડાઓ સુધી ભરોસાપાત્ર પધરવહન (reliable 

transportation) સુતનતિર્ કરવુાં. 

 

 

ગ્રામીણ ઈકો-

ટુધરઝમ 

સામુદાધયક 

માધિકી મોડિ 

ટકાઉ ધવકાસ 

પ્રથાઓ 

સ્થાધનક 

રોજગાર સજગન 
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કાચા માિનો પુરવઠો (SUPPLY OF RAW MATERIAL) 

ગ્રામીણ પ્રવાસનના સાંદભતમાાં, સ્થાધનક સુંસાિનો, પરુંપરાગત હસ્તકિા (traditional 

crafts) અને ઓગેધનક ઉત્પાદનોની ઉપલબ્ધર્ા સુતનતિર્ કરવી એ પ્રાથતમક પુરવઠો 

છે. 

 પુરવઠાની ખાતરી: સ્થાતનક કારીગરો અને ખેડૂતો સાથે ભાગીદારી સ્થાતપર્ 

કરવી. 

 ઓછા કાબગન ફટૂધપ્રન્ટ (eco-friendly practices) જાળવવી. 

 અધિકૃત કાચા માિ (authentic raw materials) ની ઉપલબ્ધર્ા ગ્રામીણ 

પ્રવાસન અનભુવની એકાંદર ગુણવિા અને અતધકૃર્ર્ામાાં ફાળો આપે છે. 

 

વ્યવસાય મોડેિ (BUSINESS MODEL) 

 પ્રાથધમક આવક પ્રવાહ (Primary Revenue Streams): આવાસ શુલ્ક 

(accommodation charges) (હોમસ્ટે માટે), માગતદતિતર્ પ્રવાસ ફી (guided 

tour fees), અને સ્થાતનક પ્રવૃતિઓ/ર્હેવારો માટે ઇવેન્ટ સહભાતગર્ા ફી. 

 ગ્રાહક સુંબુંિો (Customer Relationships): વ્યતિગર્ અનભુવો, ઉિમ સેવા 

અને સામુદાતયક જોડાણ દ્વારા મજબૂર્ ગ્રાહક સાંબાંધો બનાવવો. 

 માકેધટુંગ પ્રયાસો (Marketing Efforts): ઓનિાઈન હાજરી (online 

presence), પ્રભાવક સહયોગ (influencer collaborations), અને પ્રમોિનલ 

ઇવેન્ સમાાં ભાગીદારી પર ધ્યાન કેતન્રર્ કરવુાં. 

 કોર ઘટક (Core Component): જવાબદાર પ્રવાસન પ્રથાઓ અને પયાતવરણીય 

સાંરક્ષણ માટે વ્યવસાયની પ્રતર્બદ્ધર્ા સાથે જોડાયલેા ર્ાલીમ અન ેસાાંસ્કૃતર્ક 

સાંરક્ષણ પહેલ દ્વારા સ્થાધનક સમુદાયોને સધિયપણે જોડવુું. 

 

ધવધવિ 

આવક 

સ્ત્રોતો 

ધડધજટિ 

બ્રાધન્ડુંગ 

સાુંસ્કૃધતક 

સુંરક્ષણ 

જવાબદાર 

પ્રવાસન 

સમુદાય 

આિાધરત 

મોડિે 
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વ્યવસાય પ્રધિયા (BUSINESS PROCESS) 

 સામુદાધયક સહયોગ (Community Collaboration): અતધકૃર્ અનુભવો માટે 

સ્થાતનક સમદુાયોની સતિય સાંડોવણીન ેપ્રોત્સાતહર્ કરવી. 

 અસરકારક માકેધટુંગ વ્યૂહરચનાઓ (Effective Marketing Strategies): 

મજબૂર્ ઓનલાઈન હાજરી બનાવવી. 

 વ્યધિગત પ્રવાસ આયોજન (Personalized Tour Planning): વ્યતિગર્ 

પ્રવાસી પસાંદગીઓને પહોાંચી વળવા માટે અનુભવોને અનરુૂપ બનાવવુાં. 

 સુવ્યવધસ્થત ઓપરશેનિ પ્રધિયાઓ (Streamlined Operational 

Processes): કાયતક્ષમ ઓનલાઈન બુતકાંગ (online bookings) માટે 

ટેકનોલોજીનો લાભ લવેો. 

 હાથવગી ગ્રાહક જોડાણ (Hands-on Customer Engagement): 

ટેકનોલોજીકલ એકીકરણની સાથે માનવ સ્પિત જાળવવો (ગજુરાતી આધતથ્ય પર 

ભાર). 

 સામુદાધયક સશધિકરણ (Community Empowerment): માગતદિતકો 

અથવા યજમાનો જવેી ભૂતમકાઓમાાં સ્થાતનક રહેવાસીઓને સામેલ કરવા. 

 સતત પ્રધતસાદ િૂપ્સ (Continuous Feedback Loops): પ્રવાસીઓ અને 

સ્થાતનક સમદુાય ર્રફથી આાંર્રદૃતષ્ટ (insights) એકતત્રર્ કરવી. 

 

સામુદાધયક 

સશધિકરણ  

વ્યધિગત 

આધતથ્ય 

ધડધજટિ 

વ્યવસ્થાપન 

સતત 

પ્રધતસાદ 

અને 

સુિારણા 
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માનવશધિની જરૂધરયાત (MANPOWER REQUIREMENT) 

ધવગતો  

(Particulars) 

મધહના  

(Month) 

વિગમાું 

મધહના 

(No of 

month in 

year) 

દર મધહને 

વેતન/પગાર 

(Wages/Salaries 

per month)  

(રૂ. િાખમાું) 

વાધિગક ખચગ 

(Annual 

Expense)  

(રૂ. િાખમાું) 

સ્વ-રોજગાર  

(Self-employed) 

- - - - 

ટૂર ગાઇડ  

(Tour Guide) 

૧ ૧૨ ૦.૨૫ ૮ 

કેટધરુંગ અને 

હોધસ્પટાધિટી સ્ટાફ 

(Catering and 

Hospitality Staff) 

૫ ૧૨ ૦.૧૫ ૯ 

સાુંસ્કૃધતક પ્રધશક્ષક 

(Cultural 

Instructor) 

૨ ૧૨ ૦.૨૫ ૬ 

કુિ (Total)    ૧૮.૦૦ 

 

અમિનુું સમયપત્રક (IMPLEMENTATION SCHEDULE) 

પ્રવૃધત્ત  

(Activity) 

જરૂરી સમય 

(મધહનામાું) 

(Time Required in 

months) 

જગ્યાનુું સુંપાદન (Acquisition of premises) ૧ 

બાુંિકામ (Construction) (જો િાગુ હોય તો) ૧.૫ 

પ્િાન્ટ અને મશીનરીની ખરીદી અને ઇન્સ્ટોિેશન ૨.૫ 
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(Procurement & installation of Plant & Machinery) 

નાણાુંની વ્યવસ્થા (Arrangement of Finance) ૧ 

જરૂરી માનવશધિની ભરતી (Recruitment of required 

manpower) 

૧ 

કુિ જરૂરી સમય (Total time required (some activities 

shall run concurrently)) 

૩ 

 

પ્રોજકે્ટનો ખચગ (COST OF PROJECT) 

ધવગતો  

(Particulars) 

વાધિગક ખચગ  

(Annual Expenses)  

(રૂ. િાખમાું) 

જમીન (ભાડે) (Land (rented)) - 

મકાન (Building) - 

પરચરુણ સુંપધત્ત (Misc. Assets) - 

પ્રી-ઓપરધેટવ અને પ્રાથધમક ખચગ  

(Pre-operative and preliminary Exp.) 

૦.૧૫ 

ઇધિપમેન્ટ અને ફધનગચર ખચગ  

(Equipment and Furniture Exp.) 

૮.૦૦ 

કાયગકારી મૂડી (Working Capital) ૫.૦૪ 

કુિ પ્રોજકે્ટ ખચગ (Total Project Cost) ૧૩.૧૯ 

 

નાણાુંના સ્ત્રોત (MEANS OF FINANCE) 

બેંક-ટમત લોન (Bank-term loans) ૬૦% ધારલે છે. 

ધવગતો  

(Particulars) 

વાધિગક ખચગ (Annual 

Expenses) (રૂ. િાખમાું) 

પ્રમોટરનુું યોગદાન (Promoter's 

contribution) 

૫.૨૮ 
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બેંક ફાઇનાન્સ (Bank Finance) ૭.૯૧ 

કુિ (Total) ૧૩.૧૯ 

 

ફધનગચર અને ધફક્સસગ (FURNITURES AND FIXTURES) 

ધવગતો  

(Particulars) 

કુિ રકમ (Total 

Amount) (રૂ. િાખમાું) 

સાિનો (Tools) (ટૂર ગાઇડ ધકટ્સ, સાુંસ્કૃધતક પ્રવૃધત્ત 

સાિનો) 

૦.૮૦ 

ઇધિપમેન્ટ (Equipment) (એડવેન્ચર ધગયર, કેધ્પુંગ 

ઇધિપમેન્ટ, કો્યુધનકેશન ઇધિપમને્ટ, વગેર)ે 

૨.૫૦ 

આવાસ ફધનગચર (Accommodation Furniture) ૩.૦૦ 

વકગ શોપ ધફક્સર (Workshop Fixture) ૦.૮૫ 

આઉટડોર િાઇધટુંગ ધફક્સર (Outdoor Lighting 

Fixtures) 

૦.૪૦ 

આઉટડોર બેઠક ધફક્સર (Outdoor Seating 

Fixture) 

૦.૪૫ 

કુિ રૂ. (Total Rs.) ૮.૦૦ 

ભારર્માાં સ્થાતનક સપ્લાયસત (Local suppliers) ફતનતચર અને તફક્સરની તવિાળ શે્રણી 

ઓફર કર ેછે. ઉદ્યોગસાહતસક સાંપૂણત સાંિોધન અને તવશ્લરે્ણ પછી ઓતફસ ફતનતચરનો 

લાભ લઈ િકે છે. 

 

વેચાણ વસૂિાત (SALES REALISATION) 

ઉત્પાદન  

(Product) 

મૂલ્યમાું વેચાણ વસૂિાત  

(Sales Realization in 

Value) (રૂ. િાખમાું) 

પ્રવાસન પેકેજ (The Tourism Package) 

(આવાસ, સાુંસ્કૃધતક અનુભવ, માગગદધશગત 

૪૩.૨૦ 
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પ્રવાસ, સાહધસક પ્રવધૃત્તઓ, સ્થાધનક ભોજન, 

હસ્તકિા વકગ શોપ્સ, કૃધિ પ્રવાસન, સમુદાધયક 

ધિયાપ્રધતધિયા, પ્રકૃધત અને સુખાકારી રીટર ીટ્સ, 

શૈક્ષધણક કાયગિમો, વગેર)ે 

 

નફાકારકતા ગણતરીઓ (PROFITABILITY CALCULATIONS) 

નફાની ગણર્રીનો આધાર: 

િમ  

(Sr. 

No) 

ધવગતો  

(Particulars) 

વાધિગક ખચગ  

(Annual Expenses)  

(રૂ. િાખમાું) 

A. વેચાણ વસૂિાત (Sales realization) ૪૩.૨૦ 

B. ઉત્પાદન ખચગ (Cost of production)  

i) કાચો માલ (Raw materials) ૧૪.૦૪ 

ii) યુતટતલટીઝ (Utilities) ૧.૦૦ 

iii) માનવિતિ ખચત (Manpower Cost) 

(પગાર/વેર્ન) 

૧૮.૦૦ 

iv) વહીવટી ખચત (Administrative expenses) ૦.૨૮ 

v) સામગ્રી નુકસાન ખચત (Material Lost Cost) ૦.૦૭ 

vi) વેચાણ અને તવર્રણ ખચત (Selling & 

distribution expenses) 

૧.૪૪ 

vii) ભાડુાં  (Rent) ૨.૦૦ 

viii) વ્યાજ (Interest) ૦.૯૦ 

 કુિ (Total) (B) ૩૭.૭૩ 

 ગ્રોસ નફો/નુકસાન  

(Gross profit/loss (A — B)) 

૫.૪૭ 

 બાદ: ઘસારો (Less: Depreciation) ૧.૩૦ 

C. પીબીઆઇટી (PBIT) ૪.૧૭ 

D. આવકવેરો (Income-tax) ૦.૮૩ 
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E. ચોખ્ખો નફો/નુકસાન (Net profit/loss) ૩.૩૪ 

F. પુનઃચુકવણી (Repayment) (વાતર્તક) ૦.૭૬ 

G. જાળવી રાખેિ સરપ્િસ  

(Retained surplus (E-F )) 

૨.૫૮ 

 

બ્રેકઇવન ધવશે્લિણ (BREAKEVEN ANALYSIS)  

ધવગતો  

(Particulars) 

રકમ (Amount) 

(રૂ. િાખમાું) 

ધસ્થર ખચગ (Fixed cost)  

જમીન અને મકાન ભાડુું  (Land & Building Rent) ૨.૦૦ 

ઘસારો (Depreciation) ૧.૩૦ 

વ્યાજ (Interest) ૦.૯૦ 

માનવશધિ (Manpower) ૫.૪૦ 

કુિ ધસ્થર ખચગ (Total Fixed cost) ૯.૬૦ 

ચધિત ખચગ (Variable cost)  

કાચો માિ (Raw materials) ૧૪.૦૪ 

યુધટધિટીઝ (Utilities) ૧.૦૦ 

માનવશધિ (Manpower) ૧૨.૬૦ 

વહીવટી ખચગ (Administrative expenses) ૦.૨૮ 

વેચાણ અને ધવતરણ ખચગ (Selling & distribution expenses) ૧.૪૪ 

કુિ ચધિત ખચગ (Total Variable cost) ૨૯.૩૬ 

ફાળો માધજગન (%) (Contribution margin (%)) ૨૦% 

મૂલ્યમાું બ્રેક-ઇવન પોઇન્ટ (Break-Even Point in Value) ૪૭.૯૯ 

 

કાયદાકીય/સરકારી મુંજૂરીઓ (STATUTORY/GOVERNMENT APPROVALS) 

પ્રોજકે્ટને પેઢીની સ્થાપના, કર નોાંધણી અને દુકાનો/સ્થાપનાની નોાંધણીને લગર્ી 
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સામાન્ય ઔપચાતરકર્ાઓ પૂણત કરવાની જરૂર છે. ફાયર સેફ્ટી તલલયરન્સ (Fire 

Safety Clearance) એ ચોક્કસ જરૂતરયાર્ છે. નીચનેી ચોક્કસ પરતમટો જરૂરી છે: 

૧. પ્રદૂિણ ધનયુંત્રણ બોડગ (GPCB) ધલિયરન્સ; કેટલાક તકસ્સાઓમાાં નેિનલ ગ્રીન 

તટિબ્યુનલ (National Green Tribunal) ર્રફથી. 

૨. જો સ્થળ જાંગલ તવસ્ર્ારમાાં અથવા ગીર નશેનિ પાકગ  અથવા વાઇલ્ડ એસ સેન્ચ્યુરી 

જવેા સાંરતક્ષર્ તવસ્ર્ારમાાં હોય ર્ો વન ધવભાગની પરધમટ (Forest Department 

Permit). 

૩. ગ્રામીણ તવસ્ર્ારોમાાં સાંચાલન કરવા અને હોમસ્ટે સ્થાતપર્ કરવા માટે સાંબાંતધર્ ગ્રામ 

પુંચાયત અથવા ધજલ્િા કિેક્ટર કચેરી ર્રફથી સ્થાધનક સત્તાધિકારી એનઓસી 

(NOC - No Objection Certificate). 

 

નવીન માકેધટુંગ વ્યહૂરચના (Innovative Marketing Strategy) 

ગજુરાર્ના ગ્રામીણ અને સાાંસ્કૃતર્ક અનભુવોને પ્રોત્સાહન આપવા માટેની સજતનાત્મક, 

ઓછી તકાંમર્ની (low-cost), અને તડતજટલ વ્યૂહરચનાઓ: 

 માઇિો-ઇન્્િુએન્સર (Micro-Influencer) પ્રવાસ: 

o વ્યૂહરચના: 'નવા-યુગના પ્રવાસીઓ' (new-age travellers) ને લક્ષ્ય 

બનાવવા માટે મુસાફરી-આધાતરર્ (travel-based) ઇન્સ્ટાગ્રામસત 

(Instagrammers) અને યુટ્યબુસતને (YouTubers) હોમસ્ટે (homestay) 

અને સાાંસ્કૃતર્ક અનભુવો માટે આમાંત્રણ આપવુાં. 

o િાભ: તવિાળ ઓનલાઈન પહોાંચ (online reach) અને અતધકૃર્ 

(authentic) સામગ્રી (content) તનમાતણ થાય છે. આ એક ઓછી તકાંમર્નો 

અને ઉચ્ચ અસરકારકર્ા ધરાવર્ો (high-impact) માગત છે. 

 થીમ-આિાધરત ધડધજટિ ઝુુંબેશ (Theme-Based Digital Campaigns): 

o વ્યૂહરચના: ચોક્કસ અનુભવો પર ધ્યાન કેતન્રર્ કરવુાં, જમે કે: "કચ્છમાાં 

કારીગરના (Artisan) હાથમાાંથી િીખો", "ગજુરાર્: ભારર્ના કૃતર્-પ્રવાસન 

(Agri-Tourism) અને ઓગેતનક (Organic) રસ્ર્ાઓ", અથવા "પતવત્ર 



મહિલા ઉદ્યોગસાિહસકતા પ્લેટફોમમ - ગુજરાત પ્રકરણ 
 

13 
 

સ્થાનો (Pilgrim Sites) ની આસપાસ છુપાયલેા ગામો (Hidden 

Villages)". 

o િાભ: તવતિષ્ટ રસ ધરાવર્ા (niche-interest) ગ્રાહકોને (દા.ર્., ફૂડ 

બ્લોગસત, કલાના તવદ્યાથીઓ) સીધો આકતર્તર્ (attract) કરવા. 

 ગજુરાતી ડાયસ્પોરા (Gujarati Diaspora) જોડાણ: 

o વ્યૂહરચના: યુએસએ (USA), યુકે (UK) અને આતિકામાાં વસર્ા ગજુરાર્ી 

ડાયસ્પોરાને (Gujarati Diaspora) ર્ેમના મળૂ (roots) સાથે ફરી જોડાવા 

માટે તવિેર્ પેકેજો (special packages) અને તડતજટલ જાહેરાર્ો (digital 

ads) ચલાવવી. 

o િાભ: તવદેિી બજાર (foreign market) માાં મોસમી માાંગ (seasonal 

demand) નો લાભ લવેો અને ઉચ્ચ ખચાતળ (high-spending) ગ્રાહકોને 

આકતર્તર્ કરવા. 

 સ્થાધનક તહેવાર પ્રમોશન: 

o વ્યૂહરચના: 'રણ ઉત્સવ', 'તરણતેર મેળો', અથવા 'વૌઠા મેળો' ની 

આસપાસના ગ્રામીણ અનુભવો સાથે પ્રવાસ પેકેજનુાં (package) સાંકલન 

કરવુાં અને અદ્યર્ન બતુકાંગ (advance booking) માટે પ્રોત્સાહનો 

(incentives) ઓફર કરવા. 

 

ટેકનોિોજીકિ અપગ્રડેેશન (Technological Upgradation) 

ગ્રામીણ પ્રવાસન સાહસના ઓપરિેન્સ (operations), બુતકાંગ (booking) અને ગ્રાહક 

અનુભવને સવુ્યવતસ્થર્ (streamline) કરવા માટેના સાધનો: 

 લિાઉડ-આિાધરત બુધકુંગ અને ચેક-ઇન ધસસ્ટમ (Cloud-Based Booking 

and Check-in System): 

o ભિામણ: ઝોહો બુતકાંગ્સ (Zoho Bookings) અથવા સમાન ભારર્ીય 

હોતસ્પટાતલટી (hospitality) સૉફ્ટવેરનુાં લાઇટ વઝતન (light version). 

o ઉપયોગ: હોમસ્ટે (homestay) ઇન્વેન્ટરી (inventory), પેકેજ ઉપલબ્ધર્ા 

(package availability) અને ઓનલાઈન ચકુવણીઓનુાં (online 
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payments) કેન્રીય વ્યવસ્થાપન (centralized management). આ 

ગ્રાહકોને સરળ, ૨૪/૭ બુતકાંગ (24/7 booking) ની માંજૂરી આપે છે. 

 વ્યધિગત યાત્રા માગગદધશગકા (Personalized Itinerary Builder) AI: 

o ભિામણ: પ્રવાસીની પસાંદગીઓ (દા.ર્., હેતરટેજ, એડવેન્ચર, ફૂડ) ના 

આધાર ેપ્રવાસ માગતદતિતકા (itinerary) ને સ્વચાતલર્ રીર્ે (automatically) 

ગોઠવવા માટે ઓછા ખચ ેAI-સક્ષમ ચેટબોટ (AI-enabled chatbot). 

o િાભ: વ્યધિગત પ્રવાસ આયોજન (Personalized Tour Planning) 

ની કાયતક્ષમર્ામાાં વધારો કરવો અને માનવબળ પરનો બોજ (manpower 

load) ઘટાડવો. 

 સમુદાય સશધિકરણ મોબાઇિ એધપ્િકેશન (Community 

Empowerment Mobile App): 

o ભિામણ: સ્થાતનક માગતદિતકો (local guides), કેટતરાંગ (catering) સ્ટાફ 

અને હોમસ્ટે માતલકો સાથે વાર્ચીર્ કરવા, ર્ાલીમ મોડ્યુલો (training 

modules) આપવા અને ઇવેન્ટ િેડ્યૂલ (event schedules) િેર કરવા 

માટેનુાં એક સરળ એતપ્લકેિન ઇન્ટરફેસ. 

o ઉપયોગ: સામુદાધયક જોડાણ (Community Involvement) અને 

ર્ાલીમ પ્રતિયાઓન ે(training processes) સુવ્યવતસ્થર્ કરવી. 

 ગુણવત્તા અને પ્રધતસાદ વ્યવસ્થાપન (Quality and Feedback 

Management): 

o ભિામણ: મુલાકાર્ પછી (post-visit) સ્વચાતલર્ ગ્રાહક સાંર્ોર્ (CSAT) 

સવેક્ષણો (surveys) મોકલવા માટેનુાં સાધન, જ ેસ્થાતનક સમદુાયોને સીધો 

પ્રતર્સાદ (feedback) પહોાંચાડે. 
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SWOT ધવશે્લિણ (SWOT Analysis) 

શધિઓ (Strengths - S) નબળાઈઓ (Weaknesses - W) 

• ગજુરાર્ના સમૃદ્ધ સાુંસ્કૃધતક વારસા 

(cultural heritage) અને પરુંપરાગત 

આધતથ્યનુું (traditional hospitality) 

અનન્ય સાંયોજન.  

• 'રણ ઉત્સવ', કૃધિ-પ્રવાસન (Agri-

Tourism) અને પતવત્ર સ્થળોને (pilgrim 

sites) કારણે તવપુલ બજાર સાંભાવના 

(market potential).  

• સરકારની ટકાઉ (sustainable) અને 

ગ્રામીણ પ્રવાસન નીતર્ઓનુાં સમથતન.  

• સ્થાતનક સમુદાયોની સતિય સાંડોવણી 

(active involvement), જ ેઅતધકૃર્ર્ા 

(authenticity) વધાર ેછે. 

• મધ્ય અને ઉિર ભાગોમાાં ઉનાળાના 

મતહનાઓ દરતમયાન અત્યુંત ગરમી 

(extreme heat) ને કારણે વર્તભરના 

પ્રવાસનમાાં પડકારો.  

• દૂરના ગામડાઓ સુધી ભરોસાપાત્ર 

પધરવહન (reliable transportation) 

સુતનતિર્ કરવુાં.  

• ગજુરાર્ને મખુ્યત્વે ઔદ્યોતગક રાજ્ય 

ર્રીકે જોવાની િારણાને (perception) 

સાંબોતધર્ કરવી.  

• હોમસ્ટે (homestays) માાં સેવા ગુણવિા 

(service quality) ની અસાંગર્ર્ા 

(inconsistency) નુાં સાંચાલન. 

તકો (Opportunities - O) જોખમો (Threats - T) 

• 'ગે્રટ રણ ઓફ કચ્છ' (Great Rann of 

Kutch) અને ગીર (Gir) જવેા ઇકો-ટુતરઝમ 

(Eco-Tourism) અને વાઇલ્ડલાઇફ ટુતરઝમ 

(Wildlife Tourism) ની વધર્ી માાંગ.  

• ભારર્ીય અને તવદેિી (foreign) 

પ્રવાસીઓ વચ્ચે અધિકૃત (authentic) 

અને અસામાન્ય (offbeat) અનુભવો 

માટેનુાં વર્તમાન વૈતિક વલણ (global 

trend).  

• હસ્ર્કલા (handicrafts), વારસો 

(heritage) અને કૃતર્-પ્રવાસન (Agri-

Tourism) માટેના પ્રવાસોને પ્રોત્સાહન 

• જાંગલ તવસ્ર્ાર (forest area) અને 

સાંરતક્ષર્ તવસ્ર્ારોમાાં (protected areas) 

કામગીરી માટે સરકારી ધનયમો અને 

પરધમટો (permits) માાં અચાનક ફેરફાર.  

• સ્થાતનક સાંસ્કૃતર્ અન ેઇકોલોજી પર 

પ્રવાસન પ્રવૃતિઓની નકારાત્મક 

પયાગવરણીય અસર (negative 

environmental impact) નુાં જોખમ.  

• કુદરર્ી આફર્ો (natural calamities) 

(દા.ર્., પૂર, ભાર ેવરસાદ) ને કારણ ે

મોસમી ધવક્ષેપ (seasonal 

disruption).  
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આપીને સ્થાતનક આવક વધારવી.  

• ડાયસ્પોરા (Diaspora) પ્રવાસન દ્વારા 

આાંર્રરાષ્ટિ ીય પ્રવાસીઓને આકતર્તર્ 

કરવાની મોટી સાંભાવના. 

• મોટા પ્રવાસન ઓપરટેરો (large 

tourism operators) ર્રફથી અતનયાંતત્રર્ 

સ્પધાત (unregulated competition). 

 

જોખમ વ્યવસ્થાપન (Risk Management) 

સુંભધવત ઓપરશેનિ જોખમ 

(Potential Operational Risk) 

ધનવારણ વ્યૂહરચના  

(Mitigation Strategy) 

મોસમી મુંદી (Seasonal 

Downtime)  

(ઉનાળાની ગરમી) 

• ઑફ-સીઝન (Off-Season) વ્યહૂરચના: 

ઉનાળામાાં (Summer) આકર્તવા માટે ઇન્ડોર 

(indoor) વકતિોપ્સ, સાાંસ્કૃતર્ક ર્ાલીમ 

(cultural training) રીટિ ી્સ (retreats) અને 

સ્થાતનક સમદુાયને સિિ બનાવવા માટેના 

કાયતિમો (empowerment programs) નુાં 

આયોજન કરવુાં. 

સુંરધક્ષત ધવસ્તારોમાું કાનૂની 

જોખમ  

(Legal Risk in Protected 

Areas) 

• અગાઉથી ધલિયરન્સ (Advance 

Clearance): GPCB (GPCB), નેિનલ ગ્રીન 

તટિબ્યુનલ (NGT), અને વન ધવભાગની 

પરધમટો (Forest Department Permits) 

ની સાંપૂણત અને સમયસર (timely) પ્રાતિ. 

તનયમોના પાલન (compliance) માટે કાયમી 

કાનૂની સલાહકારની (legal consultant) 

તનમણૂક કરવી. 

સ્થાધનક સમુદાયનો અસુંતોિ 

(Local Community 

Dissatisfaction) 

• વહેંચાયિે આવક મોડિે (Shared 

Revenue Model): સામુદાતયક 

સિતિકરણ (Community 

Empowerment) અન ેઆવક (revenue) 

વહેંચણી માટે એક પારદિતક પદ્ધતર્ સ્થાતપર્ 

કરવી. સ્થાતનક રહેવાસીઓને (local 

residents) માગતદિતક (guides) અથવા 

યજમાનો (hosts) ર્રીકે સતિયપણે જોડવા. 

પ્રવાસી સિામતી અને કટોકટી  • કટોકટી પ્રોટોકોિ (Emergency 
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(Tourist Safety and 

Emergency) 

Protocol): દૂરના તવસ્ર્ારોમાાં (remote 

areas) કમ્યુતનકેિન (communication) 

સાધનો, પ્રાથતમક સારવાર (first-aid) તક્સ 

અને નજીકના ર્બીબી કેન્રો સાથે જોડાણ 

સુતનતિર્ કરવુાં. ટૂર ગાઇડ્સ (Tour Guides) 

માટે ફરતજયાર્ એડવેન્ચર તગયર (adventure 

gear) ર્ાલીમ. 

 

કચરા વ્યવસ્થાપન (Waste Management) 

ટકાઉ (Sustainable) અને ઓછા કાબતન ફૂટતપ્રન્ટ (low-carbon footprint) માટેની 

પદ્ધતર્ઓ: 

 કચરાનુું વગીકરણ અને ધરસાયધલિુંગ (Waste Segregation and 

Recycling): 

o મુલાકાર્ીઓ (visitors) માટે તરસાયતલલાંગ (recycling) માટે સરળ ઍક્સેસ 

(access) સાથે હોમસ્ટે (homestay) અને કેમ્પસાઇ્સ (campsites) પર 

કચરાના ત્રણ-સ્તરીય વગીકરણ (three-tiered waste segregation) 

(ભીનો, સૂકો, અસ્વીકાર) નો અમલ કરવો. 

 ક્પોધસ્ટુંગ (Composting) અને બાયોગસે (Biogas): 

o કેટતરાંગ (catering) અને હોતસ્પટાતલટી (hospitality) પ્રવૃતિઓમાાંથી 

ર્મામ જતૈવક કચરાને (organic waste) એકતત્રર્ (collect) કરવો. ર્નેો 

ઉપયોગ સ્થાતનક ખરે્રો માટે ક્પોસ્ટ ખાતર (compost manure) 

બનાવવા અથવા બાયોગેસ પ્િાન્ટ (biogas plant) માાં રસોઈ 

(cooking) માટે ઇાં ધણ (fuel) ર્રીકે ઉપયોગ કરવા માટે કરવો. 

 પ્િાધસ્ટક-મુિ પહેિ (Plastic-Free Initiative): 

o મુલાકાર્ીઓ માટે ફરીથી વાપરી િકાય ર્ેવી (reusable) પાણીની બોટલો 

(water bottles) અને સ્થાતનક રીર્ે બનાવલેા જવૈ-તવઘટનિીલ (bio-
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degradable) િૌચાલય (toiletries) અને પેકેતજાંગ (packaging) નો 

ઉપયોગ કરવા પ્રોત્સાતહર્ કરવુાં. 

 

 

ગુણવત્તા ધનયુંત્રણ અને ખાતરી (Quality Control & Assurance - QC & QA) 

ગજુરાર્ી આતર્થ્ય (Gujarati Hospitality) અને પયાતવરણીય (environmental) 

જવાબદારીને (responsibility) જાળવી રાખર્ા ઉચ્ચ-ગુણવિાવાળા અનુભવો સુતનતિર્ 

કરવા: 

 યજમાન અને માગગદશગક તાિીમ (Host and Guide Training): 

o િોરણ: પ્રમોટરની લાયકાર્માાં ઉલ્લેતખર્ જવાબદાર પ્રવાસન 

(responsible tourism) અને સામુદાધયક જોડાણ (community 

engagement) પર ધ્યાન કેતન્રર્ કરીન ેસુંસ્કૃધત (cultural) અને 

સિામતી (safety) પર ફરધજયાત માધસક તાિીમ (monthly 

training). ટૂર ગાઇડ્સ (Tour Guides) એ સ્થાતનક ઇતર્હાસ (local 

history) અને પયાતવરણીય સાંરક્ષણ (environmental conservation) નુાં 

પ્રમાણપત્ર (certified) મેળવવુાં આવશ્યક છે. 

 હોમસ્ટે ઑધડટ અને એિેધડટેશન (Homestay Audit and Accreditation): 

o પગિાું: TCGL (TCGL) ધોરણોના આધાર ેસ્વચ્છર્ા (cleanliness), 

સલામર્ી (safety) અને સેવાની ગુણવિા (service quality) માટે 

કચરાનુું વગીકરણ અને 

ધરસાયધલિુંગ 

ક્પોધસ્ટુંગ અને બાયોગેસ 

પ્િાધસ્ટક-મુિ પહેિ  
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તત્રમાતસક (quarterly) આાંર્તરક (internal) ઑતડટ (audit). 

અસાંગર્ર્ા (inconsistency) ટાળવા માટે ન્યૂનતમ સુધવિાઓ 

(minimum amenities) (દા.ર્., સ્વચ્છ પથારી, ચાલર્ુાં પાણી) નુાં ધોરણ 

સ્થાતપર્ કરવુાં. 

 અનુભવની અધિકૃતતા (Experience Authenticity) મેધટર ક્સ (Metrics): 

o પગિાું: સાાંસ્કૃતર્ક પ્રદિતન (cultural performance) (દા.ર્., ગરબા, 

હસ્ર્કલા વકતિોપ) માાં સ્થાધનક સહભાગીઓની ટકાવારી (percentage 

of local participants) અન ેકૃધિ-પ્રવાસન (Agri-Tourism) 

ભોજનમાું સ્થાધનક રીતે ઉગાડવામાું આવતા ખોરાકનો ઉપયોગ (use 

of locally grown food) જવેા મેતટિ ક્સનો ઉપયોગ કરવો. 

 ગ્રાહક પ્રધતસાદ િપૂ (Customer Feedback Loop): 

o પગિાું: તડતજટલ માધ્યમથી (digital medium) પ્રવાસના અાંર્ે સ્વચાતલર્ 

ગ્રાહક સાંર્ોર્ (CSAT) સવેક્ષણો (surveys) દ્વારા પ્રતર્સાદ (feedback) 

એકતત્રર્ કરવો. નકારાત્મક પ્રધતસાદ (negative feedback) માટે ૪૮-

કલાકની અાંદર સુધારાત્મક કાયતવાહી (corrective action) કરવી. 

 

સ્ટાફ તાિીમદર 

મધહને 

આુંતધરક 

ઑધડટદર ત્રણ 

મધહને 

ફધરયાદ 

ધનવારણ૪૮ 

કિાકની અુંદર  

પ્રમાણપત્ર 
ફરધજયાત 



અસ્વીકૃતિ/Disclaimer

આ પ્રોજેક્ટ પ્રોફાઇલ માર્ગદર્શન અને પ્રાથમિક સંશોધન માટે જ છે. ખર્ચ
અને નફાકારકતા સહિતના નાણાકીય આંકડાઓ ધારણાઓ પર
આધારિત સૂચક અંદાજો છે અને તેમાં ફેરફાર થઈ શકે છે. તેઓ
વ્યવસાયિક સફળતાની કોઈ ગેરંટી આપતા નથી. ઉદ્યોગસાહસિકોએ
પોતાનો સંપૂર્ણ બજાર સર્વેક્ષણ, નાણાકીય યોગ્ય અભ્યાસ, અને
કાયદાકીય પાલન ચકાસણી (ખર્ચની ચકાસણી અને જરૂરી તમામ
પરવાનગીઓ અને મંજૂ રીઓ મેળવવા સહિત) કરવી ફરજિયાત છે.
કોઈપણ ચોક્કસ મશીનરી, સપ્લાયર, અથવા તાલીમ સંસ્થાનું નામ માત્ર
માહિતીના સંદર્ભ માટે આપવામાં આવ્યું છે અને તે કોઈ ભલામણ
નથી.આ માહિતી વ્યાવસાયિક નાણાકીય કે તકનીકી સલાહ નો વિકલ્પ
નથી, અને આ રૂપરેખાઓના આધારે લેવાયેલા નિર્ણયોથી થતા કોઈપણ
નુકસાન માટે પ્રદાતા કોઈ જવાબદારી લેતા નથી.

This project profile is for guidance and preliminary research
only. The financial figures, including costs and profitability,
are indicative estimates based on assumptions and are
subject to change. They are not a guarantee of commercial
success. Entrepreneurs must conduct their own thorough
market surveys, financial due diligence, and legal
compliance checks (including verifying costs and obtaining
all necessary licenses and approvals). The name of any
specific machinery, supplier, or training institution is
provided purely for informational reference and does not
constitute a recommendation. This information is not a
substitute for professional financial or technical advice, and
the provider holds no liability for any losses incurred from
decisions based on these profiles.


