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નેઇલ એક્સટેન્શન અને નેઇલ આટટ  પાલટર 

                            Nail Extension and Nail Art Parlors 

 

પ્રસ્તાવના (INTRODUCTION) 

 ગજુરાતમાાં નેઇલ એક્સટેન્શન અને નેઇલ આટટ  પાલટર ખોલવ ું એ એક આકર્ષક 

વ્યવસાયની તક છે, જ ેરાજ્યની વધતી જતી ખર્ટપાત્ર આવક (rising 

disposable incomes), ઝડપથી વવકસતા શહેરી કેન્રો અને ફેશન તથા 

વ્યવિગત માવજત પરના મજબતૂ સાાંસ્કૃવતક ભાર દ્વારા સુંચાલલત છે. 

 ગ જરાતના અમદાવાદ, સુરત અને વડોદરા જવેા મહાનગરીય શહેરો વૈલિક 

સ ુંદયષ વલણો (global beauty trends) ને ઉચ્ચ આવકાર આપે છે. 

 આ પાલષર નેલલ એ્સેે્શન, ઝીણવેભરી નેલલ આ ષે, જલે અને એકે્રલલક 

રે ીેમે્્ સ અને અદ્યતન મેનીક્યોર/પેલિક્યોર સલહતની લવલવધ સેવાઓ પ્રદાન 

કરી શકે છે. 

 આ વ્યવસાય ફેશન-સભાન યુવાનો, વનયવમત જાળવણી (regular 

maintenance) શોધતા વ્યાવસાવયકો અન ેવવશાળ બ્રાઇડલ (bridal) તથા 

વવશેષ પ્રસાંગોના બજાર ને પૂરો કરી શકે છે. 

સેવા અને તેનો ઉપયોગ (SERVICE & ITS APPLICATION) 

નેલલ પાલષર સ ુંદયષ શાસ્ત્ર (aesthetics) અને લાુંબા ગાળાના નલેલ સ્વાસ્્ય પર કેલ્િત 

લવશેર્ સેવાઓ પ્રદાન કર ેછે: 

 

નેઇલ 

એક્સટેન્શન 
નેઇલ આટટ   

જલે અને 

એકે્રવલક 

એક્સટેન્શન  

મેનીક્યોર 

અને 

પેવડક્યોર  

વવશેષ 

પ્રસાંગ પેકેજો  
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નેઇલ એક્સટેન્શન (Nail Extensions): 

 ઉપયોગ (Application): ક દરતી નખની લુંબાઈ વધારવા અને તનેા દેખાવને 

વધારવા માેે કૃલિમ નખ (artificial nails) લાગ  કરવાનો સમાવેશ થાય છે. 

 લાભો (Benefits): લાુંબા, સુંપૂણષ આકારના નખની તાત્કાલલક લચ્છા ધરાવતા 

ગ્રાહકો માેે આદશષ. 

નેઇલ આટટ  (Nail Art): 

 ઉપયોગ (Application): પેલલ્ે ુંગ, સ્ેેલ્પુંગ અને સજાવે (જમે કે રાલનસ્ેો્સ 

(rhinestones), લલલેર (glitter)) જવેી લવલવધ તકનીકોનો ઉપયોગ કરીને નખ 

પર સજષનાત્મક લિઝાલન અને શણગાર. 

 લાભો (Benefits): વવશેષ પ્રસાંગો (નવરાત્રી, લગ્ન), દૈલનક વસ્ત્રો માેે, અથવા 

વ્યલિગત શૈલી વ્યિ કરવા માેે યોલય. 

જલે અને એકે્રવલક એક્સટેન્શન (Gel and Acrylic Extensions): 

 ઉપયોગ (Application): નખને મજબૂત અને સ ુંદર બનાવવા માેે જલે અથવા 

એકે્રલલક સામગ્રીનો ઉપયોગ કરીને આ લાુંબા સમય સ ધી ેકી રહે તવેા નલેલ 

એ્હા્સમે્્ સ (enhancements) છે. 

 લાભો (Benefits): સલક્રય જીવનશૈલી ધરાવતા ગ્રાહકો માેે ેકાઉ અને ક દરતી 

દેખાવ પૂરો પાિે છે. 

મેનીક્યોર અને પેવડક્યોર (Manicures and Pedicures): 

 ઉપયોગ (Application): નખની કાપણી, આકાર આપવો અને પોલલલશુંગ 

(polishing) તેમજ હાથ અને પગની ત્વચા સુંભાળ સલહતની મૂળભતૂ નલેલ 

સુંભાળ સેવાઓ. 

 લાભો (Benefits): નખના સ્વાસ્્યને પ્રોત્સાહન આપે છે અને ગ્રાહકો માેે 

આરામદાયક અન ભવ પ્રદાન કર ેછે. 

વવશેષ પ્રસાંગ પેકેજો (Special Occasion Packages): 

 ઉપયોગ (Application): સ્થાલનક લલનો, સગાઈની પાેીઓ અને તહેવારો 
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(નવરાિી અથવા લદવાળી) માેે ખાસ લિઝાલન કરાયેલ કસ્ેમાલઝ્િ 

(customized), ઉચ્ચ-લવગતવાર નલેલ આ ષે. 

 લાભો (Benefits): ગ્રાહકના પોશાક અને લવે્ે ને સુંપૂણષપણે મેચ કરવા માેે 

તૈયાર કરાયલેી સેવાઓ. 

પ્રમોટર માટે ઇવછિત લાયકાત (DESIRED QUALIFICATION FOR PROMOTER) 

 શૈક્ષવણક પૃષ્ઠભવૂમ (Educational Background): વ્યવસાય સુંચાલન 

(Business Administration) અથવા માકેલ ુેંગમાું લિગ્રી મદદરૂપ છે. સ થી 

મહત્ત્વપૂણષ, સ્થાવનક સ ાંદયટ/ફેશન બજાર અને ગજુરાતના શહેરી કેન્રોમાાં 

ગ્રાહક વતટનનુાં મજબતૂ જ્ઞાન એક સ્પષ્ટ ફાયદો છે. 

 ગ્રાહક સેવા ક શલ્યો (Customer Service Skills): ઉત્તમ ગ્રાહક સેવા 

ક શલ્યો, ખાસ કરીન ેસ્પષ્ટ સાંર્ાર (અાંગે્રજી, વહન્દી અને ગજુરાતી), 

વ્યાવસાલયકતા અને સીમલેસ (seamless) સેવા અન ભવ સ લનલિત કરવા પર 

ભાર મૂકવો. 

 માકેવટાંગ અને વેર્ાણ (Marketing and Sales): લિલજેલ માકેલ ુેંગ, ખાસ 

કરીન ેસોવશયલ મીવડયા મેનજેમેન્ટ (ઇન્સ્ટાગ્રામ/ફેસબુક) માું સાલબત 

અન ભવ. 

 સજટનાત્મક ક શલ્યો (Creative Skills): લિઝાલનની સારી સમજ અને સ્થાવનક 

સ ાંદયટલક્ષી પસાંદગીઓ સાથે વૈવિક નેઇલ આટટ  વલણોને વમવિત કરવા માેે 

સજષનાત્મકતા આવશ્યક છે. 

 તકનીકી ક શલ્યો (Technical Skills): સલવષસ ગ ણવત્તા સ લનલિત કરવા માેે 

નેલલ એ્સેે્શન તકનીકો, ઉત્પાદન ગ ણવત્તા અને સલૂન સ્વચ્છતા ધોરણોન ું 

જ્ઞાન લનણાષયક છે. 

 

વ્યવસાવયક 

નેતૃત્વ  

વડવજટલ 

માકેવટાંગ 

વનપુણતા 

સજટનાત્મક 

સ ાંદયટ 

શાસ્ત્ર 

ગુણવત્તા 

અને 

સ્વછિતા 

જાળવણી 
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વ્યવસાય રવષ્ટકોણ અને તકો (BUSINESS OUTLOOK AND 

OPPORTUNITIES) 

ગ જરાતમાું નલેલ એ્સેે્શન અને નેલલ આ ષે પાલષર માેે વ્યવસાય િલષ્ટકોણ 

અપવાદરૂપે આશાસ્પદ અને તજેીમય છે. 

વ્યવસાય રવષ્ટકોણ (Business Outlook) 

 વધતી માાંગ (Growing Demand): શહેરી મધ્યમ અને ઉચ્ચ વગષમાું નોાંધપાત્ર 

રીતે વધતી જતી ખર્ટપાત્ર આવક દ્વારા સુંચાલલત, લવશેર્જ્ઞ વ્યલિગત માવજત 

સેવાઓની માુંગ વધી રહી છે. 

 પ્રસાંગો પર સાાંસ્કૃવતક ભાર (Cultural Emphasis on Events): ગ જરાતમાું 

વારુંવાર તહેવારો, સામાલજક મેળાવિા અને ખાસ કરીન ેભવ્ય લગ્ન વસઝન સાથે 

જીવુંત સુંસ્કૃલત છે. આ સાુંસ્કૃલતક ઝ કાવ ઉચ્ચ-માુંગ, ઉચ્ચ-મૂલ્યની પ્રસુંગ 

સેવાઓમાું લવશેર્જ્ઞતા ધરાવતા સ ુંદયષ પાલષર માેે અત્યુંત અન કૂળ વાતાવરણ 

બનાવે છે. 

 આવથટક વૃવિ (Economic Growth): ગ જરાતમાું સતત અને મજબૂત આલથષક 

વૃલિ જોવા મળી છે, જમેાું લબન-આવશ્યક, વભૈવી સ ાંદયટ અને સુખાકારી 

સેવાઓ પર ગ્રાહક ખર્ટ માેે ખબૂ જ સકારાત્મક દૃલષ્ટકોણ છે. 

તકો (Opportunities) 

 વવશેષ પ્રસાંગ સેવાઓ પર ધ્યાન કેવન્રત કરવુાં (Focusing on Special 

Occasion Services): ઉછર્-મૂલ્યની બ્રાઇડલ અને નવરાત્રી પેકેજો પર ધ્યાન 

કેલ્િત કરવાથી ઉચ્ચ ખચષ કરનારા ગ્રાહકોને આકલર્ષત કરી શકાય છે. 

 ઑનલાઇન હાજરી (Online Presence): વ્યાવસાલયક વેબસાલે સ્થાલપત 

કરવી અન ેસોવશયલ મીવડયા (ઇન્સ્ટાગ્રામ) પર સવક્રય પોટટફોવલયો જાળવવો 

લક્ષ્ય ગ્રાહકોને આકર્ષવા માેે લબન-વાેાઘાેોપાિ છે. 

 સહયોગ (Collaborations): ઉછર્-અાંવતમ લગ્ન આયોજકો, ફેશન વડઝાઇનસટ 

અને સ્થાવનક બ્રાઇડલ બુવટકો સાથે ભાગીદારી કરવાથી ગ્રાહક આધાર અને 
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બ્રા્િની દૃશ્યતામાું નોુંધપાિ વધારો થઈ શકે છે. 

 ગ્રાહક રફેરલ્સ (Customer Referrals): લિસ્કાઉ્ે  અથવા પ રસ્કારો સાથે 

મજબૂત રફેરલ પ્રોગ્રામનો અમલ કરવો. 

 

બજાર સાંભાવના અન ેમાકેવટાંગ મુદ્દાઓ (MARKET POTENTIAL AND 

MARKETING ISSUES) 

બજાર સાંભાવના (Market Potential) 

 સ ાંદયટ સેવાઓની વધતી જાગવૃત (Growing Awareness of Beauty 

Services): લવલશષ્ટ વ્યલિગત સુંભાળ તરફ વધ  લોકો વલણ ધરાવતા હોવાથી, 

નેલલ એ્સેે્શન જવેી ઉચ્ચ-ક શળતા સેવાઓની માુંગ ઝિપથી વધી રહી છે. 

 ફેશન અને સોવશયલ મીવડયાનો પ્રભાવ (Fashion and Social Media 

Influence): સોલશયલ મીલિયા અને બોલલવૂિ ફેશનનો જબરજસ્ત પ્રભાવ 

અન્ય અને સ્ેાલલલશ નેલલ આ ષેની શલિશાળી લચ્છાને પ્રોત્સાહન આપે છે. 

 વવશેષ પ્રસાંગો અને ઇવેન્્સ (Special Occasions and Events): લલનો, 

તહેવારો અને કોપોરેે  લવે્્ સની ઉચ્ચ આવતષન અને સાુંસ્કૃલતક મહત્ત્વ સતત, 

ઉચ્ચ-માુંગ બજારન ું લનમાષણ કર ેછે. 

માકેવટાંગ મદુ્દાઓ (Marketing Issues) 

 જાગૃવત અને વશક્ષણ (Awareness and Education): કેેલાક સુંભલવત 

ગ્રાહકો અદ્યતન નેઇલ એક્સટેન્શન (દા.ત., વરવફલ્સ (refills)) ની 

વધતી જતી 

માવજત 

માાંગ 

હાઈ-વેલ્યુ 

બ્રાઇડલ 

પેકેજ  સોવશયલ 

મીવડયા 

પોટટ ફોવલયો 

વ્યૂહાત્મક 

કોલાબોરશેન તજેીમય 

આવથટક 

રવષ્ટકોણ 
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જાળવણીની જરૂવરયાતો ને સુંપૂણષપણે સમજી શકતા નથી. 

 સ્પધાટ (Competition): ગ જરાતના મ ખ્ય શહેરોમાું સ ુંદયષ બજાર તીવ્રપણે 

સ્પધાટત્મક છે, જમેાું ઘણા ખેલાિીઓ સમાન સેવાઓ પ્રદાન કર ેછે. 

 ગુણવત્તા રવષ્ટકોણ (Quality Perception): વનષ્કલાંક સ્વછિતા, ઉછર્-

ગુણવત્તાવાળા ઉત્પાદનો અને વ્યાવસાવયક તકનીકી ક શલ્ય માેે પ્રલતષ્ઠા 

બનાવવી અને જાળવવી લનણાષયક છે. 

 વકાંમત વનધાટરણ વ્યહૂરર્ના (Pricing Strategy): લવશેર્જ્ઞ, ઝીણવેભરી આ ષે 

માેે જરૂરી પ્રીલમયમ લકુંમત લનધાષરણ સાથે વોલ્ય મ આકર્ષવા માેે સ્પધાષત્મક 

લકુંમતને સુંત લલત કરવી. 

વ્યવસાય ઇનપુ્સ અને સામગ્રીની જરૂવરયાતો (BUSINESS INPUTS AND 

MATERIAL REQUIREMENTS) 

વ્યવસાય ઇનપુ્સ (Business Inputs) 

 સ્થાન (Location): ઉછર્-દૃશ્યતા, ઉછર્-ફટૂ-ટર ાવફક સ્થાન પસુંદ કરવ ું આવશ્યક 

છે, પ્રાધા્યપણે શહેરોમાું હાઇ-એન્ડ મોલ્સ અથવા લોકવપ્રય બજાર વવસ્તારો 

ની અુંદર અથવા તનેી નજીક. 

 પ્રારાંવભક રોકાણ (Initial Investment): મૂિી ફાળવણીમાું લવશેર્જ્ઞ સાધનો, 

ઉચ્ચ-ગ ણવત્તાવાળી આુંતરરાષ્ટર ીય ઉત્પાદન બ્રા્્સ અને પૂરત ું માકેલ ુેંગ બજેે  

આવરી લેવ ું આવશ્યક છે. 

 સ્ટાવફાંગ (Staffing): કુશળ, પ્રવશવક્ષત અન ેપ્રમાવણત નેઇલ ટેકવનવશયન્સ 

ની ભરતી અને જાળવણી એ સ થી મહત્ત્વપણૂષ લનપ ે  છે. 

 લાઇસન્સ અને પરવમટ (Licenses and Permits): વ્યવસાય નોુંધણી, વેપાર 

લાલસ્સ અન ેતમામ સ્થાવનક આરોગ્ય અને સલામતી વનયમોનુાં કડક પાલન. 

સામગ્રીની જરૂવરયાતો (Material Requirements) 

 નેઇલ ઉત્પાદનો (Nail Products): લવલવધ પ્રકારની ઉચ્ચ-ગ ણવત્તાવાળી જલે 
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અને એકે્રવલક વસસ્ટમ્સ, બ્રા્િેિ નેલલ પોલલશની લવશાળ શે્રણી અને 

લવશેર્જ્ઞ આ ષે સપ્લાય. 

 સાધનો (Equipment): વ્યાવસાવયક યુવી/એલઇડી લેમ્્સ (UV/LED 

Lamps), ઇલેવક્ટર ક નઇેલ વડર લ્સ (Electric Nail Drills) અને ઉચ્ચ-

ગ ણવત્તાવાળી લલેલ્ રે ક ફાલલો. 

 સ્ટેશન્સ (Stations): ેેકલનલશય્સ અને ગ્રાહકો માેે આરામદાયક, અગષનોલમક 

(ergonomic) અને સમલપષત મેનીક્યોર ટેબલ અને પેવડક્યોર ર્ેર. 

 સ્વછિતા અને સલામતી પુરવઠો (Hygiene and Safety Supplies): 

મેવડકલ-ગે્રડ સ્ટેવરલાઇઝર (Sterilizer Box), ઉચ્ચ-ગ ણવત્તાવાળા 

સેલનેાલઝર, જુંત નાશકો અને લનકાલજોગ વસ્ત ઓ (disposable items). 

સાંર્ાલન અને અમલ પ્રવક્રયા (OPERATIONS AND EXECUTION PROCESS) 

 વ્યવસાય આયોજન (Business Planning): સ્થાલનક પસુંદગીઓ અને સ્પધષક 

લકુંમતો પર ધ્યાન કેલ્િત કરીને સુંપૂણષ બજાર સુંશોધન; સેવા મેનૂ અને લકુંમત 

લનધાષરણ વ્યૂહરચનાની લવગતો આપતી વ્યાપક વ્યવસાય યોજનાનો લવકાસ. 

 કાનૂની પાલન (Legal Compliance): વ્યવસાય નોુંધણી (દા.ત., MSME), 

સ્થાલનક ્ય લનલસપલ કોપોરશેન પાસેથી જરૂરી વેપાર લાલસ્સ મળેવવ ું. 

 સ્થાન અને સેટઅપ (Location and Setup): એક પ્રાલમ, ઉચ્ચ- રે ાલફક સ્થાન 

સ રલિત કરવ ું અને પાલષરને આલીશાન, સ્વચ્છ અને આરામદાયક ગ્રાહક અન ભવ 

માેે લિઝાલન કરવ ું. 

 સેવા ઓફવરાંગ્સ (Service Offerings): લવલવધ એ્સેે્શ્સ (જલે, એકે્રલલક), 

કસ્ેમાલઝ્િ નલેલ આ ષે અને સ્પા-લેવલ મેનીક્યોર/પેલિક્યોર સલહતનો 

વૈલવધ્યસભર મેનૂ ઓફર કરવો. 

 સ્ટાવફાંગ (Staffing): ક શળ નેલલ ેેકલનલશય્સની ભરતી કરવી અને તેમને 

નવીનતમ વૈલિક અને પ્રાદેલશક વલણો પર સતત તાલીમ પૂરી પાિવી. 

 માકેવટાંગ અને પ્રમોશન (Marketing and Promotion): વ્યાવસાલયક 

વેબસાલે અને અત્યુંત સલક્રય સોલશયલ મીલિયા હાજરી સ્થાલપત કરવી. 

 ગ્રાહક સેવા (Customer Service): ઉત્તમ સપો ષે  ઓફર કરવો, અને ગ્રાહક 
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પ્રલતસાદ (customer feedback) સલક્રયપણે એકિ કરવો અને તને ું લવશ્લેર્ણ 

કરવ ું. 

 

માનવશવિની જરૂવરયાત (MANPOWER REQUIREMENT) 

વવગતો  

(Particulars) 

સાંખ્યા 

(No.) 

વષટમાાં 

મવહનાની 

સાંખ્યા (No of 

month in 

year) 

દર મવહને 

વેતન/પગાર  

(Rs. In 

Lakhs) 

વાવષટક ખર્ટ 

(Annual 

Expense)  

(Rs. In 

Lakhs) 

મેનજેર (સ્વ-રોજગાર) 

(Manager (Self-

Employed)) 

૧ ૧૨ ૦ ૦ 

નેઇલ ટેકવનવશયન (Nail 

Technician) 

૪ ૧૨ ૦.૧૫ ૭.૨ 

હેલ્પર/સહાયક 

(Helper/Assistant) 

૨ ૧૨ ૦.૦૮ ૦.૯૬ 

કુલ (Total)    ૮.૧૬ 

વ્યૂહાત્મક 

વ્યવસાય 

આયોજન 

કાનૂની અને 

વેપાર પાલન 
સેવા વૈવવધ્યકરણ 

કુશળ સ્ટાફ 

તાલીમ  

ગ્રાહક કેન્રીત 

અવભગમ  
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અમલ સમયરખેા (IMPLEMENTATION SCHEDULE) 

પ્રવૃવત્ત  

(Activity) 

જરૂરી સમય 

(મવહનામાાં)  

(Time Required -

in months)) 

પવરસરનુાં સાંપાદન (Acquisition of premises) ૧ 

બાાંધકામ (જો લાગુ હોય તો) (Construction (if 

applicable)) 

૧.૫ 

્લાન્ટ અને મશીનરીની ખરીદી અને સ્થાપના  

(Procurement & installation of Plant & Machinery) 

૨.૫ 

ફાઇનાન્સની વ્યવસ્થા (Arrangement of Finance) ૧ 

જરૂરી માનવશવિની ભરતી  

(Recruitment of required manpower) 

૧ 

કુલ જરૂરી સમય (કેટલીક પ્રવૃવત્તઓ એકસાથે ર્ાલશે) 

(Total time required (some activities shall run 

concurrently)) 

૩ 

 

પ્રોજકે્ટ ખર્ટ (COST OF PROJECT) 

વવગતો  

(Particulars) 

વાવષટક ખર્ટ  

(Annual 

Expenses)  

(Rs. in lakhs) 

જમીન (Land) - 

મકાન (ભાડે) (Building (Rented)) ૦.૩૬ 

્લાન્ટ અને મશીનરી (Plant & Machinery) ૦.૧૩ 

સાધનો અને ફવનટર્ર ખર્ટ (Equipment and Furniture 

Exp.) 

૦.૧૫ 

પરર્રુણ વસ્થર સાંપવત્ત (Misc. Fixed Asset) ૦.૦૨ 
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પૂવટ-ઓપરવેટવ અને પ્રારાંવભક ખર્ટ (Preoperative & 

Preliminary Exp.) 

૦.૦૫ 

કાયટકારી મૂડી (Working Capital) ૨.૬૪ 

કુલ પ્રોજકે્ટ ખર્ટ (Total Project Cost) ૩.૩૪ 

 

ફાઇનાન્સના માધ્યમો (MEANS OF FINANCE) 

વવગતો  

(Particulars) 

વાવષટક ખર્ટ  

(Annual Expenses-Rs. lakhs 

પ્રમોટરનુાં યોગદાન (Promoter's contribution) ૧.૩૪ 

બેંક ફાઇનાન્સ (Bank Finance) ૨.૦૧ 

કુલ (Total) ૩.૩૪ 

 

મશીનરી અને સાધનોની સૂવર્ (LIST OF MACHINERY AND EQUIPMENT) 

A. મશીનરી (MACHINERY) 

વવગતો (Particulars) એકમ  

(Unit) 

પ્રવત એકમ 

વકાંમત  

(Rs. in lakhs) 

કુલ રકમ (Total 

Amount)  

(Rs. in lakhs) 

નેઇલ વડરલ (Nail Drill) ૨ ૦.૦૧ ૦.૦૨ 

એલઇડી નેઇલ લેમ્પ (LED Nail 

Lamp) 

૨ ૦.૦૧ ૦.૦૨ 

યુવી લેમ્પ (UV Lamp) ૨ ૦.૦૧ ૦.૦૨ 

ઇલેવક્ટર ક નેઇલ ફાઇલ (Electric 

Nail File) 

૪ ૦.૦૦૨૫ ૦.૦૧ 

વોશર અને ડર ાયર (Washer and 

Dryer) 

૧ ૦.૦૬ ૦.૦૬ 

કુલ રકમ (Total Amount)   ૦.૧૩ 
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B. ફવનટર્ર અને ઉપકરણો (FURNITURE & EQUIPMENT) 

વવગતો  

(Particulars) 

એકમ  

(Unit) 

પ્રવત એકમ 

વકાંમત  

(Rs. in lakhs) 

કુલ રકમ (Total 

Amount)  

(Rs. in lakhs) 

સ્ટેવરલાઇઝર બોક્સ (Sterilizer 

Box) 

૨ ૦.૦૧૫ ૦.૦૩ 

પેવડક્યોર ર્રે (Pedicure Chair) ૨ ૦.૦૪ ૦.૦૮ 

મેનીક્યોર ટેબલ્સ (Manicure 

Tables) 

૨ ૦.૦૧ ૦.૦૨ 

કુલ (Total)   ૦.૧૫ 

 

વેર્ાણ વાસ્તવવકતા અને નફાકારકતા (SALES REALIZATION AND 

PROFITABILITY) 

ઉત્પાદન  

(Product) 

વેર્ાણની ટકાવારી  

(Sales in 

Percentage) 

INR 

એકે્રવલક નેઇલ એક્સટેન્શન્સ  

(Acrylic Nail Extensions) 

૭૦.૦% ૨.૨૫ 

જલે નેઇલ એક્સટેન્શન્સ (Gel Nail 

Extensions) 

૩૦.૦% ૧.૮ 

નેઇલ આટટ  (Nail Art) ૦.૦% ૧.૩૫ 

મેનીક્યોર (Manicures) ૦.૦% ૦.૬૭૫ 

પેવડક્યોર (Pedicures) ૦.૦% ૦.૬૭૫ 

નેઇલ વરપરે (Nail Repairs) ૦.૦% ૦.૯૪૫ 

કસ્ટમાઇઝ્ડ નેઇલ વડઝાઇન  

(Customized Nail Designs) 

૦.૦% ૦.૦૦૭૬૯૫ 

કુલ (Total) ૧૦૦.૦૦% ૭.૭૮ 
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નફાકારકતા અનમુાન (PROFITABILITY PROJECTION) 

ક્રમ  

(Sr. 

No) 

વવગતો  

(Particulars) 

વાવષટક ખર્ટ (Annual 

Expenses)  

(Rs. in lakhs) 

A વેર્ાણ વાસ્તવવકતા (Sales realisation) ૮.૭૮ 

B. ઉત્પાદન ખર્ટ (Cost of production)  

i) કાચો માલ (Raw materials) (જલે, એકે્રલલ્સ, 

પોલલશ) 

૦.૭૫ 

ii) ય લેલલેીઝ (Utilities) (વીજળી, પાણી) ૦.૩૯ 

iii) માનવશલિ ખચષ (પગાર/વેતન)  

(Manpower Cost (Salaries/wages)) 

૮.૧૬ 

iv) વહીવેી ખચષ (Administrative expenses) ૦.૦૨ 

v) પેકેલજુંગ ખચષ (Packaging Cost) ૦.૦૦ 

vi) સામગ્રી ન કસાન ખચષ (Material Lost Cost) ૦.૦૦ 

vii) વેચાણ અને લવતરણ ખચષ (Selling & 

distribution expenses) 

૦.૦૬ 

viii) સમારકામ અને જાળવણી (Repairs & 

maintenance) 

૦.૦૦ 

ix) ભાિ ું  (Rent) ૦.૩૬ 

x) વ્યાજ (Interest) ૦.૧૯ 

xi) પરચ રણ ખચષ (Misc. expenses) ૦.૦૦ 

 કુલ (B) (Total (B)) ૯.૯૩ 

 ગ્રોસ નફો/નુકસાન (A — B)  

(Gross profit/loss (A — B)) 

-૧.૧૫ 

 બાદ: ઘસારો (Less: Depreciation) ૦.૦૩ 

C. PBIT (નફો કર અને વ્યાજ પહેલાાં) -૧.૧૯ 

D આવકવેરો (Income-tax) - 

E ર્ોખ્ખો નફો/નુકસાન (Net profit/loss) -૧.૧૯ 

F. પ નઃચ કવણી (વાલર્ષક) (Repayment (Annual)) ૦.૨૪ 

G જાળવી રાખેલ સર્લસ (E-F)  

(Retained surplus (E-F)) 

-૧.૪૨ 
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બ્રેક-ઇવન વવશ્લેષણ (BREAK-EVEN ANALYSIS)  

વનવિત ખર્ટ  

(Fixed cost) 

વાવષટક ખર્ટ  

(Annual Expenses)  

(Rs. in lakhs) 

જમીન અને મકાન ભાડુાં  (Land & Building Rent) ૦.૩૬ 

ઘસારો (Depreciation) ૦.૦૩ 

વ્યાજ (Interest) ૦.૧૯ 

માનવશવિ (વનવિત પગાર) (Manpower (Fixed 

portion)) 

૨.૪૫ 

કુલ વનવિત ખર્ટ (Total Fixed cost) ૩.૦૩ 

ર્લ ખર્ટ (Variable cost)  

કાર્ો માલ (Raw materials) ૦.૭૫ 

યુવટવલટીઝ (Utilities) ૦.૩૯ 

માનવશવિ (ર્લ પગાર/પ્રોત્સાહનો) (Manpower 

(Variable portion)) 

૫.૭૧ 

વહીવટી ખર્ટ (Administrative expenses) ૦.૦૨ 

વેર્ાણ અને વવતરણ ખર્ટ (Selling & distribution 

expenses) 

૦.૦૬ 

કુલ ર્લ ખર્ટ (Total Variable cost) ૬.૯૩ 

યોગદાન માવજટન (Contribution margin) (%) ૨૧% 

મૂલ્યમાાં બ્રેક-ઇવન પોઇન્ટ (Break-Even Point in 

Value) 

૧૪.૪૪ 

 

વૈધાવનક માંજૂરીઓ (STATUTORY APPROVALS) 

ગ જરાતમાું નલેલ પાલષર ચલાવવા માેે, સ્થાલનક અને રાજ્ય સત્તાવાળાઓ પાસેથી 

નીચનેી વૈધાલનક મુંજૂરીઓ સામા્ય રીતે જરૂરી છે: 

 જીએસટી નોાંધણી (GST Registration): તમામ વાલણલજ્યક સેવાઓ માેે 



મહિલા ઉદ્યોગસાિહસકતા પ્લેટફોમમ - ગુજરાત પ્રકરણ  
 

14 
 

ફરલજયાત. 

 વેપાર લાઇસન્સ (Trade License): વાલણલજ્યક પ્રવૃલત્તઓ ચલાવવા માેે 

સ્થાલનક મ્યુવનવસપલ કોપોરશેન (દા.ત., અમદાવાદ મ્યુવનવસપલ કોપોરશેન - 

AMC) પાસેથી આવશ્યક. 

 એમએસએમઇ નોાંધણી (MSME Registration): સરકારી યોજનાઓ અન ે

નાણાકીય સહાય મેળવવા માેે ફાયદાકારક. 

 દુકાન અને સાંસ્થા અવધવનયમ નોાંધણી (Shop and Establishment Act 

Registration): કામકાજના કલાકો અને રોજગારની શરતોના લનયમન માેે 

જરૂરી. 

તાલીમ કેન્રો અને અભ્યાસક્રમો (TRAINING CENTERS AND COURSES) 

આ લવલશષ્ટ િેિમાું જરૂરી ઉચ્ચ ક શલ્ય સ્તરને સ લનલિત કરવા માેે, તાલીમ લવકલ્પોમાું 

સ્થાલનક સુંસ્થાઓ અન ેરાષ્ટર ીય એકેિેમીનો સમાવેશ થાય છે: 

1. વીએલસીસી સ્કૂલ ઓફ બ્યુટી (VLCC School of Beauty) (ભારતમાાં 

બહુવવધ સ્થાનો/ઑનલાઇન): 

o અભ્યાસક્રમો: લસ્કનકેર (Skincare), મેકઅપ આલ ષેસ્ રે ી (makeup 

artistry), હેરિર ેલસુંગ (hairdressing) માું વ્યાપક અભ્યાસક્રમો, જમેાું 

ઘણીવાર વ્યાવસાલયક નેલલ ેેકનોલોજી મો્ય લોનો સમાવેશ થાય છે. 

2. એન્ટરવપ્રન્યોરવશપ ડેવલપમેન્ટ ઇવન્સ્ટટ્યૂટ ઓફ ઇવન્ડયા (EDII), ગાાંધીનગર, 

ગજુરાત: 

o વ્યવસાય વાલણજ્ય, માકેલ ુેંગ અને સફળ વ્યવસાય અમલ પર ધ્યાન કેલ્િત 

કરીને ઉદ્યોગસાહલસકો માેે કાયષક્રમો અને સમથષન પ્રદાન કર ેછે. 

નવીન માકેવટાંગ વ્યહૂરર્ના (Innovative Marketing Strategy) 

પરુંપરાગત સલનૂ માકેલ ુેંગ ઉપરાુંત ગ્રાહકોને આકર્ષવા માેે: 

 'નેઇલફી' (Nailfie) સ્ટેશન: પાલષરમાું જ એક નાનકિ ું  'લ્સ્ેાગ્રામ સ્પોે' રાખવ ું 
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જ્યાું ગ્રાહકો નવી નેલલ આ ષે સાથે સ ુંદર ફોેા પાિી શકે. આ મફત લિલજેલ 

માકેલ ુેંગ છે. 

 બ્રાઈડલ અને પાટી ગુ્રપ વડસ્કાઉન્ટ: દ લ્હન અથવા બહેનપણીઓના ગ્ર પ માેે 

ખાસ પેકેજ, જમેાું ઘર ેજઈને સેવા આપવાની સ લવધા પણ સામલે હોય. 

 સવબ્સ્ક્ર્શન મોડલ: લનયલમત ગ્રાહકો માેે માલસક 'નેલલ કેર મે્બરલશપ', જમેાું 

અનલલલમેેિ કલર ચે્ જ અથવા ેચ-અપ (Touch-up) ની સ લવધા મળે. 

 ઇન્્લુએન્સર ટાઈ-અપ: સ્થાલનક ફેશન બ્લોગસષને મફત નેલલ આ ષે કરી 

આપીને તેમના ફોલોઅસષ સ ધી પહોુંચવ ું. 

તકનીકી અપગ્રેડેશન (TECHNOLOGICAL UPGRADATION) 

આ ષે અને ેેકનોલોજીન ું સુંયોજન: 

 વડવજટલ નેઇલ વપ્રન્ટર: જલેલ લિઝાલ્સ (જમે કે ફોેા કે લોગો) ને સેક્િોમાું 

નખ પર છાપવા માેે પોેેબલ નલેલ લપ્ર્ે રનો ઉપયોગ. 

 વછયુટઅલ ટર ાય-ઓન: ેેબ્લેે પર AR એપ દ્વારા ગ્રાહક જોઈ શકે કે કયો કલર કે 

આ ષે તેમના હાથ પર સારો લાગશે. 

 વછયુટઅલ ટર ાય-ઓન: ગ્રાહકો ફોન કયાષ વગર જ એપ દ્વારા તેમના મનપસુંદ 

ેેકલનલશયન અને સમય બ ક કરી શકે. 

 

 

વડવજટલ નેઇલ 

વપ્રન્ટર 
વછયુટઅલ ટર ાય-ઓન વછયુટઅલ 

ટર ાય-ઓન 
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SWOT વવશે્લષણ (SWOT Analysis) 

શવિઓ (Strengths) નબળાઈઓ (Weaknesses) 

- ઓછ ું  જલયા રોકાણ (નાના લકઓસ્કમાું પણ 

શરૂ થઈ શકે). 

- હાઈ માલજષન લબઝનસે. 

- સોલશયલ મીલિયા ફે્ર્િલી સલવષસ. 

- ક શળ ેેકલનલશયન મળવા અને ેકાવી 

રાખવા મ શ્કેલ. 

- લાુંબો સલવષસ ેાઈમ (એક ગ્રાહક 

પાછળ ૧-૨ કલાક). 

- મજબતૂ કેલમકલ ગુંધ. 

તકો (Opportunities) ભય/પડકારો (Threats) 

- કોપોરેે  મલહલાઓ અને કોલજે સ્  ેિ્્ સમાું 

વધતો કે્રઝ. 

- મેકઅપ સ્  ે લિયો અન ેહેર સલૂન સાથે 

જોિાણ. 

- નલેલ આ ષે એકેિમી શરૂ કરવી. 

- સસ્તા અને લોકલ પાલષરની સ્પધાષ. 

- સ્વાસ્્ય સુંબુંલધત જોખમો (ફુંગલ 

લ્ફે્શન). 

- મુંદીમાું લ્ઝરી ખચષમાું કાપ. 

 

જોખમ વ્યવસ્થાપન (RISK MANAGEMENT) 

 ઇન્ફેક્શન: સાધનો યોલય રીતે સાફ ન થવાથી ગ્રાહકને નખમાું ફૂગ કે બે્ેેલરયા 

લાગી શકે. 

o લનવારણ: દરકે ગ્રાહક પછી સાધનોને ઓેોક્લેવ (Autoclave) અથવા UV 

સ્ેેલરલાલઝરમાું મૂકવા. 

 કેવમકલ વરએક્શન: એકે્રલલક કે જલેથી એલજી થવી. 

o લનવારણ: પેચ ેેસ્ે (Patch Test) કરવો અને સ્ેાફને સારી ગ ણવત્તાના 

માસ્ક અને લલોવ્સ આપવા. 

 સ્ટાફ એવટરશન: રે ેલ્િ આલ ષેસ્ે નોકરી છોિી દે તો ગ્રાહકો તૂે ી જાય. 

o લનવારણ: લ્સેલ્ે વ અને કલમશન આધાલરત પગાર ધોરણ રાખવ ું. 
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કર્રાનુાં વ્યવસ્થાપન (WASTE MANAGEMENT) 

 

ગુણવત્તા વનયાંત્રણ અને ખાતરી (QUALITY CONTROL & ASSURANCE) 

ગ્રાહક સુંતોર્ માેેના ધોરણો: 

 પ્રોડક્ટ ક્વોવલટી: માિ બ્રા્િેિ અને પ્રમાલણત (Non-Toxic) નેલલ પ્રોિ્્સ જ 

વાપરવી. 

 સવવટસ ગરેાંટી: જો ૨-૩ લદવસમાું નેલલ પલે્ે  નીકળી જાય કે તૂે ી જાય તો મફત 

લરપેર (Free Fix) ની ગરેુંેી આપવી. 

 હાઈજીન પ્રોટોકોલ: દરકે ગ્રાહક માેે નવો ફાઈલર બફર વાપરવો અથવા મેેલ 

ેૂલ્સને ગ્રાહક સામે જ સીલ તોિીને વાપરવા. 

 ફીડબેક: સલવષસ પછી ગ્રાહકને ફોન પર પૂછવ ું કે તેમને લિઝાઈન ગમી કે નહી ું. 

કેવમકલ વેસ્ટ 

નેઇલ પોલીશ 

વરમૂવર, એકે્રવલક 

વલવક્વડ અને જૂના 

નેઇલ પેઇન્ટનો 

વનકાલ જોખમી 

કર્રા તરીકે કરવો. 

ડસ્ટ કાંટર ોલ 

નખ ફાઇવલાંગ કરતી 

વખતે ઉડતી 

રજકણો (Dust) થી 

બર્વા માટે ટેબલ 

પર 'ડસ્ટ કલેક્ટર 

ફેન' લગાવવા. 

્લાવસ્ટક 

વડસ્પોઝેબલ વક્સ 

અને ્લાવસ્ટક 

બોટલ્સનુાં 

વરસાયવ્લાંગ કરવુાં. 



અસ્વીકૃતિ/Disclaimer

આ પ્રોજેક્ટ પ્રોફાઇલ માર્ગદર્શન અને પ્રાથમિક સંશોધન માટે જ છે. ખર્ચ
અને નફાકારકતા સહિતના નાણાકીય આંકડાઓ ધારણાઓ પર
આધારિત સૂચક અંદાજો છે અને તેમાં ફેરફાર થઈ શકે છે. તેઓ
વ્યવસાયિક સફળતાની કોઈ ગેરંટી આપતા નથી. ઉદ્યોગસાહસિકોએ
પોતાનો સંપૂર્ણ બજાર સર્વેક્ષણ, નાણાકીય યોગ્ય અભ્યાસ, અને
કાયદાકીય પાલન ચકાસણી (ખર્ચની ચકાસણી અને જરૂરી તમામ
પરવાનગીઓ અને મંજૂ રીઓ મેળવવા સહિત) કરવી ફરજિયાત છે.
કોઈપણ ચોક્કસ મશીનરી, સપ્લાયર, અથવા તાલીમ સંસ્થાનું નામ માત્ર
માહિતીના સંદર્ભ માટે આપવામાં આવ્યું છે અને તે કોઈ ભલામણ
નથી.આ માહિતી વ્યાવસાયિક નાણાકીય કે તકનીકી સલાહ નો વિકલ્પ
નથી, અને આ રૂપરેખાઓના આધારે લેવાયેલા નિર્ણયોથી થતા કોઈપણ
નુકસાન માટે પ્રદાતા કોઈ જવાબદારી લેતા નથી.

This project profile is for guidance and preliminary research
only. The financial figures, including costs and profitability,
are indicative estimates based on assumptions and are
subject to change. They are not a guarantee of commercial
success. Entrepreneurs must conduct their own thorough
market surveys, financial due diligence, and legal
compliance checks (including verifying costs and obtaining
all necessary licenses and approvals). The name of any
specific machinery, supplier, or training institution is
provided purely for informational reference and does not
constitute a recommendation. This information is not a
substitute for professional financial or technical advice, and
the provider holds no liability for any losses incurred from
decisions based on these profiles.


