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અગરબત્તીન ું ઉત્પાદન 

Incense Sticks Manufacturing Unit 

 

 

પરરચય (Introduction) 

 ગજુરાતમાાં લોકપ્રિય અને નફાકારક નાનો વ્યવસાય (Profitable Small 

Business) છે. ધારમિક અને સાુંસ્કૃરિક પ્રસુંગો (Religious and Cultural 

Occasions) માાં ધૂપબત્તીનો વ્યાપક ઉપયોગ થાય છે. આ વ્યવસાય ઓછા 

રોકાણ (Low Investment) સાથે શરૂ થઈ શકે છે અને સ્થાપ્રનક તેમજ 

આુંિરરાષ્ટ્ર ીય બજાર (International Market) માાં માાંગ ધરાવે છે. 

 ઉત્પાપ્રિત ૭૦% થી વધુ અગરબત્તીઓ સસ્િી ગ ણવત્તા (Cheap Quality) ની 

હોય છે જમેાાં માત્ર ચારકોલ પાવડર (Charcoal Powder) અથવા ૫૦% 

લાકડાના ગન પાવડર (Wood Gun Powder) ના પ્રમશ્રણ સાથે હલકી 

ગુણવત્તાવાળા ચુંદનનો પાવડર (Sandalwood Powder) હોય છે. તેમને 

ટોચની નોાંધ આપવા માટે ઓછી ગુણવત્તાવાળા પરફ્ય મ (Perfume) નો 

ઉપયોગ કરવામાાં આવે છે. 

 અગરબત્તીની શે્રષ્ઠ જાતોમાાં, આવશ્યક િેલ (Essential Oils), શ દ્ધ રરેિન 

(Pure Resin), ક દરિી રફક્સેરિવ (Natural Fixatives) જમે કે એમ્બર મસ્ક 

(Amber Musk) અને રસવેિ (Civet) નો ઉપયોગ રસન્થેરિક એરોમેરિક્સ 

(Synthetic Aromatics) સાથે થાય છે. રનરપકે્ષિા (Absolutes) નો ઉપયોગ 

ખચાાળ િકારોમાાં થાય છે. 

 

વિિમાન રસ્થરિ અને બજારની સુંભરવિિા (Current Status and Market 

Potential) 

 અગરબત્તીનો ઉપયોગ ભારત, પ્રસલોન, બમાાના તમામ સમુિાયો અન ેરવદેશમાું 

રહેિા ભારિીયો (NRIs) દ્વારા કરવામાાં આવે છે. આજની તારીખમાાં લગભગ ૯૦ 

પ્રવિેશી િેશો અગરબત્તીનો ઉપયોગ કરી રહ્યા છે. 
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 અગરબત્તી ઉદ્યોગ એ ભારતમાાં શ્રમ-સઘન ક િીર પ્રકાર (Labor-Intensive 

Cottage Type) ના પરાંપરાગત ઉદ્યોગોમાાંનો એક છે. 

 કણાાટક રાજ્ય આ ઉદ્યોગમાાં અગે્રસર છે, ઉત્પાિનના મુખ્ય કેન્દ્રો મૈસ ર અન ે

બેંગ્લોર છે. વધુમાાં, ત ેરનકાસલક્ષી ઉદ્યોગ (Export Oriented Industry) પણ 

છે. 

 ધૂપબત્તી (Dhoopbatti) આજકાલ હવન વગેર ેજવેા ધાપ્રમાક પ્રવપ્રધઓમાાં ખબૂ જ 

લોકપ્રિય બની રહ્યુાં છે. બજારમાાં ધૂપબત્તી પણ જથ્થાબુંધ જથ્થામાું (Bulk 

Quantity) વેચાય છે. સ્થારનક રવકે્રિાઓ (Local Vendors) ઓછી માત્રામાાં 

રર-પેરકુંગ (Re-packing) કર ેછે. 

 તેથી, એવુાં માનવામાાં આવે છે કે જો આ િકારનુાં એકમ કાનપુર અથવા તેની 

નજીકના પ્રવસ્તારમાાં સ્થાપ્રપત કરવામાાં આવે તો તે સારો નફો મેળવી શકે. 

 

વ્યવસાયનો હેિ  (Business Objective) 

 

ઉત્પાદન અને ગ ણવત્તા (Production and Quality): 

 િથમ તબક્કામાાં, િર મપ્રહન ે૨,૫૦૦ પેકની ઉત્પાિન ક્ષમતા હાાંસલ કરવી અને 

ધીમે ધીમે આગામી ૩ વર્ામાાં તનેે બમણી કરવી. 

વ્યવસાયનો હેિ   

રોજગારીન ું 

સજિન  

ગ ણવત્તાય ક્ત 

અને સ ગુંરધિ 
રનકાસની િકો  
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 સ્થાપ્રનક બજારમાાં ઉપલબ્ધ સસ્તી અને હલકી ગુણવત્તાવાળી 

અગરબત્તીઓના બિલ,ે આવશ્યક િલે (Essential Oils) અને શ દ્ધ રરેિન 

(Pure Resin) જવેા ઉચ્ચ ગુણવત્તાવાળા કાચા માલનો ઉપયોગ કરીન ેપ્રીરમયમ 

અને લાુંબા સમય સ ધી િકનારી સ ગુંરધિ (Long-lasting Fragrant) 

અગરબત્તીઓનુાં ઉત્પાિન કરવુાં. 

 ખાસ કરીન,ે ધારમિક પ્રસુંગો અને એરોમાથેરાપી/ધ્યાન માટે ઉપયોગમાાં લઈ 

શકાય તેવા પ્રવપ્રશષ્ટ ઉત્પાિનો (Niche Products) તૈયાર કરવા. 

બજાર રવસ્િરણ (Market Expansion): 

 શરૂઆતમાાં, કાનપ ર અને તેની આસપાસના પ્રવસ્તારોમાાં મજબતૂ પ્રવતરણ 

નેટવકા  (Distribution Network) સ્થાપ્રપત કરવુાં. 

 ગજુરાત અને અન્દ્ય રાજ્યોમાાં આવેલા મ ખ્ય ધારમિક સ્થળો પર સીધુાં વેચાણ 

(Direct Sales) અથવા ખાસ વેન્દ્ડસા દ્વારા હાજરી સ્થાપ્રપત કરવી. 

 િોજકે્ટના બીજા વર્ાથી, રનકાસલક્ષી (Export-Oriented) ગુણવત્તા ધોરણો 

હાાંસલ કરવા અને પ્રવિેશમાાં રહેતા ભારિીયો (NRIs) દ્વારા વસવાટ કરતા િેશોમાાં 

(ખાસ કરીને યુએસએ, યુરોપ અને મધ્ય પૂવા) પ્રનકાસની તકો શોધવી. 

સામારજક અને નાણાકીય લક્ષ્યો (Social and Financial Goals): 

 નાના પાયે રોજગારીન ું સજિન કરવુાં, જમેાાં સ્થાપ્રનક મપ્રહલાઓને પકેેપ્રજાંગ અને 

હેન્દ્ડીક્રાફ્ટેડ અગરબત્તીના રોપ્રલાંગ જવેી િવૃપ્રત્તઓ દ્વારા સશપ્રિકરણ 

(Empowerment) કરવુાં. 

 વ્યવસાયની ROI ૪૫૦% ને જાળવી રાખવા અથવા તેમાાં સુધારો કરવા માટે 

કાયાક્ષમતા વધારવી અને બગાડ (Wastage) ઘટાડવો. 

 વ્યવસાયના સાંચાલનમાાં િકાઉપણ ું (Sustainability) અન ેઇકો-ફે્રન્ડલી (Eco-

Friendly) પદ્ધપ્રતઓ અપનાવવી, જમે કે માંપ્રિરના ફૂલોના પ્રરસાયપ્ર્લાંગ દ્વારા 

અગરબત્તી બનાવવી. 
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ઉત્પાદન પ્રરક્રયા (Production Process) 

 કાચો માલ ખરીદી (Raw Material Procurement): બાુંબ ની લાકડીઓ 

(Bamboo Sticks), અગરબત્તીનો પાવડર, સ ગુંધી િલે (Perfume Oil), 

ચારકોલ પાવડર (Charcoal Powder). 

 રમશ્રણ િયૈારી (Mixture Preparation): પાવડર અને સુગાંધી તલેનુાં પ્રમશ્રણ 

બનાવવુાં. 

 લાકડીઓ પર લપેન (Rolling on Sticks): બાાંબુની લાકડીઓ પર પ્રમશ્રણ 

લગાવવુાં. 

 સૂકવણી (Drying): ધૂપબત્તીને સૂકવવી. 

 પેકેરજુંગ (Packaging): આકર્ાક પેકેપ્રજાંગમાાં બજારમાાં વચેાણ માટે તૈયાર. 

 

પ્રમોિરની ઇરછછિ લાયકાિ (Promoter's Desired Qualification) 

અગરબત્તી ઉત્પાિન એકમની સફળતાપૂવાક સ્થાપના અને સાંચાલન માટે િમોટરમાાં કોઈ 

પ્રવપ્રશષ્ટ ય રનવરસિિી રડગ્રી હોવી ફરપ્રજયાત નથી, પરાંતુ નીચનેી લાયકાતો અને કૌશલ્યો 

હોવા ઇચ્છનીય છે. 

 

 

 

 

શૈક્ષરણક અને 

પાયાન ું જ્ઞાન 

વ્યવસ્થાપન 

કૌશલ્યો અને 

ગ ણો 

વ્યવસારયક અન ે

િેકરનકલ 

અન ભવ 
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૧. શૈક્ષરણક અને પાયાન ું જ્ઞાન 

 િમોટર ેઓછામાાં ઓછુાં  એસ.એસ.સી. (S.S.C.) અથવા એચ.એસ.સી. (H.S.C.) 

પાસ કરલેુાં હોવુાં જોઈએ. આ પાયાની લાયકાત વ્યવસાયના િૈપ્રનક રહસાબો 

(Accounting), પડતર ગણતરીઓ (Costing), સરકારી પ્રનયમો અને 

લાયસન્દ્સની િપ્રક્રયા સમજવા માટે મિિરૂપ બને છે. 

૨. વ્યવસારયક અને િેકરનકલ અન ભવ 

 જોકે અગરબત્તીનુાં ઉત્પાિન િમાણમાાં સરળ છે, તેમ છતાાં િમોટરન ેઉત્પાદન 

(Manufacturing) િપ્રક્રયા અથવા વેચાણ અને માકેરિુંગ (Sales and 

Marketing) ક્ષેત્રે ૨-૩ વર્ાનો નાનો અનુભવ હોવો લાભિાયી છે.  

 આ અનુભવથી કાચા માલની ગુણવત્તા પારખવી, મશીનરીનુાં સાંચાલન કરવુાં અને 

બજારમાાં ઉત્પાિનને યોગ્ય રીતે રજૂ કરવુાં સરળ બને છે.  

 સ ગુંધ (Perfumery), આવશ્યક તેલ (Essential Oils) અથવા બેઝ પાવડરના 

પ્રમશ્રણની મૂળભૂત સમજણ ઉત્પાિનની ગુણવત્તા જાળવવામાાં પ્રનણાાયક સાપ્રબત 

થાય છે. 

૩. વ્યવસ્થાપન કૌશલ્યો અને ગ ણો 

 િમોટરમાાં શ્રમ-સઘન કાયિ (Labor-Intensive Work) નુાં સાંચાલન કરવાની, 

સ્થાપ્રનક કામિારો (ખાસ કરીને મપ્રહલાઓ) પાસેથી કામ લેવાની અને તેમની સાથ ે

સકારાત્મક સાંબાંધો જાળવવાની ક્ષમતા હોવી જોઈએ.  

 આ ઉપરાાંત, વ્યવસાયમાાં સ્પધાા અને કાચા માલના ભાવની વધઘટ સામે ટકી 

રહેવા માટે નાણાકીય વ્યવસ્થાપન (Financial Management), નવા 

રવચારો અપનાવવાની ક્ષમિા અને ધૈયિ (Patience) જવેા ગુણો હોવા અત્યાંત 

જરૂરી છે.  

 સફળતા માટે બજારની માુંગ અન ેગ્રાહકોની પસુંદગી અનુસાર ઉત્પાિનમાાં 

સતત ફેરફાર કરવાની તૈયારી મહત્વની છે. 
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પ્રરક્રયા પ્રવાહ (Process Flow): 

 

 

ઉત્ત્પાદન રવગિો (Production Details) 

રવગિો વણિન 

ઉત્પાદન નામ  

(Product Name) 

સુગાંપ્રધત અગરબત્તી 

પ્રકાર  

(Type) 

ચુંદન (Sandalwood), રોિ (Rose), લેમનગ્રાસ 

(Lemongrass), લવણદર (Lavender) 

પેરકુંગ (Packing) ૨૦ ટુકડીઓ / પેક 

ક્ષમિા (Capacity) િર મપ્રહન ે૨,૫૦૦ પેક 

 

વેચાણ માિે િૈયાર (Ready for Sale) 

પેકેજુંગ (Packaging) 

સ ગુંરધિ રમશ્રણ (Perfuming) 

સૂકવણી (Drying)  

વાુંસની લાકડીઓ પર રોરલુંગ (Rolling on Bamboo Sticks)  

પાણીમાું પલાળો (Soaking in Water) 

રમશ્રણ (Mixing) 

ગ્રાઇન્ડી ુંગ (Grinding) 

ઘિકોની પસુંદગી (Selection of Ingredients) 
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સાધનો અને કાચો માલ (Equipment and Raw Material) 

સાધન / માલ રવગિો 

અગરબત્તી મશીન (સેમી ઓિો) 

(Agarbatti Machine - Semi 

Auto) 

₹ ૩૫,૦૦૦ 

સૂકવવા માિે િર ે  અથવા શેલ્ફ 

(Drying Trays/Shelf) 

₹ ૫,૦૦૦ 

કાચો માલ (Raw Material) બેસ પાવડર (Base Powder), બાુંસ સ્િીક 

(Bamboo Sticks), સ ગુંધ (Perfume), ગમ 

(Gum/Jigat) 

પેરકુંગ સામગ્રી (Packing 

Material) 

પ્લારસ્િક પાઉચ (Plastic Pouch), બોક્સ 

(Box), લેબલ (Label) 

 

નાણાકીય રવગિો (Financial Details) 

૧. પ્રારુંરભક રોકાણ ખચિ (Initial Investment Cost) 

હેરડુંગ રકમ (રૂ.માું) 

મશીનરી અને સાધનો (Machinery & Equipment) ₹ ૪૦,૦૦૦ 

કાચો માલ (૨ મરહના માિે) (Raw Material - 2 Months) ₹ ૩૦,૦૦૦ 

પેરકુંગ સામગ્રી (Packing Material) ₹ ૧૦,૦૦૦ 

વ્યવસારયક ખચિ (Business Expenses - License, Reg.) ₹ ૫,૦૦૦ 

માકેરિુંગ / બ્રારન્ડુંગ (Marketing / Branding) ₹ ૧૫,૦૦૦ 

ક લ (Total) ₹ ૧,૦૦,૦૦૦ 

 

૨. મારસક ખચિ (Monthly Expenses) 

હેરડુંગ રકમ (રૂ.માું) 

કાચો માલ (Raw Material) ₹ ૨૫,૦૦૦ 

કામદારો (Workers) ₹ ૧૨,૦૦૦ 

વીજળી અને ભાડ ું  (Electricity & Rent) ₹ ૩,૦૦૦ 
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પેરકુંગ સામગ્રી (Packing Material) ₹ ૩,૦૦૦ 

િર ાન્સપોિિ  / રવિરણ (Transport / Distribution) ₹ ૨,૫૦૦ 

માકેરિુંગ (Marketing) ₹ ૨,૫૦૦ 

અન્ય વ્યવસાય ખચિ (Other Expenses) ₹ ૨,૦૦૦ 

ક લ (Total) ₹ ૫૦,૦૦૦ 

 

૩. મારસક આવક અને નફો (Monthly Income and Profit) 

હેરડુંગ રકમ (રૂ.માું) 

વેચાણ (૨,૫૦૦ પેક × ₹૩૫) (Sales) ₹ ૮૭,૫૦૦ 

ક લ ચલ ખચિ (Total Variable Cost) ₹ ૫૦,૦૦૦ 

મારસક નફો (Monthly Profit) ₹ ૩૭,૫૦૦ 

વારષિક નફો (અુંદાજ)ે (Annual Profit) ₹ ૪,૫૦,૦૦૦ 

 

૪. ROI – Return on Investment 

 ક લ રોકાણ (Total Investment): રૂ. ૧,૦૦,૦૦૦ 

 વારષિક નફો (Annual Profit): રૂ. ૪,૫૦,૦૦૦ 

 ROI = (૪,૫૦,૦૦૦ ÷ ૧,૦૦,૦૦૦) × ૧૦૦ = ૪૫૦% 

 ROI અત્યાંત િોત્સાહક છે, ખાસ કરીને જો માકેપ્રટાંગ સારી રીતે કરવામાાં આવે. 

 

માકેરિુંગ વ્યહૂરચનાઓ (Marketing Strategies) 

 સ્થારનક બજાર અને રરિેલ દ કાનો: પાન િુકાનો, જનરલ સ્ટોસા, માંપ્રિર પાસેની 

િુકાનો સાથે સાાંઠગાાંઠ. ૧૦-૧૫% માકેપ્રટાંગ કપ્રમશન સાથે પ્રવતરણ કરવુાં. 

 ઘર-ેઘર ેવચેાણ (Door-to-Door Sales): ગામડાઓમાાં મપ્રહલાઓ દ્વારા વેચાણ 

માટે ટોકન આકષિક કરમશન સ્કીમ (Attractive Commission Scheme) 

બનાવવી. 
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 રડરજિલ માકેરિુંગ (Digital Marketing): WhatsApp ગુ્રપ, Facebook, 

Instagram પર સ્થાપ્રનક ભાર્ામાાં પોસ્્સ. પ્રવપ્રડયો દ્વારા ઉત્પાિન િપ્રક્રયા 

બતાવવી – ગ્રાહક પર પ્રવશ્વાસ બસેે છે. “Buy ૩ Get ૧ Free” જવેી સ્કીમ. 

 મેળા અને લોકલ ઇવેન્ સ: મેળા, ઉત્સવો અને લોકલ બજારોમાાં સ્ટોલ લગાવવો. 

િર ાયલ પેક (Trial Pack) નુાં પ્રવતરણ. 

 કસ્િમ પેરકુંગ અને બ્રારન્ડુંગ (Custom Packing & Branding): લગ્ન િસાંગ, 

િાન સત્કમા, માંપ્રિર માટે કસ્ટમ પેપ્રકાંગ. લોગો, બ્રાન્દ્ડ પેપ્રકાંગ દ્વારા બ્રાન્ડ ઇમજે 

(Brand Image) બનાવવી. 

 

ભુંડોળના સ્ત્રોિો (Sources of Funds) 

સ્ત્રોિ રકમ (રૂ.માું) 

પોિાની બચિ (Own Savings) ₹ ૪૦,૦૦૦ 

મ દ્રા લોન (PMMY - Mudra Loan) ₹ ૬૦,૦૦૦ 

ક લ ભુંડોળ ઉપલબ્ધ (Total Funds Available) ₹ ૧,૦૦,૦૦૦ 

 

જોખમ અને ઉકેલો (Risks & Solutions) 

જોખમ ઉકેલ 

કાચા માલની અછિ  

(Raw Material Shortage) 

એકથી વધુ સપ્લાયરો (Suppliers) રાખવા. 

વેચાણમાું ઘિાડો  

(Decrease in Sales) 

સ્કીમ (Schemes), રડસ્કાઉન્િ (Discount), 

નવા સુગાંધ ઉમેરવા. 

સ્પધાિ  

(Competition) 

બ્રારન્ડુંગ (Branding), કસ્ટમ પેપ્રકાંગ દ્વારા અલગ 

પાડવો. 

 

સફળિા માિેના મ ખ્ય મ દ્દાઓ (Key Factors for Success) 

 કાચો માલ અને મશીનરી સપ્લાયસાના સપ્લાયસિની પસુંદગી (Supplier 

Selection). 
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 જથ્થાબુંધ વેપારી/રરિેલરોની પસુંદગી (Wholesaler/Retailer 

Selection). 

 િચાર માટે સામારજક મીરડયા સાધનો (Social Media Tools). 

 ગ ણવત્તાય ક્ત ઉત્પાદન (Quality Production) અન ેવ્યાજબી દર 

(Reasonable Rate). 

 જથ્થાબુંધ ખરીદી (Bulk Purchase) માટે રડસ્કાઉન્િ ઓફર (Discount 

Offer). 

 

મારહિીના સ્ત્રોિ (Sources of Information) 

કાચા માલનાું સપ્લાયસિ (Raw Material Suppliers): 

 કેિન અગરબત્તી વક્સિ: નરપ્રસાંહજી માંપ્રિર પાસે, બાપનુગર, અમિાવાિ - 

૩૮૦૦૨૪. 

 માયા અગરબત્તી વક્સિ: ૧૬/૩, જમનાનગર, લાલ બહાિુર શાસ્ત્રી સ્ટેપ્રડયમ 

પાછળ, બાપુનગર, અમિાવાિ - ૩૮૦૦૨૪. 

 કલ્યામ એરોમેરિક પ્રાઈવેિ રલ.: ૧૧૭, અપ્રભશ્રી એસ્ટેટ, વેપારી મહામાંડળની 

પાછળ, ઓઢવ સકાલની નજીક, એસ.પી. રી ાંગ રોડ, ઓઢવ, અમિાવાિ - 

૩૮૨૪૧૫. 

પ્લાન્િ અને મશીનરી સપ્લાયસિ (Plant and Machinery Suppliers): 

 હરરકૃષ્ણ એરન્જરનયરરુંગ: ૫, પ્રક્રષ્ના એસ્ટેટ, ગોકુલ એસ્ટેટ પાસ,ે કઠવાડા-

પ્રસાંગરવા રોડ, અમિાવાિ - ૩૮૨૪૩૦, ગજુરાત. 

 કે.િી. એરન્જરનયરરુંગ: પ્લોટ નાંબર ૨૯૦/એ/૧/૧, અપના બજાર સામે, અાંિર-I 

ટાઇપ ગટે નાંબર ૩, પ્રભક્ષુક ગૃહ પાસે, ઓઢવ, અમિાવાિ - ૩૮૨૪૧૫. 

 રનક ુંજ એરન્જરનયરરુંગ કો.: ૨૦, ગજાનાંિ ઇન્દ્ડ એસ્ટેટ, એસ.પી રી ાંગ રોડ, 

હાથીજણ સકાલ, વટવા, અમિાવાિ - ૩૮૨૪૪૫. 
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નવીન માકેરિુંગ વ્યહૂરચના (Innovative Marketing Strategy) 

પરાંપરાગત વેચાણ પદ્ધપ્રતઓ ઉપરાાંત, ગ્રાહકોને આકર્ાવા માટે નીચે મજુબની આધુપ્રનક 

વ્યૂહરચના અપનાવવી જોઈએ: 

 

 'સ ગુંધ સરબ્સ્ક્રપ્શન' (Fragrance Subscription Box): ગ્રાહકો માટે માપ્રસક 

લવાજમ શરૂ કરવુાં, જમેાાં િર મપ્રહને અલગ-અલગ સુગાંધની િીપ્રમયમ 

અગરબત્તીઓનુાં બોક્સ તેમના ઘર ેપહોાંચાડવામાાં આવે. 

 મુંરદરના ફલૂોન ું રરસાયર્લુંગ (Flower Recycling Concept): તમારી બ્રાન્દ્ડન ે

"ઈકો-ફે્રન્ડલી" તરીકે િમોટ કરવા માટે સ્થાપ્રનક માંપ્રિરોમાાંથી વપરાયેલા ફૂલો 

એકપ્રત્રત કરી તેમાાંથી ચારકોલ-મ ક્ત (Charcoal-free) અગરબત્તી બનાવવી. 

આ માકેપ્રટાંગનો સૌથી મજબૂત મદુ્દો બની શકે છે. 

 વેલનેસ અને યોગ કેન્દ્રો સાથે જોડાણ: માત્ર ધાપ્રમાક હેતુ માટે નહી ાં, પરાંત ુધ્યાન 

(Meditation) અને એરોમાથેરાપી (Aromatherapy) માટે ખાસ 'સ્ટર ેસ-

પ્રરલીફ' પ્રકટ તયૈાર કરી યોગ સ્ટુપ્રડયોમાાં વચેવી. 

 QR કોડ સ્િોરીિેરલુંગ: પેકેટ પર QR કોડ આપવો, જ ેસ્કેન કરતા ગ્રાહકને 

અગરબત્તી બનાવવાની િપ્રક્રયાનો પ્રવપ્રડયો અથવા ભપ્રિ સાંગીતની પ્લેપ્રલસ્ટ મળે. 

 

 

 

સ ગુંધ સરબ્સ્ક્રપ્શન 
મુંરદરના ફલૂોન ું 

રરસાયર્લુંગ  

વેલનેસ અને યોગ 

કેન્દ્રો સાથે જોડાણ 
QR કોડ 

સ્િોરીિેરલુંગ 
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િકનીકી અપગ્રેડેશન (Technological Upgradation) 

ઉત્પાિન ક્ષમતા અને ગુણવત્તા વધારવા માટે નીચે મજુબના આધુપ્રનકીકરણની ભલામણ 

કરવામાાં આવે છે: 

 ઓિોમેરિક ડીરપુંગ મશીન (Automatic Dipping Machine): હાથથી સુગાંધ 

ચડાવવાને બિલે ઓટોમેપ્રટક મશીનનો ઉપયોગ કરવો, જ ેસુગાંધનુાં સમાન પ્રવતરણ 

કર ેછે અને પરફ્યુમનો બગાડ અટકાવે છે. 

 રડરજિલ ઇન્વેન્િરી મનેજેમેન્િ: કાચા માલ (ખાસ કરીન ેમોાંઘા પરફ્યુમ) નો 

પ્રહસાબ રાખવા માટે Vyapar અથવા Zoho Inventory જવેી મોબાઈલ એપનો 

ઉપયોગ કરવો. 

 સોલાર ડર ાયર (Solar Dryer): ચોમાસામાાં અગરબત્તી સુકાતી નથી, તે સમસ્યા 

પ્રનવારવા માટે ઇલપે્રક્ટરક ડર ાયરને બિલે ખચા-અસરકારક સોલાર ડર ાયરનો ઉપયોગ 

કરવો. 

 

SWOT રવશે્લષણ (SWOT Analysis) 

શરક્તઓ (Strengths) નબળાઈઓ (Weaknesses) 

૧. ખૂબ જ ઓછુાં  મૂડી રોકાણ. 

૨. બારમેાસ માાંગ ધરાવતુાં ઉત્પાિન. 

૩. ઉત્પાિન િપ્રક્રયા સરળ છે અને પ્રવશેર્ 

પ્રડગ્રીની જરૂર નથી. 

૧. સાંગપ્રઠત ક્ષતે્રની મોટી બ્રાન્દ્્સ (િા.ત., 

સાયકલ, માંગલિીપ) સામે સ્પધાા. 

૨. પરફ્યુમની ગુણવત્તા જાળવવી મુશ્કેલ 

છે. 

૩. કામિારોના સ્વાસ્્યના િશ્નો (ધૂળના 

કારણે). 

િકો (Opportunities) જોખમો (Threats) 

૧. મચ્છર ભગાડતી (Mosquito Repellent) 

હબાલ અગરબત્તીનુાં મોટુાં  બજાર. 

૨. પ્રવિેશમાાં પ્રનકાસ (ખાસ કરીન ેયુરોપ અન ે

USA માાં). 

૩. ઓનલાઈન પ્રગપ્રફ્ટાંગ અને કોપોરટે 

હેમ્પસા. 

૧. વાાંસ (Bamboo) પરના સરકારી 

િપ્રતબાંધો અથવા અછત. 

૨. પ્રસન્દ્થેપ્રટક કેપ્રમકલ્સના સ્વાસ્્ય પરના 

િુષ્િભાવ અાંગે વધતી જાગૃપ્રત. 

૩. કાચા માલના ભાવમાાં અચાનક વધારો. 
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જોખમ વ્યવસ્થાપન (Risk Management) 

આ વ્યવસાયમાાં સાંભપ્રવત જોખમો અને તનેા પ્રનવારણના ઉપાયો: 

 આગન ું જોખમ (Fire Hazard): અગરબત્તી ઉદ્યોગમાાં જ્વલનશીલ પિાથો 

(પરફ્યુમ, વાાંસ, લાકડાનો ભૂકો) હોવાથી આગ લાગવાનુાં જોખમ વધુ છે. 

o પ્રનવારણ: ફેક્ટરીમાાં પરફ્યુમ સ્ટોરજે અલગ રૂમમાાં રાખવુાં અને ફાયર 

એરક્સ્િું રગ્વશર (Fire Extinguishers) ફરપ્રજયાત રાખવા. 

 સ્વાસ્થ્ય જોખમ: કામિારોને ચારકોલ અને લાકડાની રજકણ શ્વાસમાાં જવાથી 

ફેફસાાંની બીમારી થઈ શકે છે. 

o પ્રનવારણ: કામિારો માટે માસ્ક અને ગ્લોવ્સ પહેરવા ફરપ્રજયાત બનાવવા 

અને ડસ્ટ કલકે્ટર પ્રસસ્ટમ લગાવવી. 

 સ ગુંધન ું બાષ્પીભવન (Fragrance Evaporation): યોગ્ય પેકેપ્રજાંગના અભાવે 

અગરબત્તીની સગુાંધ ઉડી જાય છે. 

o પ્રનવારણ: ઉચ્ચ ગુણવત્તાવાળા રિપર પાઉચ (Zipper Pouch) અથવા 

એલ્યુપ્રમપ્રનયમ ફોઈલ પેપ્રકાંગનો ઉપયોગ કરવો. 

 

વેસ્િ મનેજેમેન્િ (Waste Management) 

 

િૂિેલી 

અગરબત્તીન ું 

પ નઃઉપયોગ 

વાુંસનો 

કચરો 

પરફ્ય મ

નો 

કચરો 
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ટકાઉ ઉત્પાિન માટે કચરાનો યોગ્ય પ્રનકાલ: 

 િૂિેલી/અસ્વીકૃિ અગરબત્તીઓ (Broken/Rejected Incense Sticks): 

o વ્યવસ્થાપન: ઉત્પાિન િરપ્રમયાન તૂટી ગયલેી અથવા વાાંકી વળી ગયેલી 

કાચી (Unperfumed) અગરબત્તીઓન ેફેંકી િેવાના બિલ,ે તેને ભગેી 

કરીને ફરીથી ગ્રાઇન્દ્ડ (િળીને) કરવી. આ પાવડરનો ઉપયોગ નવા પ્રમશ્રણ 

(Base Powder) માાં ૧૦% થી ૧૫% સુધી ભળેવીને પુનઃઉપયોગ કરી 

શકાય છે, જનેાથી કાચા માલની પડતર ઘટે છે. 

o સ ગુંરધિ (Perfumed) અસ્વીકૃિ માલ હોય તો તનેે બાળીને 

(Incineration) પ્રનકાલ કરવો અથવા તેને ધૂપ (Dhoop) બનાવવા માટે 

વાપરી શકાય. 

 વાુંસની સળીઓનો કચરો (Bamboo Stick Waste): 

o વ્યવસ્થાપન: વાાંસની સળીઓમાાંથી નીકળતો છોલ કે બારીક કચરો 

(Splinters) બાયોમાસ છે. તેનો ઉપયોગ નાના બોઈલર (Boiler) માાં 

બળતણ તરીકે થઈ શકે છે અથવા તેને સુકવીને જરૈવક ખાિર 

(Compost) બનાવવા માટે વાપરવો. આનાથી પરાંપરાગત બળતણની 

જરૂપ્રરયાત ઘટે છે. 

૨. રાસાયરણક કચરો અને પ્રવાહી કચરો (Chemical and Liquid Waste) 

સુગાંધ અને અન્દ્ય રસાયણોના ઉપયોગથી થતો કચરો. 

 પરફ્ય મ અને આવશ્યક િલેનો કચરો (Perfume/Oil Waste): 

o વ્યવસ્થાપન: ડીપ્રપાંગ ટર ે  (Dipping Tray) માાં વધેલુાં મોુંઘ ું પરફ્ય મ ગાળીને 

(Filter) ફરીથી ઉપયોગમાાં લેવુાં. જો પરફ્યુમ વાયુમાંડળમાાં બાષ્પીભવન 

(Evaporation) થતુાં હોય, તો ડીપ્રપાંગ િપ્રક્રયા માટે બુંધ રસસ્િમ (Closed 

System) અથવા ઓટોમેપ્રટક ડીપ્રપાંગ મશીનનો ઉપયોગ કરવો, જનેાથી 

કેપ્રમકલ ગટરમાાં ન જાય અને બગાડ અટકે. 

 ધોવાનો કચરો (Wash Water): 
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o વ્યવસ્થાપન: મશીન અને વાસણો ધોવામાાં વપરાતા પાણીમાાં 

રાસાયપ્રણક અવશેર્ો હોય છે. તનેે સીધુાં જળ સ્ત્રોતમાાં છોડવાને બિલે, તેને 

નાના સેરડમેન્િેશન િાુંકા (Sedimentation Tank) માાં પ્રફલ્ટર કરીને 

કચરો અલગ કરવો અને પ્રનયમો અનસુાર પ્રનકાલ કરવો. 

૩. પેકેરજુંગ અને ઓરફસ કચરો (Packaging and Office Waste) 

વેચાણ પછી અથવા વહીવટ િરપ્રમયાન પેિા થતો કચરો. 

 પ્લારસ્િક અને કાગળનો કચરો (Plastic and Paper Waste): 

o વ્યવસ્થાપન: પેકેપ્રજાંગ માટે વપરાતા પ્લાપ્રસ્ટક પાઉચ (Pouch), બોક્સ 

અને લેબલની સામગ્રીન ેઅલગ-અલગ ડબ્બા માાં ભેગી કરવી. 

o રરસાયકરલુંગ: કાડાબોડા  બોક્સ અને ઓપ્રફસ પેપરને સ્થાપ્રનક 

રરસાયકરલુંગ વેન્ડસિ ને વેચી િેવા અથવા સોાંપી િેવા. 

o નવીનિા: શક્ય હોય ત્યાાં બાયોરડગે્રડેબલ (Biodegradable) અથવા 

રરસાયકલ્ડ કાગળના પેકેરજુંગ નો ઉપયોગ કરવો. 

 

ગ ણવત્તા રનયુંત્રણ અને ખાિરી (Quality Control & Assurance) 

ગ્રાહકને શ્રેષ્ઠ અનભુવ આપવા માટે નીચનેા ધોરણો નક્કી કરવા: 

 

 બરનિંગ િાઇમ િેસ્િ (Burning Time): િરકે બેચમાાંથી રને્દ્ડમ અગરબત્તી 

સળગાવીને તપાસવુાં કે તે ઓછામાાં ઓછી ૩૦ થી ૪૫ પ્રમપ્રનટ સુધી સળગે છે કે 

નહી ાં. 

 સ ગુંધની િીવ્રિા (Fragrance Retention): અગરબત્તી સળગાવ્યા પછી તનેી 

બરનિંગ 

િાઇમ  

સ ગુંધ

ની 

િીવ્રિા 

સમાન 

ડીરપુંગ  

પેકેરજુંગ 

સીલ 

િેસ્િ 

ધ માડા

ન ું 

પ્રમાણ 
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સુગાંધ રૂમમાાં કેટલો સમય ટકી રહે છે તેની ચકાસણી કરવી. 

 સમાન ડીરપુંગ (Even Dipping): અગરબત્તી પર મસાલો અને પરફ્યુમ 

એકસરખુાં લાગ્યુાં છે કે નહી ાં તનેી ભૌપ્રતક તપાસ કરવી (કોઈ ભાગ કોરો ન રહી 

જવો જોઈએ). 

 પેકેરજુંગ સીલ િેસ્િ: ચોમાસામાાં અગરબત્તી ભજે ન પકડે તે માટે પકેેટનુાં સીપ્રલાંગ 

ચુસ્ત છે કે નહી ાં તે તપાસવુાં. 

 ધ માડાન ું પ્રમાણ: અગરબત્તીમાાંથી નીકળતો ધુમાડો આાંખમાાં બળતરા ન કર ેતે 

માટે ક દરિી ઘિકો (Natural Ingredients) નો ઉપયોગ વધારવો. 

 

રનષ્કષિ (Conclusion) 

ધૂપબત્તી ઉત્પાિનનો વ્યવસાય ઓછા રોકાણ (Low Investment) સાથ ેઉછચ નફો 

(High Profit) આપ ેછે. યોગ્ય આયોજન, ગ ણવત્તા રનયુંત્રણ (Quality Control) 

અને બજાર વ્યૂહરચના સાથે આ વ્યવસાય લાાંબા ગાળે સફળ થઈ શકે છે. 

 



અસ્વીકૃતિ/Disclaimer

આ પ્રોજેક્ટ પ્રોફાઇલ માર્ગદર્શન અને પ્રાથમિક સંશોધન માટે જ છે. ખર્ચ
અને નફાકારકતા સહિતના નાણાકીય આંકડાઓ ધારણાઓ પર
આધારિત સૂચક અંદાજો છે અને તેમાં ફેરફાર થઈ શકે છે. તેઓ
વ્યવસાયિક સફળતાની કોઈ ગેરંટી આપતા નથી. ઉદ્યોગસાહસિકોએ
પોતાનો સંપૂર્ણ બજાર સર્વેક્ષણ, નાણાકીય યોગ્ય અભ્યાસ, અને
કાયદાકીય પાલન ચકાસણી (ખર્ચની ચકાસણી અને જરૂરી તમામ
પરવાનગીઓ અને મંજૂ રીઓ મેળવવા સહિત) કરવી ફરજિયાત છે.
કોઈપણ ચોક્કસ મશીનરી, સપ્લાયર, અથવા તાલીમ સંસ્થાનું નામ માત્ર
માહિતીના સંદર્ભ માટે આપવામાં આવ્યું છે અને તે કોઈ ભલામણ
નથી.આ માહિતી વ્યાવસાયિક નાણાકીય કે તકનીકી સલાહ નો વિકલ્પ
નથી, અને આ રૂપરેખાઓના આધારે લેવાયેલા નિર્ણયોથી થતા કોઈપણ
નુકસાન માટે પ્રદાતા કોઈ જવાબદારી લેતા નથી.

This project profile is for guidance and preliminary research
only. The financial figures, including costs and profitability,
are indicative estimates based on assumptions and are
subject to change. They are not a guarantee of commercial
success. Entrepreneurs must conduct their own thorough
market surveys, financial due diligence, and legal
compliance checks (including verifying costs and obtaining
all necessary licenses and approvals). The name of any
specific machinery, supplier, or training institution is
provided purely for informational reference and does not
constitute a recommendation. This information is not a
substitute for professional financial or technical advice, and
the provider holds no liability for any losses incurred from
decisions based on these profiles.


