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ગજુરાત-કેન્દ્રિત ઇ-કોમર્સ (E-Commerce) સ્ટોર 

                           Gujarat Centric E-Commerce Store 

 

 

પ્રસ્તાવના (Introduction) 

 ગજુરાત, પશ્ચિમ ભારતન ું એક રાજ્ય, વ્યાપાર ર્ાહન્દ્ર્કતા (entrepreneurial 

spirit), ન્દ્વશાળ દન્દ્રયાન્દ્કનારો (coastline) અને ર્મૃદ્ધ ર્ાાંસ્કૃન્દ્તક વારર્ો 

ધરાવે છે. 

 રાજ્ય, મ ખ્ય ઔદ્યોશ્ચિક (industrial) અને આશ્ચથિક હબ (economic hub) હોવા 

ઉપરાુંત, ખાસ કરીન ેઇ-કોમર્સ ક્ષેત્ર (sector) માું વ્યવસાશ્ચયક વૃશ્ચિ (business 

growth) માટે અન કૂળ વાતાવરણ પરૂું  પાડે છે. 

 ગજુરાત ર્રકારની ર્ન્દ્િય નીન્દ્તઓ (proactive policies) MSMEs (માઇિો, 

સ્મોલ, અને મીન્દ્િયમ એરટરપ્રાઇઝ) ને ટેકો આપે છે. 

 ઔદ્યોશ્ચિક કોશ્ચરડોર (industrial corridors) અને સ્માટિ  શ્ચસટી (smart city) 

પહેલોએ વ્યવસાશ્ચયક પશ્ચરદ્રશ્ય (business landscape) ને મજબતૂ બનાવ્ય ું છે. 

 ગવમરેટ ઇ-માકેટપ્લરે્ (GeM) જવેી મ ખ્ય પહેલો સાથ,ે સ્થાશ્ચનક વ્યવસાયો 

(local businesses) હવ ેવ્યાપક રાષ્ટ્ર ીય અન ેઆાંતરરાષ્ટ્ર ીય બજાર માું પ્રવેશી 

શકે છે. 

 િ જરાતન ું વ્યૂહાત્મક સ્થાન (strategic location), મ ુંદ્રા (Mundra) અને કુંડલા 

(Kandla) જવેા મ ખ્ય બુંદરો (ports) સાથ,ે ઇ-કોમસિ વ્યવસાયો માટે એક 

અગ્રણી સ્થળ (prime location) છે. 

 મોટી સ્થાશ્ચનક બ્રાન્ડ્સ (local brands) અને મોટા પાયાની ઔદ્યોશ્ચિક પ્રવૃશ્ચિઓ 

(industrial activities) ની સફળતા આ ક્ષેત્રમાું જબરદસ્ત સુંભાવનાઓ દશાિવે 

છે. 

 

વ્યાપાર 

ર્ાહન્દ્ર્કતા 
(Entrepreneuri

al Spirit)  

વ્યૂહાત્મક 

લોન્દ્જન્દ્સ્ટક્ર્ 

હબ (Strategic 
Logistics Hub)  

MSME 
ર્શન્દ્િકરણ 

(MSME 
Empowerment)  

ન્દ્િન્દ્જટલ બજાર 

પ્રવેશ (Digital 
Market Entry) 
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ર્ેવા અને તેનો ઉપયોગ (Service & Its Application) 

 ઇ-કોમસિ પ્લટેફોર્મસિ (platforms) િ જરાતની આશ્ચથિક શશ્ચિઓ (economic 

strengths) અને સાુંસ્કૃશ્ચતક સમૃશ્ચિનો લાભ લવેા માટે અનન્ડય રીતે સ્થાન પામલેા 

છે. 

 સ્થાન્દ્નક હસ્તકલા અને કાપિ (Handicrafts and Textiles): પ્લટેફોર્મસિ 

શ્ચવશ્વભરમાું બાાંધણી, પટોળા, અને રણની કલા જવેી સમૃિ હસ્તકલાન ું પ્રદશિન 

અને વેચાણ કરીન,ે સ્થાશ્ચનક કારીિરો (artisans) ને ટેકો આપે છે. 

 જનૈ્દ્વક અને કૃન્દ્િ-ઉત્પાદન (Organic and Agri-Produce): મગફળી 

(Groundnut), કપાર્ (Cotton), અને મર્ાલા જવેી વસ્ત ઓ માટે, ખેડૂતોને 

ગ્રાહકો સાથે જોડે છે. 

 ઔદ્યોન્દ્ગક અને એન્દ્રજન્દ્નયન્દ્રાંગ ઘટકો (Industrial and Engineering 

Components) (B2B ઇ-કોમર્સ): િ જરાતની ઔદ્યોશ્ચિક શશ્ચિન ેપ્રશ્ચતશ્ચબુંશ્ચબત 

કરીન,ે ઉત્પાશ્ચદત માલ (manufactured goods), ઓટોમોશ્ચટવ ભાિો 

(automotive parts), અને એશ્ચન્ડજશ્ચનયશ્ચરુંિ ઘટકોના ઓનલાઈન વેપાર (online 

trade) ની સ શ્ચવધા આપે છે. 

 આ સેવાઓનો ઉપયોિ કરીન,ે ઇ-કોમસિ વ્યવસાયો વ્યાપક પે્રક્ષકો (broader 

audience) સ ધી પહોુંચી શકે છે. 

 

પ્રમોટર (Promoter) માટે જરૂરી લાયકાત (Desired Qualification)  

 િ જરાતના ઇ-કોમસિ ક્ષેત્રમાું સફળ થવા માટે શ્ચડશ્ચજટલ વ્યૂહરચના (digital 

strategy) અને સ્થાશ્ચનક બજારના િશ્ચતશીલતા (local market dynamics) પર 

ધ્યાન કેશ્ચન્ડદ્રત કરતી ક શળતા (skills) જરૂરી છે. 

શૈક્ષન્દ્ણક પૃષ્ઠભનૂ્દ્મ (Educational Background) 

 બેચલર ન્દ્િગ્રી (Bachelor's Degree): ઇ-કોમર્સ ઓપરશેરર્ (Operations), 

ર્પ્લાય ચેઇન મનેજેમેરટ (Supply Chain Management), માકેન્દ્ટાંગ 
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(Marketing), અથવા ન્દ્બઝનરે્ એિન્દ્મન્દ્નસ્ટરેશન (Business 

Administration) જવેા ક્ષેત્રોમાું પ્રાધાન્ડય. 

 ર્ાંબાંન્દ્ધત અભ્યાર્િમો (Relevant Courses): ન્દ્િન્દ્જટલ માકેન્દ્ટાંગ, ઇ-કોમર્સ 

લોન્દ્જન્દ્સ્ટક્ર્ (Logistics), અન ેસ્થાન્દ્નક બજાર ર્ાંશોધન (Local Market 

Research) માું વધારાના પ્રમાણપત્રો (certifications) મહત્વપૂણિ છે. 

કુશળતા અને અનુભવ (Skills and Experience) 

1. ર્પ્લાય ચેઇન અને લોન્દ્જન્દ્સ્ટક્ર્ ન્દ્નપુણતા: વખાર વ્યવસ્થાપન 

(warehousing) અને ર્પ્લાય ચેઇન ઓપરશેરર્ ન ું સુંચાલન કરવાનો સાશ્ચબત 

થયેલો અન ભવ (proven experience). 

2. વેચાણ અને માકેન્દ્ટાંગ ન્દ્નપુણતા: શ્ચડશ્ચજટલ વચેાણ, ઓનલાઇન જાહેરાત (online 

advertising), અથવા ગ્રાહક સુંબુંધ વ્યવસ્થાપન (CRM) માું મજબતૂ પૃષ્ઠભશૂ્ચમ 

(strong background). 

તકનીકી ન્દ્નપુણતા (Technical Proficiency) 

 માકેન્દ્ટાંગ ટૂલ્ર્ (Tools): ગગૂલ એનાન્દ્લન્દ્ટક્ર્ (Google Analytics), સ્થાન્દ્નક 

SEO ટૂલ્ર્ (Local SEO Tools), અને સોશ્ચશયલ મીશ્ચડયા (social media) 

જાહેરાત પ્લટેફોર્મસિથી પશ્ચરચય. 

 ઇ-કોમર્સ પ્લેટફોર્મર્સ: Shopify, WooCommerce, અને Magento જવેા 

સ્થાશ્ચપત પ્લટેફોર્મસિનો અન ભવ, સાથ ેB2B પોટસલ્ર્ (Portals) નો અન ભવ. 

 

ન્દ્િન્દ્જટલ વ્યૂહરચના ન્દ્નપુણતા 

ર્પ્લાય ચેઇન વ્યવસ્થાપન  

ઇ-કોમર્સ પ્લેટફોમસ ન્દ્નપુણતા 

સ્થાન્દ્નક બજાર ર્ાંશોધન 
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વ્યવર્ાન્દ્યક દૃન્દ્ષ્ટ્કોણ અને તકો (Business Outlook and Opportunities)  

 િ જરાતમાું ઇ-કોમસિ ક્ષેત્ર અદ્યતન બાંદર માળખાગત ર્ુન્દ્વધા (advanced port 

infrastructure) અને ર્હાયક ર્રકારી નીન્દ્તઓ (supportive 

government policies) દ્વારા સુંચાશ્ચલત ઉચ્ચ-વૃન્દ્દ્ધ (high-growth) અને 

નવીનતા (innovation) માટે અસુંખ્ય તકો રજૂ કર ેછે. 

 સ્થાન્દ્નક હસ્તકલા અને કારીગરો: કચ્છ અને ર્ૌરાષ્ટ્રની સાુંસ્કૃશ્ચતક શ્ચવશ્ચવધતા 

બાાંધણી, અજરખ ન્દ્પ્રરટ (Ajrakh prints), અને સ્થાશ્ચનક ઘરણેાું માટે વૈશ્ચશ્વક 

બજાર (global market) પ્રદાન કર ેછે. 

 જનૈ્દ્વક અને કુદરતી ઉત્પાદનો: મસાલા અને મિફળીના મ ખ્ય ઉત્પાદક હોવાને 

કારણે, રાજ્ય પ્રમાશ્ચણત જશૈ્ચવક અને કૃશ્ચિ-આધાશ્ચરત ઉત્પાદનો (agri-based 

products) ની વધતી માુંિનો લાભ લઈ શકે છે. 

 ઔદ્યોન્દ્ગક અને એન્દ્રજન્દ્નયન્દ્રાંગ માલ (B2B): વાઇબ્રરટ ગજુરાત ઔદ્યોશ્ચિક 

ઇકોશ્ચસસ્ટમ (ecosystem) નો લાભ લઈને **ઓટોમોશ્ચટવ ભાિો, રસાયણો 

(chemicals), અને કાપડ (textiles)**ના ઓનલાઈન વેપારને સરળ બનાવવો. 

 સ્થાન્દ્નક અને વનૈ્દ્િક ર્હયોગ (Collaborations): િ જરાતના બુંદરોમાુંથી 

સીમલેસ શ્ચડશ્ચલવરી (seamless delivery) સ શ્ચનશ્ચિત કરવા માટે સ્થાશ્ચનક 

લોશ્ચજશ્ચસ્ટક્સ કુંપનીઓ અને વૈશ્ચશ્વક ફે્રઇટ ફોરવડિસિ (freight forwarders) સાથે 

ભાિીદારી. 

 

બજારની ર્ાંભાવના અને માકેન્દ્ટાંગ મદુ્દાઓ (Market Potential and Marketing 

Issues)  

ર્ાંભાવના (POTENTIAL) 

 િ જરાતમાું ઇ-કોમસિ સ્ટોર માટેની બજારની ર્ાંભાવના અપવાદરૂપે મજબૂત 

(exceptionally strong) છે. 
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 ઉચ્ચ ઇરટરનેટ પ્રવશે (high internet penetration), નોુંધપાત્ર ખચસપાત્ર 

આવક (disposable incomes), અન ેઉત્પાદન અને લોન્દ્જન્દ્સ્ટક્ર્ હબ 

(manufacturing and logistics hub) તરીકે રાજ્યની અનન્ડય શ્ચસ્થશ્ચત આ 

સુંભાવનાને વેિ આપે છે. 

 હસ્તકલા, ઔદ્યોન્દ્ગક ઘટકો, ઉચ્ચ-ગુણવત્તાવાળા કાપિ (high-quality 

textiles), અને ન્દ્વન્દ્શષ્ટ્ કૃન્દ્િ-માલ (specialized agri-goods) જવેા શ્ચવશ્ચશષ્ટ 

બજારોમાું નોુંધપાત્ર તકો ઉપલબ્ધ છે. 

 

મુદ્દાઓ (ISSUES) 

1. માળખાગત પિકારો (Infrastructure Challenges) 

o છેલ્લા-માઇલ લોન્દ્જન્દ્સ્ટક્ર્ (Last-Mile Logistics): મ ખ્ય શહેરો માટે 

કનેશ્ચક્ટશ્ચવટી (connectivity) ઉિમ હોવા છતાું, ઊાં િા ગ્રામીણ અને કચ્છ 

પ્રદેશોમાું સમયસર શ્ચડશ્ચલવરી (delivery) અને ખચિ-અસરકારકતા (cost-

effectiveness) માટે પડકારો છે. 

o શહેરી હબમાાં વેરહાઉર્ (Warehouse) ખચસ: અમદાવાદ, ર્ુરત અને 

વાપી (Vapi) જવેા મ ખ્ય ઔદ્યોશ્ચિક કેન્ડદ્રોમાું વેરહાઉશ્ચસુંિનો ખચિ ઊું ચો 

હોઈ શકે છે. 

લાસ્ટ-માઇલ ન્દ્િન્દ્લવરી 

નેટવકસ  

ન્દ્િન્દ્જટલ પેમેરટ ટર સ્ટ 

સ્થાન્દ્નક બ્રારિ સ્પધાસ 

કારીગર ર્શન્દ્િકરણ 
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2. જાગૃન્દ્ત અને ન્દ્શક્ષણ (Awareness and Education) 

o કારીગર ન્દ્િન્દ્જટાઇઝેશન (Artisan Digitization): સ્થાશ્ચનક કારીિરો 

(artisans) અને નાના પાયાના ઉત્પાદકો (small-scale manufacturers) 

ને ઓનલાઈન શ્ચલશ્ચસ્ટુંિ (listing) અને ઇન્ડવેન્ડટરી મેનજેમેન્ડટ (inventory 

management) માટે સઘન તાલીમ અને સમથિનની જરૂર છે. 

o ઇ-કોમર્સ છેતરન્દ્પાંિી અને ર્ુરક્ષા (Fraud and Security): શ્ચડશ્ચજટલ 

પેમેન્ડ સ (payments) અને શ્ચરટનિ (returns) સુંબુંશ્ચધત શ્ચવશ્વાસ (trust) 

બનાવવો એક પ્રાથશ્ચમકતા છે. 

3. સ્પધાસ (Competition) 

o નાના સ્થાશ્ચનક વ્યવસાયોન ેરાષ્ટ્ર ીય એગ્રીગેટર્સ (aggregators) અને 

સ્કેલ (scale) ધરાવતા મોટા હોન્દ્રઝોરટલ ઇ-કોમર્સ ખેલાિીઓ 

(players) તરફથી સખત સ્પધાિનો સામનો કરવો પડે છે. 

 

વ્યવર્ાન્દ્યક ઇનપુટ્ર્ અને ર્ામગ્રીની જરૂન્દ્રયાતો (Business Inputs and 

Material Requirements)  

 િ જરાતમાું ઇ-કોમસિ સ્ટોર સ્થાશ્ચપત કરવા માટે રાજ્યની શ્ચડશ્ચજટલ અને 

લોશ્ચજશ્ચસ્ટક્સ ક્ષમતાઓ પર આધાશ્ચરત મ ખ્ય ઇનપ ્સ જરૂરી છે. 

૧. ટેકનોલોજીકલ ઇરરાસ્ટર ક્ચર (Technological Infrastructure) 

 વેબર્ાઇટ િેવલપમેરટ (Website Development): Shopify, 

WooCommerce, અથવા Magento જવેા સ્કેલેબલ (scalable) પ્લેટફોર્મસિનો 

ઉપયોિ કરીને સ રશ્ચક્ષત, મોબાઇલ-ઓશ્ચપ્ટમાઇઝ્ડ (mobile-optimized) 

વેબસાઇટ બનાવવી. 

 હોન્દ્સ્ટાંગ (Hosting) અને િોમેન (Domain): ઇ-કોમસિ ટર ાશ્ચફક (traffic) માટે 

યોગ્ય હાઇ-એવેલેન્દ્બન્દ્લટી (high-availability) હોન્દ્સ્ટાંગ ખરીદવ ું. 

 પેમેરટ ગેટવઝે (Payment Gateways): ઓનલાઈન ટર ાન્ડઝેક્શન 
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(transactions) ની સ શ્ચવધા માટે રઝેર પે (Razor Pay), પેયુ (PayU), અને 

સ્થાશ્ચનક બેંક ટાઇ-અપ્સ (bank tie-ups) ને એકીકૃત કરવ ું. 

 ઇ-કોમર્સ ર્ોફ્ટવરે (Software): ઇરવેરટરી મેનજેમેરટ, ઓિસર પ્રોર્ેન્દ્ર્ાંગ 

(Order Processing), અને CRM માટે સોફ્ટવેરનો ઉપયોિ. 

૨. ન્દ્િન્દ્જટલ માકેન્દ્ટાંગ ટૂલ્ર્ (Digital Marketing Tools) 

 SEO અને SEM ટૂલ્ર્: િ જરાતી અને ઔદ્યોશ્ચિક કીવ્સિ (keywords) પર ધ્યાન 

કેશ્ચન્ડદ્રત કરીન ેગગૂલ એનાન્દ્લન્દ્ટક્ર્, Ahrefs, અને SEMrush નો ઉપયોિ. 

 ર્ોન્દ્શયલ મીન્દ્િયા મનેજેમેરટ (Social Media Management): સ્થાશ્ચનક 

વ્યવસાય સમ દાય (business community) માું લોકશ્ચપ્રય પ્લેટફોર્મસિ પર ઝ ુંબેશ 

(campaigns) ન ું સુંચાલન. 

 ઇમેઇલ માકેન્દ્ટાંગ (Email Marketing): ગ્રાહક જોડાણ અને રીટેન્ડશન 

(retention) માટે ઇમઇેલ માકેશ્ચટુંિ ટૂલ્સનો ઉપયોિ. 

 

ઓપરશેરર્ અને એન્દ્ક્ઝકુ્યશન પ્રન્દ્િયા (Operations and Execution Process)  

 એશ્ચક્ઝક્ય શન પ્રશ્ચિયા િ જરાતની લોશ્ચજશ્ચસ્ટકલ (logistical) અને મેન્ડય ફેક્ચશ્ચરુંિ 

(manufacturing) શશ્ચિઓનો લાભ લેવા પર ધ્યાન કેશ્ચન્ડદ્રત કર ેછે. 

1. બજાર ર્ાંશોધન અને અનુપાલન (Compliance): ગજુરાતના મખુ્ય 

ઔદ્યોન્દ્ગક ક્લસ્ટરો (industrial clusters) અને ગ્રાહક વલણો (consumer 

trends) પર સુંશોધન કરવ ું. B2C/B2B મોડેલની રૂપરખેા આપતી વ્યવસાય 

યોજના (business plan) શ્ચવકસાવવી. 

2. ટેકનોલોજીકલ ઇરરાસ્ટર ક્ચર ર્ેટ કરવુાં: 

o વેબર્ાઇટ િેવલપમેરટ: સ્પષ્ટ ઉત્પાદન વગીકરણ (product 

categorization) સાથે સ રશ્ચક્ષત વેબસાઇટ બનાવવી. 

o પેમેરટ ઇન્દ્રટગે્રશન (Integration): સ રશ્ચક્ષત પેમેન્ડટ િટેવઝે એકીકૃત 

કરવા. 



મહિલા ઉદ્યોગસાિહસકતા પ્લેટફોમમ - ગુજરાત પ્રકરણ 
 

8 
 

o ઇ-કોમર્સ ર્ોફ્ટવરે: આાંતરરાષ્ટ્ર ીય ન્દ્શન્દ્પાંગ (international 

shipping) દસ્તાવજેીકરણ (documentation) ને ટર ૅક કરવા માટે 

મો્ય લ્સ (modules) સાથે સોફ્ટવેર અમલ કરવો. 

3. લોન્દ્જન્દ્સ્ટક્ર્ અને ર્પ્લાય ચેઇન: મુખ્ય પન્દ્રવહન હબ (transport hubs) 

નજીક વેરહાઉર્ (warehousing) સ્થાન્દ્પત કરવુાં. લાસ્ટ-માઇલ શ્ચડશ્ચલવરી અને 

ફે્રઇટ (freight) ચળવળ માટે શ્ચવશ્વસનીય ભાિીદારી સ્થાશ્ચપત કરવી. 

4. પ્રોિક્ટ ર્ોન્દ્ર્િંગ (Sourcing): કચ્છના સ્થાન્દ્નક કારીગરો અન ેર્ુરતના કાપિ 

ઉત્પાદકો સાથે સીધો સોશ્ચસિંિ નટેવકિ  (network) સ્થાશ્ચપત કરવ ું. 

 

 
માનવશન્દ્િની જરૂન્દ્રયાત (Manpower Requirement)  

 ઉચ્ચ વેપાર વોલ્ય મ (high volume of trade) ન ું સુંચાલન કરવા માટે 

લોશ્ચજશ્ચસ્ટક્સ, ટેકનોલોજી, અને માકેશ્ચટુંિમાું શ્ચવશ્ચશષ્ટ ભૂશ્ચમકાઓ જરૂરી છે. 

ન્દ્વગત  

(Particulars) 

ર્ાંખ્યા 

(No.) 

પગાર/મન્દ્હનો  

(₹ લાખમાાં) 

(Wages/Salaries per 

month-Rs. In Lakhs) 

વાન્દ્િસક ખચસ  

(₹ લાખમાાં) 

(Annual 

Expense-Rs. 

In Lakhs) 

ઓપરશેરર્/લોન્દ્જન્દ્સ્ટક્ર્ ૧૨ — ૩.૦૦ 

ઔદ્યોન્દ્ગક ક્લસ્ટર 

વ્યૂહરચના 

(Industrial Cluster 

Strategy)  

ર્ુરન્દ્ક્ષત પેમેરટ 

ઇન્દ્રટગ્રેશન (Secure 

Payment 

Integration) 

વેરહાઉન્દ્ર્ાંગ અને 

ફલુન્દ્ફલમેરટ 

(Warehousing & 

Fulfillment) 

પ્રોિક્ટ ર્ોન્દ્ર્િંગ 

(Product 

Sourcing) 
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અને પ્રોિક્ટ મેનજેર 

વેબર્ાઇટ/આઇટી મનેજેર 

(Website/IT Manager) 

૧૨ ૦.૧૨ ૧.૪૪ 

માકેન્દ્ટાંગ અને વેચાણ મેનજેર 

(Marketing and Sales 

Manager) 

૧૨ ૦.૧૦ ૧.૨૦ 

ગ્રાહક ર્હાયક (Customer 

Support) 

૧૨ ૦.૧૦ ૧.૨૦ 

કુલ (Total)   ૬.૮૪ 

 

અમલીકરણ ર્મયપત્રક (Implementation Schedule)  

 અમલીકરણ સમયપત્રક ઝડપી લોુંચ (fast launch) માટે ઑશ્ચપ્ટમાઇઝ્ડ 

(optimized) છે. 

પ્રવૃન્દ્ત્ત  

(Activity) 

જરૂરી ર્મય (મન્દ્હનામાાં)  

(Time Required-in 

months) 

વેરહાઉર્ (Ware House) માટે સ્થળ પર્ાંદગી ૦.૫ 

ફાઇનારર્ (Finance) ની વ્યવસ્થા ૧.૦ 

મશીનરી (Machinery) અને ર્ાધનોની ખરીદી ૦.૫ 

પોટસલ (Portal) નો ન્દ્વકાર્ કરવો ૦.૫ 

ઓિસર ઇન્દ્રટગે્રશન (Integration) અને આઉટબાઉરિ 

ઓપરશેન 

૦.૭૫ 

ન્દ્િન્દ્લવરી ઓપરશેન અને મોન્દ્બન્દ્લટી ર્ોલ્યુશન 

(Mobility Solution) 

૦.૫ 

ટરેક અને ટર ેર્ (Track and Trace) ૦.૨૫ 

કુલ જરૂરી ર્મય (concurrent activities) ૪.૦ 
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પ્રોજકે્ટ ખચસ (Cost of Project)  

 અુંદાશ્ચજત પ્રોજકે્ટ ખચિ ટેકનોલોજી, રયૂનતમ ભૌન્દ્તક માળખાગત ર્ુન્દ્વધા 

(minimal physical infrastructure), અને ઉચ્ચ-વોલ્ય મ ઇન્ડવેન્ડટરી (high-

volume inventory)ના સુંચાલન માટે જરૂરી કાયિકારી મૂડી (working 

capital)માું રોકાણને પ્રશ્ચતશ્ચબુંશ્ચબત કર ેછે. 

ન્દ્વગત  

(Particulars) 

વાન્દ્િસક ખચસ (₹ લાખમાાં)  

(Annual Expenses- 

Rs. in lakhs) 

જમીન (Land) – 

ન્દ્બન્દ્લ્િાંગ (ભાિે) ૦.૪૫ 

પ્લારટ અને મશીનરી (આઇટી) ૧.૦૬ 

ર્ાધનો (Equipment) અને ફન્દ્નસચર (Furniture) ખચસ ૧.૭૧ 

પરચરુણ ન્દ્સ્થર ર્ાંપન્દ્ત્ત (Misc. Fixed Asset) ૦.૦૨ 

પ્રીઓપરને્દ્ટવ (Preoperative) અને પ્રારાંન્દ્ભક ખચસ ૦.૩૨ 

કાયસકારી મૂિી (Working Capital) ૬૧.૫૭ 

કુલ પ્રોજકે્ટ ખચસ (Total Project Cost) ૬૫.૧૨ 

 

ન્દ્ધરાણના માધ્યમો (Means of Finance)  

 નાણાું પ રવઠો (financing) પ્રમોટરની ઇશ્ચિટી (equity) અને બેંક શ્ચધરાણ (bank 

finance)ના શ્ચમશ્રણ પર આધાશ્ચરત છે. 

ન્દ્વગત  

(Particulars) 

ખચસ (₹ લાખમાાં)  

(Annual Expenses  

(Rs. in lakhs)) 

પ્રમોટરનુાં યોગદાન (Promoter's contribution) ૨૬.૦૫ 

બેંક ફાઇનારર્ (Bank Finance) ૩૯.૦૭ 

કુલ (Total) ૬૫.૧૨ 
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મશીનરી અને ર્ાધનોની યાદી (List of Machinery and Equipment)  

 મ ખ્ય મશીનરી અને સાધનો આઇટી ઇન્ડફ્રાસ્ટર ક્ચર (IT infrastructure) અને 

કાયિક્ષમ વેરહાઉશ્ચસુંિ (warehousing) પર કેશ્ચન્ડદ્રત છે. 

મશીનરી (MACHINERY) 

ન્દ્વગત  

(Particulars) 

એકમ 

(Unit) 

પ્રન્દ્ત એકમ 

ન્દ્કાંમત  

(₹ લાખમાાં)  

(Price per 

Unit-Rs. in 

lakhs) 

કુલ રકમ  

(₹ લાખમાાં) 

(Total Amount-

Rs. in lakhs) 

જરૂરી હાિસવેર (hardware) અને 

ઇરસ્ટોલ કરલે ન્દ્વરિોઝ 

(Windows) ર્ાથેના કર્મપ્યુટર્સ 

૨ ૦.૩૦ ૦.૬૦ 

નેટવકસ  ઇરસ્ટોલેશન (Network 

Installation) 

૧ ૦.૦૫ ૦.૦૫ 

ન્દ્પ્રરટર (Printer) ૨ ૦.૦૫ ૦.૧૦ 

બારકોિ સ્કેનર (Barcode 

Scanner) 

૨ ૦.૦૩ ૦.૦૬ 

પેન્દ્કાંગ મશીન (Packing 

Machine) 

૧ ૦.૨૫ ૦.૨૫ 

કુલ રકમ (Grand Total 

Amount) 

  ૧.૦૬ 

ફન્દ્નસચર અને ર્ાધનો (FURNITURE & EQUIPMENT) 

ન્દ્વગત  

(Particulars) 

એકમ 

(Unit) 

પ્રન્દ્ત એકમ ન્દ્કાંમત  

(₹ લાખમાાં) 

(Price per Unit  

(Rs. in lakhs)) 

કુલ રકમ  

(₹ લાખમાાં) 

(Total Amount  

(Rs. in lakhs)) 

ન્દ્બન્દ્લ્િાંગ પોટસલ ૧ ૧.૨૦ ૧.૨૦ 



મહિલા ઉદ્યોગસાિહસકતા પ્લેટફોમમ - ગુજરાત પ્રકરણ 
 

12 
 

(ર્ોફ્ટવેર/પ્લેટફોમસ ખચસ) 

ઓન્દ્ફર્ રે્ટ અપ (Office 

Set Up) 

૧ ૦.૫૦ ૦.૫૦ 

અરય (Others)   ૦.૦૨ 

કુલ રકમ (Total Rs.)   ૧.૭૧ 

 

વેચાણ વરૂ્લાત અને નફાકારકતા (Sales Realization and Profitability)  

 આવક મોડેલ (revenue model) ડાયરકે્ટ પ્રોડક્ટ સલે્સ (direct product sales) 

અને સ્થાશ્ચનક વ્યવસાયો માટે શ્ચડશ્ચજટલ જાહેરાત (digital advertisement) દ્વારા 

નાણાું કમાવવા પર ધ્યાન કેશ્ચન્ડદ્રત કર ેછે. 

ર્ેવા (Service) વેચાણ (₹)(Sales in INR) ટકાવારી (Percentage) 

ઓનલાઈન પ્રોિક્ટ વચેાણ  

(Online Product Sale) 

૪૯૨.૭૫ ૯૫.૦% 

ન્દ્િન્દ્જટલ જાહેરાત  

(Digital Advertisement) 

૨૭.૦૦ ૫.૦% 

કુલ (Total) ૫૧૯.૭૫ ૧૦૦.૦૦% 

 

નફાકારકતાનુાં અનુમાન (Profitability Projection)  

 અન માન (projection) શ્ચનયુંશ્ચત્રત સુંચાલન ખચિ (controlled operating costs) 

સામે નોુંધપાત્ર વેચાણ વસૂલાત દ્વારા સુંચાશ્ચલત ઉચ્ચ નફાકારકતા દશાિવે છે. 

િમ  

(Sr. No) 

ન્દ્વગત  

(Particulars) 

વાન્દ્િસક ખચસ (₹ લાખમાાં)  

(Annual Expenses- 

Rs. in lakhs)) 

A વેચાણ વરૂ્લાત (Sales realization) ૫૧૯.૭૫ 

B. ઉત્પાદન ખચસ (Cost of production)  

i) કાચો માલ (Raw materials) ૨૬૨.૮૦ 
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ii) ય શ્ચટશ્ચલટીઝ (Utilities) ૧.૪૨ 

iii) માનવશશ્ચિ ખચિ (પિાર/મજૂરી) 

(Manpower Cost (Salaries/wages)) 

૬.૮૪ 

iv) વહીવટી ખચિ (Administrative expenses) ૦.૦૪ 

V) પેકેશ્ચજુંિ ખચિ (Packaging Cost) ૦.૧૦ 

vi) સામગ્રી ન કસાન ખચિ (Material Lost Cost) ૦.૧૦ 

vii) વેચાણ અને શ્ચવતરણ ખચિ  

(Selling & distribution expenses) 

૦.૬૬ 

viii) સમારકામ અને જાળવણી  

(Repairs & maintenance) 

૦.૧૦ 

ix) ભાડ ું  (Rent) ૦.૪૫ 

X) વ્યાજ (Interest) ૪.૮૭ 

xi) પરચ રણ ખચિ (Misc. expenses) ૦.૦૦ 

 કુલ (Total (B)) ૨૭૭.૩૮ 

 કુલ નફો/નકુર્ાન (Gross profit/loss (A 

– B)) 

૨૪૨.૩૭ 

 બાદ: ઘસારો (Less: Depreciation) ૦.૩૬ 

C. PBIT (વ્યાજ અને કર પહેલાાંનો નફો) ૨૪૨.૦૦ 

D આવકવેરો (Income-tax) - 

E ચોખ્ખો નફો/નુકર્ાન (Net profit/loss) ૨૪૨.૦૦ 

F. ચ કવણી (વાશ્ચિિક) (Repayment (Annual)) -૪.૪૫ 

G જાળવી રાખેલ ર્રપ્લર્ (Retained 

surplus (E-F )) 

૨૪૬.૪૫ 

 

બ્રેક-ઇવન એનાન્દ્લન્દ્ર્ર્ (Break-Even Analysis)  

 આ એનાશ્ચલશ્ચસસ (analysis) દશાિવે છે કે ઇ-કોમસિ મોડેલમાું સહજ ઉચ્ચ-યોિદાન 

માશ્ચજિન (high-contribution margin) ને કારણે વ્યવસાય ખબૂ જ વ્યવહાર 
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(highly viable) છે. 

ન્દ્વગત  

(Particulars) 

ખચસ (₹ લાખમાાં)  

(Cost-Rs. in lakhs) 

ન્દ્સ્થર ખચસ (Fixed cost)  

જમીન અને મકાન ભાિુાં  (Land & Building Rent) ૦.૪૫ 

ઘર્ારો (Depreciation) ૦.૩૬ 

વ્યાજ (Interest) ૪.૮૭ 

માનવશન્દ્િ (ન્દ્સ્થર ભાગ)  

(Manpower (Fixed portion)) 

૨.૦૫ 

કુલ ન્દ્સ્થર ખચસ (Total Fixed cost) ૭.૭૪ 

ચલ ખચસ (Variable cost)  

કાચો માલ (Raw materials) ૨૬૨.૮૦ 

યુન્દ્ટન્દ્લટીઝ (Utilities) ૧.૪૨ 

માનવશન્દ્િ (ચલ ભાગ)  

(Manpower (Variable portion)) 

૪.૭૯ 

વહીવટી ખચસ (Administrative expenses) ૦.૦૪ 

વેચાણ અને ન્દ્વતરણ ખચસ (Selling & distribution 

expenses) 

૦.૬૬ 

કુલ ચલ ખચસ (Total Variable cost) ૨૬૯.૭૧ 

યોગદાન માન્દ્જસન (Contribution margin) ૪૮% 

મૂલ્યમાાં બ્રેક-ઇવન પોઇરટ  

(Break-Even Point in Value) 

૧૬.૧૨ 

 

નવીન માકેન્દ્ટાંગ વ્યહૂરચના (Innovative Marketing Strategy) 

માત્ર વેબસાઇટ બનાવીને બેસી રહેવાને બદલ ેગ્રાહકોને આકિિવા માટે: 

 'રીજનલ સ્ટોરીટેન્દ્લાંગ' (Regional Storytelling): દરકે પ્રોડક્ટ સાથે તે કયા 

િામની છે, કયા કારીિર ેબનાવી છે અને તેનો ઇશ્ચતહાસ શ ું છે તે દશાિવતી 
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'વીશ્ચડયો રીલ' વેબસાઇટ પર મૂકવી. 

 હાઇપર-લોકલ ન્દ્િન્દ્લવરી: અમદાવાદ, સ રત જવેા મોટા શહેરોમાું 'સેમ ડે 

શ્ચડશ્ચલવરી' (Same Day Delivery) માટે સ્થાશ્ચનક ક શ્ચરયર પાટિનસિ સાથે જોડાણ. 

 વોટ્ર્એપ કોમર્સ: િ જરાતમાું વો્સએપનો વપરાશ વધ  હોવાથી, વો્સએપ પર 

કેટેલોિ મોકલીને સીધો ઓડિર લેવાની સ શ્ચવધા (Conversational Commerce). 

 ઇરફ્લુએરર્ર માકેન્દ્ટાંગ: િ જરાતી ય ટ્ય બસિ અને ફૂડ/ટર ાવેલ બ્લોિસિ સાથે મળીને 

'અનબોશ્ચક્સુંિ' શ્ચવશ્ચડયો બનાવવા. 

 

 

તકનીકી અપગ્રેિેશન (Technological Upgradation) 

ગ્રાહકનો અન ભવ (User Experience) સ ધારવા માટે: 

 AI ચેટબોટ: ૨૪x૭ ગ્રાહકોના પ્રશ્નો (જમે કે "મારો ઓડિર ક્યાું છે?") નો જવાબ 

આપવા માટે િ જરાતી ભાિામાું ચટેબોટ. 

 ઓગમેરટેિ ન્દ્રયાન્દ્લટી (AR): ગ્રાહક ઘરણેાું કે હેન્ડડીિાફ્ટ વચ્ય િઅલી 'ટર ાય' કરી 

શકે અથવા પોતાના ઘરમાું કેવ ું દેખાશે તે જોઈ શકે. 

 પર્સનલાઇઝિ ન્દ્રકમરિેશન: ગ્રાહકની અિાઉની ખરીદી પરથી તેમને િમતી 

વસ્ત ઓ (જમે કે 'તમે પાટણના પટોળા જોયા, તો તમને આ બાુંધણી પણ િમશ'ે) 

બતાવવા માટે AI અલ્િોશ્ચરધમ. 

પ્રાદેન્દ્શક બ્રારિ 

વાતાસ-કથન 

(Regional 

Brand 

Storytelling) 

હાઇપર-લોકલ 

ઓિસર પૂન્દ્તસ 

(Hyper-local 

Fulfillment) 

વોટ્ર્એપ 

ન્દ્બઝનેર્નો 

શ્રેષ્ઠતમ ઉપયોગ 

(WhatsApp 

Business 

Optimization) 

ઇરફ્લુએરર્ર 

ર્ાથે ર્હયોગ 

(Influencer 

Collaboration) 
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SWOT ન્દ્વશે્લિણ (SWOT Analysis) 

શન્દ્િઓ (Strengths) નબળાઈઓ (Weaknesses) 

- િ જરાતના શ્ચવશ્ચશષ્ટ ઉત્પાદનો (GI Tagged) 

ની ઉપલબ્ધતા. 

- ઓછ ું  મૂડી રોકાણ (Asset Light Model). 

- સરકારી પ્રોત્સાહન (ODOP - One District 

One Product). 

- લોશ્ચજશ્ચસ્ટક્સ (શ્ચડશ્ચલવરી) ખચિ અને 

સમય. 

- ગ્રાહકોનો શ્ચવશ્વાસ જીતવો (નવી 

સાઇટ હોવાથી). 

- શ્ચરટનિ અને શ્ચરફુંડન ું મનેજેમેન્ડટ. 

તકો (Opportunities) ભય/પિકારો (Threats) 

- વૈશ્ચશ્વક શ્ચનકાસ (NRI િ જરાતી સમાજ). 

- B2B જથ્થાબુંધ વેચાણ (કોપોરટે શ્ચિશ્ચફ્ટુંિ). 

- સશ્ચબ્સ્િપ્શન બોક્સ (દર મશ્ચહને િ જરાતી 

નાસ્તો/મસાલા). 

- Amazon/Flipkart જવેા જાયન્ડ સ 

સાથે સ્પધાિ. 

- સાયબર સ રક્ષા અને ડેટા લીકન ું 

જોખમ. 

- શ્ચડશ્ચજટલ માકેશ્ચટુંિ ખચિમાું વધારો. 

 

જોખમ વ્યવસ્થાપન (Risk Management) 

 પેમેરટ રોિ (Payment Fraud): ઓનલાઈન ટર ાન્ડઝેક્શનમાું છેતરશ્ચપુંડી. 

o શ્ચનવારણ: સ રશ્ચક્ષત પેમને્ડટ િટેવે (SSL પ્રમાશ્ચણત) અને 'ફ્રોડ શ્ચડટેક્શન' 

ટૂલ્સનો ઉપયોિ. 

 ન્દ્રટનસ રને્દ્શયો (Return Rate): ગ્રાહકો વસ્ત  મુંિાવીને પાછી મોકલ ેતો ન કસાન 

થાય. 

o શ્ચનવારણ: સાઈટ પર જ હાઈ-િોશ્ચલટી ફોટા અને શ્ચવશ્ચડયો મૂકવા અને 

સાઇઝ ચાટિ  સ્પષ્ટ રાખવો જથેી ગ્રાહકને ભૂલ ન થાય. 

 ન્દ્િન્દ્લવરીમાાં નુકર્ાન: કાચ કે નાજ ક વસ્ત ઓ તૂટી જવી. 

o શ્ચનવારણ: મજબૂત અન ેઇકો-ફે્રન્ડડલી પેકેશ્ચજુંિ (બબલ રપે/કોરિટેેડ બોક્સ) 

અને ટર ાશ્ચન્ડઝટ ઇન્ડસ્યોરન્ડસ. 
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કચરાનુાં વ્યવસ્થાપન (Waste Management - Packaging) 

 

 

ગુણવત્તા ન્દ્નયાંત્રણ અને ખાતરી (Quality Control & Assurance) 

 ર્પ્લાયર વેન્દ્રન્દ્ફકેશન: જ ેવેપારી કે કારીિર પ્લેટફોમિ પર જોડાય, તેની િ ણવિા 

અને શ્ચડશ્ચલવરી ક્ષમતાન ું શ્ચફશ્ચઝકલ ચેશ્ચકુંિ કરવ ું. 

 પ્રી-ન્દ્શપમેરટ ચેક: વેરહાઉસમાુંથી માલ નીકળતા પહેલા ચેક કરવ ું કે તે ઓડિર 

મ જબ જ છે અને ડેમજે નથી. 

 ગ્રાહક પ્રન્દ્તભાવ: ખરાબ શ્ચરવ્ય  આવે તો ૨૪ કલાકમાું તનેો ઉકેલ લાવવો અને 

શ્ચરપ્લેસમેન્ડટ આપવ ું. 

 જરેયઈુન પ્રોિક્ટ: હસ્તકલા માટે 'Craftmark' અથવા 'Handloom Mark' જવેા 

પ્રમાણપત્રો દશાિવવા. 

 

ગ્રીન પેકેન્દ્જાંગ 

પ્લાશ્ચસ્ટક ટેપ અને 

થેલીઓને બદલે 

કાિળની ટેપ અને 

કાડિબોડિ  બોક્સનો 

ઉપયોિ. 

ન્દ્મન્દ્નમલ પેકેન્દ્જાંગ 

બોક્સની અુંદર 

શ્ચબનજરૂરી પેર્મફલેટ કે 

પ્લાશ્ચસ્ટક ભરવાને બદલે 

માપસરન ું પેશ્ચકુંિ કરવ ું. 

ન્દ્રર્ાયન્દ્ક્લાંગ પ્રોત્ર્ાહન 

ગ્રાહકોને બોક્સ 

શ્ચરસાયકલ કરવા માટે 

મેસજે દ્વારા પ્રોત્સાશ્ચહત 

કરવા. 



અસ્વીકૃતિ/Disclaimer

આ પ્રોજેક્ટ પ્રોફાઇલ માર્ગદર્શન અને પ્રાથમિક સંશોધન માટે જ છે. ખર્ચ
અને નફાકારકતા સહિતના નાણાકીય આંકડાઓ ધારણાઓ પર
આધારિત સૂચક અંદાજો છે અને તેમાં ફેરફાર થઈ શકે છે. તેઓ
વ્યવસાયિક સફળતાની કોઈ ગેરંટી આપતા નથી. ઉદ્યોગસાહસિકોએ
પોતાનો સંપૂર્ણ બજાર સર્વેક્ષણ, નાણાકીય યોગ્ય અભ્યાસ, અને
કાયદાકીય પાલન ચકાસણી (ખર્ચની ચકાસણી અને જરૂરી તમામ
પરવાનગીઓ અને મંજૂ રીઓ મેળવવા સહિત) કરવી ફરજિયાત છે.
કોઈપણ ચોક્કસ મશીનરી, સપ્લાયર, અથવા તાલીમ સંસ્થાનું નામ માત્ર
માહિતીના સંદર્ભ માટે આપવામાં આવ્યું છે અને તે કોઈ ભલામણ
નથી.આ માહિતી વ્યાવસાયિક નાણાકીય કે તકનીકી સલાહ નો વિકલ્પ
નથી, અને આ રૂપરેખાઓના આધારે લેવાયેલા નિર્ણયોથી થતા કોઈપણ
નુકસાન માટે પ્રદાતા કોઈ જવાબદારી લેતા નથી.

This project profile is for guidance and preliminary research
only. The financial figures, including costs and profitability,
are indicative estimates based on assumptions and are
subject to change. They are not a guarantee of commercial
success. Entrepreneurs must conduct their own thorough
market surveys, financial due diligence, and legal
compliance checks (including verifying costs and obtaining
all necessary licenses and approvals). The name of any
specific machinery, supplier, or training institution is
provided purely for informational reference and does not
constitute a recommendation. This information is not a
substitute for professional financial or technical advice, and
the provider holds no liability for any losses incurred from
decisions based on these profiles.


